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前言

当你报着赤诚的心走出校门，沉浮于社会的惊涛骇浪时，你曾以为文凭是理想的敲门砖，以为那薄薄
的一张纸能垫高自己，离梦想更近些。
可是社会这个大熔炉并不像学校那般安稳与单纯。
这是个差之毫厘失之千里的世界，走错一步就步步皆错。
这里没有老师或长辈告诉你怎么走，或把你拖出误入的沼泽。
这里有的只是和你水平相当的朋友和随时准备和你战斗的对手。
最初，你初生牛犊不怕虎，不愿受人指派过约束的生活，可最后也不得不归于淡漠，因为生活是压在
你肩头的一副担子，你思想的通道渐渐变窄，甚至理想、幸福与自由都被吞没，你把这种生活归咎于
命运使然。
你以为自己没有那种能力和勇气去创业，或许你尝试过，但在创业的途中，遇到了种种困难和挫折，
这些障碍磨灭了你原有的激情，这障碍那么大，它一定是不能战胜的，于是你就原路返回了，殊不知
每一个成功闯过来的勇者都会发现，原来那巨大的包裹只是个真空包装，你只要戳破哪怕一点点，它
就会慢慢地蔫了。
你只是被自己脑海中放大的挫折吓倒了，放弃了自己梦寐以求的成功人生。
本书讲述了一个八零后的帅哥如何放下身段，从零开始成就了自己的梦想，他也曾被重重磨难吓倒过
，也想找个笼子把自己关在平庸里，可最终他靠着自己的不断进取和努力走向了成功。
翻开这本书，你不用受这重重苦难就找到了珍贵的人生经验和方向。
这本书让你在愉悦的阅读体验中避免了走弯路而浪费时间与精力，达到传授如何创业、投资、理财，
做一个好的企业人的目的。
现在请你静下心来，翻开手中的书，看看怎么去规划自己的未来吧。
或许里面的只言片语就能解除你现在的困惑，指引你走向成功之路。
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内容概要

　　大学毕业生如何创业、当老板？
本书为您讲述了一个真实、鲜活的事例。
从一开始的理发店筹备一文钱难倒英雄汉，到摸着石头过河，再到理发店步入正轨，一分耕耘一分收
获，紧接着扩大经营，学会让银行帮你赚钱，最后投资生活、拓展业务领域、享受人生⋯⋯本书生动
地描绘了八零后帅哥张凯的创业之路，同时为您指出了创业存在的风险和避险救急的方法。
相信他的致富之路对所有创业者都不无启迪和借鉴作用。
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作者简介

　　利和，金融硕士，审计师、审计经理。
虽出身会计，但不拘泥于本专业，对创业情有独钟，打拼三年，对赚钱法则有深入研究并有独到见解
，于是有了这本书，让创业先锋梦想照进现实。
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章节摘录

1. 需求曲线：有需才有投帅哥名叫张凯，曾是某著名大学的学生一枚。
帅哥可是个根正苗红的好青年，他上大学的目的比精确制导导弹还要明确，就是要在毕业以后进个大
企业，光宗耀祖一回，让自己的祖坟也冒点青烟。
于是他在学校里刻苦学习，谢绝了所有与学习无关的活动，每天雷打不动地去自习，人送外号“自习
哥”，成为学校内一大景观，很多人都埋伏在他上自习的路上想目睹帅哥的风采。
除了爱自习，帅哥回到宿舍以后也是挑灯夜读，据不可靠消息说很多新生在新入学时都去他的床位那
里参观他点着蜡烛学习留下的印记。
老天也没有辜负他的努力，毕业的时候张凯成绩很优异，是为数不多的几个优秀毕业生之一。
唯一让他遗憾的是大学四年连次恋爱都没有谈过，等到毕业想要早恋的时候，却发现已经晚了。
不过他很快又安慰自己：天涯何处无芳草，何必非在身边找，本来数量就不多，何况质量又不好，这
件事也就不了了之了。
其实张凯本来是没有把找工作这样的事放在心上的，就凭自己扎实的专业知识，很多用人单位那不得
哭着喊着让自己去啊。
可是理想总是很丰满，现实却总是很骨感。
眼看着周围很多学习不如自己的同学都已经名花有主了，自己还是个光棍。
老话说得好，一个萝卜一个坑，可是眼看着周围好点的坑都被“萝卜”或者“准萝卜”占了，他还是
个“裸体萝卜”，实在让他愤愤不平。
父母也终日长吁短叹，恨不得拿个绳子上吊，但是上吊也不能解决帅哥的工作问题，只好忍着。
张凯也不是没有努力过，可是很多好职位的招聘官基本都是拿鼻孔看人，虽然张凯长得帅，成绩也不
错，唯一的缺点就是后台不够硬，而就这个缺点足以让张凯失败。
一次次的失望把张凯原本就不多的耐心消耗殆尽，他犹如热锅上的蚂蚁，恨不得要使出“美男计”了
，最后由于拉不下脸来不得不作罢。
看着父母亲充满期待的目光，张凯实在不忍心，放出豪言：“此处不留爷，自有留爷处，处处不留爷
，爷去投八路。
”决定先暂时放弃找工作，等待好的时机再出手，接下来的时间要自己创业。
站着说话不腰疼，创业听起来挺豪迈，但是个中辛苦只有创业者才知道。
别看现在很多的企业家都是通过自己创业发家的，但是“一将功成万骨枯”，我们看见的是这几个成
功的，还有成千上万的失败者是不为人知的。
对于张凯来说，前面的道路千难万险，遇到的第一座大山就是该选哪个行业的问题。
张凯开始想自己去街上练摊，成本又低经营又方便。
说干就干，他马上去市场上批发了一些小东西到过街天桥上卖。
但是他干了几天就干不下去了。
先不说自己堂堂一个大学毕业生去摆地摊，就是这天天风吹日晒的，再加上还得提防城管，完全就是
斗智斗勇的活。
于是张凯干了几天就放弃了，仔细一算账，不但没有赚钱，反而亏了不少。
有了这次摆地摊的经历，张凯再次考虑出路就没有那么冲动了，而是要反复比较一下各种行业的利弊
，以便自己做出选择。
张凯首先考虑的是餐饮业，比如开个蛋糕店什么的，毕竟“民以食为天”，不但可以赚钱，每天还都
有美味可以品尝。
不过仔细想想又觉得不可行，因为张凯给自己的评价是“干啥啥不行，吃啥啥没够”，万一都被自己
吃光了就不好办了。
而且张凯觉得以自己的水平肯定是做不出蛋糕的，所有的程序都要雇外人，这样就大大增加了成本，
背离了张凯“小本创业”的初衷。
再说要是开一个小点的店不好招徕顾客，太大的店自己又没有那么多钱，于是这个计划还没上马就宣
告破产了。
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既然此路不通，那就另辟蹊径。
张凯又把目光转向了服装店，他觉得自己穿衣打扮的品位还不错，也算是自己的优点，要是能发扬光
大也不失为一件好事。
有了这个想法以后，他就去自己母校附近的服装店蹲点，看看每天的客流量有多少。
经过实地考察以后他才感觉到这一行也不好做，首先进货需要不少钱，而且卖不出去的话就得积压在
家里，资金流动性太差，更糟糕的是现在网购越来越火，对这种街边的小店是个不小的冲击，于是这
个想法又被枪毙了。
服装店不行，张凯又想过开花店、快餐店等，但是想来想去都行不通。
眼看着时间一天天过去，别的同学好赖都有了个工作干着，张凯的创业计划却还是没有头绪，便心烦
意乱。
不过烦归烦，外表还是要打理的，眼看着自己的头发越来越长了，他准备先去理个发。
这一理发倒给他指了一条明路，剪个头发时间很短，十几甚至几十块钱就轻松到手，要是加上女孩子
们喜欢的烫发、染发什么的，那钱更是“哗哗”的。
关键是理发店不需要购进大量货物，这是张凯最满意的一点。
打定了主意之后，他就多转了几家理发店，确实发现自己很有做这一行的必要。
很多小店价格高，服务质量又差，可还是门庭若市，要是自己的店请几个手艺好的师傅，自己亲自管
理，那肯定是财源滚滚呀，想到这里，张凯仿佛已经看见了自己光明的未来。
在决定做这一行以后，张凯没有贸然动手，首先是因为没有钱，其次想多调查一下。
他拜托几个学妹在同学间搞了个调查，大家对学校周边的几个理发店都不是很满意，不是价格高，就
是觉得他们乱推销产品招人烦。
得到反馈信息以后，张凯从中感觉到了同学们的需求，觉得自己开理发店的信心更足了。
经过多方调查以后，张凯为了确保万无一失，用知识武装了一下自己，研究了经济学上的需求曲线，
也就是每一价格下顾客数量的规律。
他的理解是供需会影响价格，也就是说自己的店一开，相当于增加了供给，价格也就应该相应下降。
但是再想想理发是刚性需求，只要自己服务好，价钱应该不是问题，就这样，张凯坚定了自己开理发
店的决心。
创业启示创业之路并不像表面上看的那么靓丽光鲜，个中滋味只有自己体验才能知道。
既然创业之路不好走，就要尽量选一条适合自己的道路。
把梳子卖给和尚不是不可能，但是难度太大，创业之初没有必要承担那么多风险。
不如试试“投其所好”，找准需求，对症下药。
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编辑推荐

《小老板的创业致富路》讲述了一个八零后的帅哥如何放下身段，从零开始成就了自己的梦想，他也
曾被重重磨难吓倒过，也想找个笼子把自己关在平庸里，可最终他靠着自己的不断进取和努力走向了
成功。
翻开该书，你不用受这重重苦难就找到了珍贵的人生经验和方向。
《小老板的创业致富路》让你在愉悦的阅读体验中避免了走弯路而浪费时间与精力，达到传授如何创
业、投资、理财，做一个好的企业人的目的。
现在请你静下心来，翻开手中的书，看看怎么去规划自己的未来吧。
或许里面的只言片语就能解除你现在的困惑，指引你走向成功之路。
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