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前言

国外的创业网曾经定义：创业是指依靠运气接管和组织一个经济体的某个部分，并且以自己可以承受
的经济风险通过交易案来满足人们的需求，目的是为了创造价值。
这个过程离不开个人的运气和财运，因此不是说每个人都可以创业成功还要看上帝是否青睐你。
在就业压力日趋增大的今天，创业成为许多意气风发的大学毕业生和激情澎湃的年轻人的首选，他们
渴望在商海中搏击，向往成功后的荣耀。
物竞天择，适者生存，只有把握住社会发展的大趋势并适应这种趋势才能成就自己的事业!而当今时代
，是一个创业的时代。
在全球经济危机的大背景下，无论是政府、银行还是媒体，在鼓励支持创业上达成了一致，全民创业
的时代已悄然来临。
为了营造创业环境，一些地方政府甚至提出了具体的意见和措施，为创业者提供最优的服务，给予创
业者最大的支持，给创业搭建最佳平台。
人生没有彩排，青春稍纵即逝。
与其羡慕别人翱翔的雄姿，不如造就自己坚实的双翼；与其羡慕别人拥有自己的事业，尽享美好的生
活，不如自己付出努力成就一番事业。
科尔（Cole）（1965）提出：把创业定义为发起，维持和发展以利润为导向的企业的有目的性的行为
。
当然，创业并不容易。
所谓创业是指某个人发现某种信息、资源、机会或掌握某种技术，利用或借用相应的平台或载体，将
其发现的信息、资源、机会或掌握的技术，以一定的方式，转化、创造成更多的财富、价值，并实现
某种追求或目标的过程。
创业必须要贡献时间、付出努力，承担相应的财务的、精神的和社会的风险，才能获得金钱的回报、
达到个人的满足和经济的独立自主。
对于一个真正的创业者，创业过程不但充满了激情、艰辛、挫折、忧虑、痛苦和徘徊，而且还需要付
出坚持不懈的努力，当然，渐进的成功也将带来无穷的欢乐与分享不尽的幸福。
创业作为一个商业领域，致力于理解创造新事物（新产品，新市场，新生产过程或原材料，组织现有
技术的新方法）的机会，如何出现并被特定个体发现或创造，这些人如何运用各种方法去利用和开发
它们，然后产生各种结果。
当创业遇上现实，任何激情都要回归理性，创业者除了要有坚忍不拔的精神和意志外，更是循序渐进
的，在创业的漫漫征途中，创业者最希望的是有人能伸手拉他们一把，他们渴望获得明确的指点和帮
助。
剑走偏锋不落俗，嬉笑怒骂谈创业。
创业是富有创业精神的创业者与机会结合并创造价值的活动。
本书是一部创业秘藉，为了让每一个走上创业之路的有志者，能在最短的时间内了解创业的流程和方
法，本书从创业开始说起，深入分析职场规则、处事方法、创业困难，投资风险，教您一步步避开风
险和陷阱，少走或不走弯路，以乐观豁达的心态和巧妙科学的方法，创业成功，实现理想。
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内容概要

　　在机会与风险并存的创业之路上，每个创业者都难免经历激情、挫折、忧虑、徘徊。
创业者除了有坚忍不拔的精神和意志外，更应该懂得创业的知识，掌握创业的方法和技巧，并借鉴成
功者的经验，这样才可以实现科学创业、高效创业，使自己的事业更快、更顺利地发展壮大。
　　《创业一本通》从创业者必备的条件、创业者如何捕捉商机，选择项目、如何制定商业计划书、
如何破除融资困局、如何打造高效的团队、如何挖掘利润最大化的商业模式、如何完善企业管理策略
、如何构建销售体系等全面系统地阐述了创业的基本理论与实践，探讨和总结了创业活动的一般规律
和关键问题。
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章节摘录

版权页：   所以说，这两类人通常可以合作。
例如后一种人，想做本行的老板，便可通过亲友关系，拉拢有闲资的人入股。
 一般来说，有闲资而缺乏所要创业的行业的专门知识的人，比有一技之长、有创业意念却苦无资金创
业的人多，因为后者可选择由小做起，而前者则可能由于苦无门径而永远无法开展个人事业。
 而一个人有一技之长，例如懂得开锁，并不代表他该开业卖锁，他可能开一间时装店也不奇怪，只要
他真能赚钱、能发展便可。
 所以说，有一部分创业人士，他们为了想做创业者而主动投身另一行业，此种情况是比较危险的。
 因为一开展事业，公司便有开支，不管能否赚钱也必须负担。
开始的创业基金未必可以应付得那么长久，很多小本创业便是在一种犹未摸通一行专业的情况下宣布
结业的。
 所以，真正想创业，又希望比较有把握的话，一定要对某一行业非常熟悉，不要光凭想象、冲劲、理
念做事。
若真立志投身一项事业，不妨辞去本职工作，在该行业做一年半载，撑清摸熟行径再开业也不迟。
虽然这比较花时间，但总比开业后花钱好。
 理想上当然是因为有一门专业是熟悉的，因而萌发自立门户之念。
 但要注意的是，不是每一行业都可小本创业，也不是每一种行业都正当创业的时机。
若心目中有一门事业认为可供发展，应该大胆付诸实施。
而付诸实施的步骤不是立即开业，而是先做资料搜集和各项准备工作。
 创业者的准备工作若做得充分，信心、冲劲自然较高；反之，则容易泄气。
 选择项目有哪些技巧 1.慎重选择项目。
不要哪热闹往哪挤 小本经营者，求稳心理较重，往往会抱着别人做啥我做啥，走一条无风险、稳赚钱
的经营之路的心理。
然而，此路是走不通的。
趁热投资的小本经营者不是去面对一个同行业的市场巨人，就是去收拾人家已无油水的残羹剩饭。
也许，这正是不少人看到人家赚钱而自己干却赚不到钱的关键。
 2.见缝插针。
巧占市场空白 经济越发达，社会越进步，人们的需求就越细化，因此，小额投资者应该独辟蹊径，致
力于经营人无我有的商品和服务，巧占市场盲点。
如经营与大商店商品配套、相补充的商品；在三百六十行之外开辟擦洗、接送服务等新的行业；针对
时间经营的空白开设商店、饭店、新奇特商店、夜市等，为消费者提供多层次的便利服务。
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编辑推荐

《创业一本通》编辑推荐：在机会与风险并存的创业之路上，每个创业者都难免经历激情、挫折、忧
虑、徘徊。
创业者除了有坚忍不拔的精神和意志外，更应该懂得创业的知识，掌握创业的方法和技巧，并借鉴成
功者的经验，这样才可以实现科学创业、高效创业，使自己的事业更快、更顺利地发展壮大。
《创业一本通》立足于创业实际，力求让每一个走上创业之路的有志者，能在最短的时间内了解创业
的流程和方法，实现理想，走上成功之路。
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名人推荐

创业就应该做一件天塌下来都能够赚钱的事情。
 ——李嘉诚 一个公司在两种情况下最容易犯错误，第一是有太多的钱的时候，第二是面对太多的机
会。
一个领导者看到的不应该是机会，因为机会无处不在：一个领导者更应该看到灾难，并把灾难扼杀在
摇篮里。
 ——马云 创业前，很多困难你都不会把它认为是困难；当它突然成为你的困难时，很多人会承受不
了压力，就放弃了，这样的人一定不能成功。
 ——史玉柱 股东投资求回报，银行注入图利息，员工参与为收入，合作伙伴需赚钱，父老乡亲盼税
收。
只有消费者、股东、银行、员工、社会、合作伙伴六者的“均衡收益”，才是真正意义的“可持续收
益”：只有与最大多数人民大众命运关联的事业，才是真正“可持续的事业”。
 ——牛根生
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