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前言

在这个业绩为王的时代，销售人员应该从哪些地方入手，才能提高自己的销售业绩呢？
众所周知，销售就是一个将产品卖给客户的过程。
在这个过程中，要求销售人员掌握更多的知识与技能，这样，你才能占据主动，事半功倍地完成任务
，成为同行业中人人羡慕的佼佼者。
阿基米德说：“给我一个支点，我就能撬起整个地球。
”阿基米德利用支点来撬动地球，销售人员也要找到销售行业成交的支点——金牌销售员的成交秘籍
。
本书总结了众多金牌销售员的成功经验，汇集了大量的销售实战案例，浓缩为十条销售成交秘籍。
这些成交秘籍环环相扣，直击销售全过程的关键点，使你一出手就能拿到订单！
希望广大读者在打开我们精心编纂的这本《出手成单》时，能够把握其精髓，领悟其真谛，从而提高
自身的销售才能，并希望广大读者在阅读本书的同时，能对我们创作过程中的缺点、不足给予批评、
谅解。
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内容概要

　　成功销售就是一个让你的客户从排斥到认同、从拒绝到接受的过程。
掌握销售成交秘籍，洞察客户心理需求，才能突破客户心理防线，从而赢得客户的心理认同。
《出手成单》总结了众多金牌销售员的成功经验，汇集了大量的销售实战案例，浓缩为十条销售成交
秘籍。
这些成交秘籍环环相扣，直击销售全过程的关键点，使你一出手就能拿到订单！
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作者简介

　　荣丹，编辑，自由撰稿人，从事出版工作6年。
曾编辑出版《从零开始学销售》、《每天学点经济学》、《巴菲特带你走出金融危机》、《向解放军
学习》、《别让压力毁了你》等畅销图书。
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编辑推荐

《出手成单:金牌销售员的成交秘籍》是一部“早一日看到，少奋斗十年”的销售宝典。
这是众多金牌销售员的成功经验。
这是让你出手成单的十大成交秘籍。
这是一百多个销售实战的解析。
掌握销售成交秘籍，洞察客户心理需求，突破客户心理防线，赢得客户心理认同。
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