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前言

时下，有相当一部分人想创业。
    工厂的蓝领想自己创业。
他们饱受了打工的无奈，不愿再为薪水而折腰，他们要开辟一个属于自己的天地，也尝尝当老板的滋
味。
在积累了一定的阅历、经验和本钱后，他们想创业，让自己的生活好一些，让自己也拥有事业。
    一些职业白领也想自己创业。
他们饱受了“橡皮人”的苦恼。
虽然他们的工作环境、工资待遇也都还不错，但是他们不快乐。
他们没有激情，没有期待，没有奋斗，没有效率，整个人犹如橡皮做成的一样。
对什么都没有反应。
刚刚步人职业生涯时的激情四射，变成了如今的麻木不仁，活得没滋没味，他们不甘于每天的这种“
亚健康”状态，想找回自我，想活得精彩，寻回自己少年时代的理想，做一番事业。
    大学毕业生们说，难道寒窗苦读16年，就是为了给人家打工，做些简单、机械式的工作？
    农民工们想，为什么我们农民工非得给城里人打工，换个位置不行吗？
    下岗工人说，我来到世上到底是干什么来的，身强力壮的就得让社会养着，我们也有两只手。
    低困家庭的人想，别以为“低困家庭”这个词有多光荣，“穷光荣”的时代早已一去不复返了。
国家能摘掉“一穷二白”的帽子，我们也能摘掉“低困”的帽子。
    大学生、农民工、下岗工人、低困人员想创业，改变自己的境况。
    想创业的人何其多，想创业的人想：创业难吗？
创业离我们遥远吗？
    我们有很多人很想创业。
论资金，现在有5万元就可以开一个不错的店了，在当代，5万元是比较好凑的，我们手头的钱比当初
的温州人多，有的温州人当初身揣两三百元就敢闯天下。
论文化，当代想创业的人大多有高中、大学学历，比当初的温州人高。
当年，不识字的温州老太太都满世界跑着赚钱，咱们文化再低也不至于不识字吧。
论脑子里的想法，当代创业者聪明人太多了，脑子里的点子也相当不错。
但是，我们的“业”却始终创不起来。
我们究竟与当年的温州人有多大差距，我们能不能赶上去？
    创业，在一般人看来很难，是一些耗费大量人力、财力、物力、精力的庞大工程，必须懂得科技知
识，看起来似乎高不可攀。
但是，温州人创业基本都成功了，创业之初，他们大多数人本钱很少，不少人文化程度不高，也不懂
高科技，但是他们成功了。
大家都是中国人，改革开放初期大家一样穷，谁也不比谁笨，党的富民政策对大家是一个样的，为什
么温州人这么会创业，而其他地区的人就逊之？
这需要认真研究温州人，需要研究温州人三十余年来走过的路。
    有人说，温州人创业时正赶上好时机，这话有一定的道理。
但是温州人当年创业有当时的时机，现在创业有现在的时机。
温州人创业时，正值20世纪80年代初，市场百废待兴，空白多，创业易下手，那个年代更需要胆识和
体力，但是市场小，社会需求量小。
当代人创业，虽然许多市场已经有很好的开发，创业不太容易下手，但市场总量比三十多年前不知大
多少倍，人们的消费需求量比三十多年前也不知大多少倍，消费的档次不知更新换代了多少回了，这
种机遇可是当年的温州人没有也不可能遇到的。
面对当前产生了大量新行业、新市场、新机遇的形势，静下心来分析、研究温州人的创业——开始、
过程和结果，研究透了，你也会和温州人一样去成功创业。
    创业说难也难，说不难也不难。
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    例如街头摆摊，说不难是因为人人都会，它不是技术活儿，不需多高的文化。
可是，30年前、20年前和温州人一样下海练摊的人，多是心血来潮了一回便悄悄退兵了。
什么原因？
吃不了苦，丢不起“面子”，耐不住赚钱的艰难，耐不住成功进程的缓慢。
但是温州人干什么脏活累活都不觉得丢人，快快乐乐地干活过日子；只要有生意，哪儿都敢去——寒
冷的东北，荒凉的西北戈壁滩⋯⋯吃多少苦都不怕，遭多少“白眼”都不在乎；温州人不“急功近利
”，再小的利润也不嫌少，再慢的积累也不嫌慢，再大的艰难也能忍。
说创业难，就难在这里。
    很多温州人能创业成功除了肯吃苦，不惜力，还有重要的原因是选择了一些适合自己又适应市场的
创业项目，他们从简单创业人手，从小处人手，从平常项目人手，从服务项目人手，从成本低、科技
含量小的项目人手，从可以借力借势、可以抱团的项目人手，从自己得心应手的项目人手，从有商机
的项目人手，把小商品做精做细，一步一个脚印，一点一滴做大的。
    相当多的国人对温州人的成功怀着一种复杂的心理，既佩服、羡慕人家，又对他们富起来有一丝“
不快”，对温州人在自己家门口占据了那么一大片市场有一丝“隐痛”。
其实，温州人的创业精神和创业欲望，勤劳致富创出的业绩，早已是不争的事实。
与其羡慕，不如竞争；与其空叹，不如学习。
我们不比温州人笨，温州人能创业成功，我们也能！
    本书从创业的角度，从创业理念、创业素质、创业项目选择、创业融资、创业管理5个方面挖掘温州
人成功的秘诀。
    本书作者长期在高校工作，也参与了一些有关创业教育方面的工作，在考虑怎样进一步开展有效的
、务实的创业教育之时，想起了温州人的成功范例。
    作者写本书之时，传来温州的资金链出了问题的消息。
有问题不足为怪，就如同人要生病一样，很正常。
出了问题并不是坏事，既是给温州人敲了警钟，也给全国的企业敲了警钟，让大家引以为戒。
温州在资金链上出现了问题是事实，但不应当依“此”就否定“彼”，问题是问题，经验是经验，不
能因噎废食。
我们看待温州人，既不应“捧煞”，也不应一有问题就“棒煞”。
    温州人是人不是神，他们都是普普通通的老百姓，不可能完美无缺，有优点，也有不足，有做对了
的地方，也有做得不够完美之处。
我、你、他，普天下之人，不也同样这般吗？
我们学的是他们的经验、他们的主流，对于他们的有些不足，则不必苛求。
    本书由河南工业大学李文庠、党培、王艳艳、许文编著。
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内容概要

《跟温州人学创业:中国式犹太人创富经解密》以百万温商的创业实例，从创业理念、创业素质、创业
项目选择、创业融资、创业管理五个方面剖析温州人的创业秘诀，解密中国式犹太人的创富经。
温州人的成功是创业的成功。
温州人创业之初都是本小力薄的老百姓，文化程度不高，资金不多，比我们当代创业者的条件差得多
，但是温州人创造了奇迹。
温州人的创业成功除了肯吃苦、能忍耐、心态平和，重要的原因是有极强烈的创业欲望、全面的创业
素质，并且善于选择既适合自己又适合市场的创业项目。
温州人从简单创业人手，从小处人手，从平常项目人手，从成本低、科技含量不太高的项目人手，从
可以借力借势、可以抱团的项目入手，把创业项目做精做细，从小做大。
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书籍目录

第一章 创业理念 理念与自信助你创业 温州人的创业理念——创业当老板 温州人的创业精神——敢为
人先 温州人的价值观——正大光明地赚钱 温州人的职业观——职业不分高低贵贱 温州人的做事观—
—不干则已，干就全力以赴 温州人的事业观一小“名”不安，小富不安 温州女人的理念——自己要
当一棵树 第二章 创业素质 温州人的商“仁” 温州人的商“信” 温州人的商“诚” 温州人的商“勤”
温州人的商“俭” 温州人的商“智” 温州人的商“忍” 温州人的商“勇” 温州人的商“和” 温州人
的持久力 第三章 创业项目选择 选择起点低的创业项目 选择成本小的创业项目 选择适合自己的创业项
目 选择不起眼的创业项目 选择家门口外的创业项目 选择可以抱团的创业项目 在差异中找创业项目 从
新出台的政策中找创业项目 “无”中生“有”找创业项目 在“保护伞”下找创业项目 在打工岗位上
找创业项目 从偶遇、交谈中找创业项目 从“不满”中找创业项目 从危机中找创业项目 在时间差、地
区差中找创业项目 从物品的“起死回生”上找创业项目 从财路的旁边找创业项目 在人多的地方找创
业项目 在“买点”上找创业项目 从潮流中找创业项目 第四章创业融资 货就是钱——融资途径一 家族
添柴——融资途径二 打工攒钱——融资途径三 薄利多销——融资途径四 吃亏招客——融资途径五 互
帮互借——融资途径六 虚拟经营——融资途径七 第五章 创业管理 温州人的质量管理 温州人的品牌管
理 温州人的人力资源管理 温州人的制度管理 温州人的人性化管理 温州人的经济结构管理 温州人的商
会管理 温州人的成本管理 温州人的管理创新 参考文献
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章节摘录

版权页：   三十多年前，有人曾问一个陕西放羊的小孩：“你养羊干什么？
”小孩回答：“卖钱。
”又问：“卖了钱干什么？
”回答：“讨婆姨。
”再问：“讨婆姨干什么？
”再答：“生娃。
一生娃干什么？
”“养羊。
”“养羊干什么？
”“卖钱。
”“卖钱干什么？
”“讨婆姨生娃”⋯⋯ 中国农民几千年来的生活观念让他们始终摆脱不了一个“穷”字。
改革开放以后，中国农民从陈旧理念的怪圈中走出来，搞科技，走天下，办企业，搞养殖，跑运输，
变着花样地赚钱致富，八仙过海，各显神通，日子一天天好起来了。
所以，创新理念是我们需要的，它是创业的动力。
 两个乡下人外出打工，一个打算去上海，一个计划去北京。
在候车厅等车时，他们都改变了自己的选择。
他们听人议论说，上海人精明，外地人问路都收费，北京人厚道，见吃不上饭的人，不仅给馒头，还
送旧衣服。
原打算去上海的人想，还是北京好，挣不到钱也饿不死，幸亏车还没到。
原计划去北京的人想，还是上海好，给人家带路都挣钱，还有什么不能挣钱呢？
我幸好还没上车，他们在退票处相遇了，并交换了车票，各自向着想去的城市出发了。
 北京果然好，去北京的人初到北京一个月，什么都没干，竟然没有饿着，不仅银行大厅的饮用水可以
白喝，而且商场里欢迎品尝的点心也可以白吃。
 上海果然能赚钱，去上海的人发现，干什么都可以赚钱，带路，看厕所，弄盆凉水让人洗脸都可以赚
钱。
 去上海的人在建筑工地装了10包有沙子和树叶的土，以“花盆土”的名义，向寻不着泥土又爱花的上
海人出售，每天他在城郊间往返6次，净赚50元钱。
一年后，他竟然在上海租下了一间小小的门面。
在长年的走街串巷过程中，他又有了一个新发现：一些商店楼面虽然亮丽但招牌较脏，一打听才知清
洗公司只负责洗楼面不负责洗招牌。
他立即抓住这一商机；买了梯子、水桶、抹布、办起了一个小型清洁公司，专门负责擦洗招牌，如今
他的公司已有了一百五十多名员工，业务也由上海扩展到杭州和南京。
 前不久，他坐火车去北京考察清洗市场，在北京站，一个捡破烂的人向他要一个饮料瓶，就在递瓶时
，两个人愣住了，因为5年前他们曾经交换过一次车票。
 上面的这个故事是杜撰的，只是为了说明一个道理：理念，或日观念，影响一个人的命运。
去北京的那个人的观念太传统，他外出打工的目的就是谋生，吃饱喝足即可，干一天算一天，没有大
的追求，他的生存是靠人家帮助，是伸手要，这就注定了他没有大的作为。
去上海的那个人的观念是求发展，求创业，所以他选择了最适于自己创业的环境，并找到了创业的项
目。
 理念决定了我们人生道路的选择，理念比资金更重要。
改革开放之初，全国有很多人比温州人有资金，但是不少有资金的人不创业，反而没有资金的温州人
却一门心思地创业赚钱，全因理念不同。
 去上海的那个人的观念是不满足现状，创新求变，他的每一次进步都是从不满足开始的。
时下，面临创业的许多年轻人，在选择创业路时埋怨最多的是自己没有钱。
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“假如我有钱，我也能成就一番大事业。
”其实，我们创业缺的往往不是资金，而是观念和思维。
如果有正确的观念和过人的智慧，短缺资金就不会成为创业致富的拦路虎。
 自信是一种积极的心态，促使人敢说、敢想、敢干。
自信的打工者，相信自己不会永远住蜗居、做蚁族、不会甘于寄人篱下的命运；自信的穷人，相信自
己不会永远贫穷，相信自己能改变命运。
自信使创业者的视野更宽广。
 20世纪40年代，福建有兄弟两人，迫于穷困而背井离乡，双双到海外去谋生。
大哥幸运些，来到了富庶的旧金山，弟弟则来到相对穷困的菲律宾。
40年后，兄弟俩有机会聚在一起，他们已非昔日可比了。
哥哥当了旧金山的侨领，拥有两家餐馆，两家洗衣店和一家杂货店。
弟弟则成了一位享誉世界的银行家，拥有东南亚相当份额的山林、橡胶园和银行。
兄弟俩创业都成功了，但是创业的成就却差别太大。
 哥哥说：我们中国人到白人的社会，既然没有什么特别的才干，唯有给白人洗衣煮饭。
白人不肯干的工作，我们华人去干，生活是没有问题，但事业不敢奢望，我们的子孙，书虽然读得不
少，也不敢妄想，唯有安安稳稳地谋生，至于要进入上层的白人社会，觉得太难办到。
弟弟说，初来菲律宾时干低贱的工作，但发现当地人比较闲散，于是便顶下他们放弃的事业，慢慢地
不断收购和扩大，生意便逐渐做大了。
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编辑推荐

《跟温州人学创业:中国式犹太人创富经解密》由李文痒编著。
如果你是一位正在焦虑地寻找工作机会的应届毕业生；如果你是一位待业中的社会青年；如果你正在
岗位上迷茫彷徨、蹉跎岁月；如果你有心创业却又不知从何下手；无论你处于何种境地，李文痒编著
的《跟温州人学创业:中国式犹太人创富经解密》都将会让你找回自信，从心动、冲动到激动再到行动
，并最终为你开启创业之门，引领你走上新的人生道路。
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名人推荐

温州人如今投资到了全中国，甚至全世界，靠的什么？
是老百姓融在血液里的文化。
一靠“千辛万苦”能吃苦，二靠“千方百计”脑子活。
再有，就是团队精神，如今温州商会各个城市都有。
都是他们自己组织的，这不是一个人的力量，是一个团队的力量。
还有最后一个原因，是温州人把孔孟之道拿来了，“己欲立而立人，己欲达而达人”，口碑好，容易
打开局面。
 ——著名记者、经济学家艾丰
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