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内容概要

成功学大师戴尔·卡耐基认为，在19～20世纪，美国有两位最伟大的企业家，一位是“钢铁大王”安
德鲁·卡内基，中一位是“汽车大王”亨利·福特。
卡内基因为将自己毕生创造的财富捐献给慈善事业而著称，而福特却凭着坚毅的品质，用汽车改变了
美国乃至世界交通的历史，正是他给美国“装上了车轮子”，使美国进入了一个全新的发展时代。
    成功学大师拿破仑·希尔将自己的成功归功于两个人，一个是安德鲁·卡内基，另一个则是亨利·
福特，他认为：“亨利·福特惊人的成就为《成功法则》的十七条法则的可靠性提供了最根本的证明
。
”    亨利·福特留给我们的不仅仅是“福特”汽车这个品牌，他还代表着一种执著的、永不言弃的创
业精神。
著名的《财富》杂志在评选“20世纪最伟大的企业家”时，就这样评价说：“‘20世纪的企业家’是
这样一位工业创建者，他改变了我们生活的每一片土地，第一个创建了‘大市场’，并为之供应产品
，他是我们生平的见的最伟大的企业家。
他乡土气十足，他带着地个年代的的有偏见，也具有那种持久的天才——他就是亨利·福特。
”    亨利·福特作为世界著名的“汽车大王”，其一生充满了许多催人奋进的故事，因此翻译出版他
的自传，对于我国的读者来说，是一件很有意义的事情。
通过这本自传，我们可以了解亨利·福特的奋斗的历程，也可以明白为什么戴尔·卡耐基和拿破仑·
希尔这两位世界级的成功学大师推崇亨利·福特为“世界上最伟大的企业家”。
读了亨利·福特的这本自传，相信有志于创业的读者以及希望走向成功人生的青年人，都将会深受启
发。
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作者简介

　　亨利·福特（1863-1947）世界著名的“汽车大王”。
他终生致力于机械制造，用自己的发明和创造为世界做贡献，人们买得起的大众汽车，给人们带来了
无比的快乐。
 
　　由亨利·福特创建的福特汽车公司是世界最大的汽车企业之一，该公司推出的T型车和第一条流
水线带来了世界
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序言  宗旨和理念    我们的宗旨和理念的根本点就是：浪费和贪婪妨碍了真正意义的服务。
我们的生产是为了向人们提供服务——这就是我谈论它的唯一理由。
  1、我们的理念  2、用劳动为世界的发展服务  3、商业的实质功能  4、将服务置于利润之前  5、刀刃是
刀最重的部分  6、服务的四大原则第1章  事业的开端    任何感兴趣的工作都不会是苦差事。
 我对最终的结果充满信心。
因为如果你努力工作，成功总是会来临的。
  1、我对机械充满了兴趣  2、我的梦想不在农场  3、开辟自己的道路  4、第一辆汽车的诞生第2章  从实
践中获取有益知识    如果一个人把他的工作做好，他就会为此而获得好的回报，利润和资金方面的支
助了就会滚滚而来；一个企业应该从低起点起步，不断地巩固自身的的得，并逐渐发展壮大。
  1、全身心投入汽车事业  2、第一次赛车  3、警惕商业的误区  4、创新和竞争  5、成功源自思考第3章  
开始真正的事业    在我的头脑中有一种尚未充分形成，而且了没有予以表达的想法是：当一种车型固
定下来后，这种车型的每一个零部件都是可以更换的，这样这种车才永远不会过时。
  1、以满足公众的需求为已任  2、用赛车做广告  3、成立福特汽车公司  4、第一次广告  5、给顾客最大
的实惠  6、慎选代理商  7、艰难的官司第4章  生产和服务的秘诀第5章  改进生产方式第6章  人才是最宝
贵的第7章  创建良好的环境第8章  令人瞩目的工资改革第9章  没有永远出色的企业第10章  将成本降到
最低限度第11章  资金和产品第12章  金钱——企业的主人还是仆人第13章  贫穷的根源第14章  拖拉机与
农业耕作第15章  为什么需要慈善业第16章  经营铁路第17章  从普通事物中发展自我第18章  社会民主与
工业第19章  一切都是可能的译后记
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