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前言
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内容概要

　　哈佛大学著名教授詹姆斯曾经这样说道：“和我们所应该取得的成就相比，我们只是处于半醒的
状态。
现在我们只利用了我们身心资源的很小一部分。
从广义上来说，人类现在还只是生活在自身潜能远远没有得到开发的狭小天地中，人类具有各种潜力
，但却不曾开发和利用”。
　　开发你原本拥有、但却不曾利用的潜能！
这正是本书的唯一目的。
如果你读了这本书的前三章之后，还觉得难以应对生活中的各种情况的话，那么这本书对你来说至少
是失败的，因为教育的最伟大目的不是传授知识，而是教人行动。
这是一本教人行动的书。
好了，这篇序言已经太长了。
就让我们现在开始吧！
让我们立刻言归正传。
　　《卡耐基说话的艺术》共分四篇，主要介绍了培养优美而令人愉悦的谈吐、说话高手的六项修炼
、如何成为受人欢迎的说话高手、当众说话的高效技巧等内容。
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