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内容概要

这是一本直捣核心的说服指南，它向你提供经过验证且有效的方法，帮助你的技巧地成功推销自己和
自己的构想，让你无论在和主管交谈，或是与客户谈判时，都能无往不胜、无坚不推！
    说服是一种能力，是一种智慧，也是一种力量。
    说服是我们为人处世的一项重要内容，贯穿于学习、生活、工作的点点滴滴，广义上说，现实中的
任何一次与人的接触、沟通、发展关系，都是一种说服。
    说服别人虽难，但是通过日常的经验总结与实践，我们归纳出一套较好的方法。
那就是运用人格、思想、智慧、计谋、利益等去打破对方的心理防线，在表面、心理上“套”住对方
，让对方认识到我们的意见与建议不是可怕的，是可以接受的。
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书籍目录

序言第一章 表面上套住对言  1.提高对方聆听的兴趣  2.给对方真心的赞赏  3.顺着对方的心思说  4.说得
好不如说得巧  5.多说对方熟悉的事  6.“高帽子”的确有作用  7. 多让对方说“是”  8.多说好话不吃亏 
9.立即进入角色  10.迎合对方的兴趣  11.多用启发式语言  12.时刻不忘目标  13.看对了人，才知道该说什
么话  14.尽快使对方明白你的意思第二章  心理上打动对方  15.把话说到别人心里  16.说服中的攻心战术 
17.扭转对方心理的乾坤  18.让对方感受到激情的力量  19.使对方不自觉地表示赞同  20.不要计较对方不
重要的小要求  21.入情入理，但是不要大道理  22.不要无谓地争论  23.树立对方的“权威感”  24.增加对
方的心理负担  25.激起对方取胜的欲望  26.移花接木，偷换概念  27.激起对方的共鸣第三章  思想上影响
对方第四章  战术上控制对方第五章  被动时的反击妙招第六章  说服靠的还是智慧
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编辑推荐

　　这是一本直捣核心的说服指南，它向你提供经过验证且有效的方法，帮助你有技巧地成功推销自
己和自己的构想，让你无论在和主管交谈，或是与客户谈判时，都能无往不胜、无坚不摧！
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