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内容概要

　　在1913年，一场成人教育运动席卷了美国，在这场教育运动中，最引人注目的就是戴尔?卡耐基的
影响力，他倾听并评点了无数的成人讲演，比任何人都要多。
他曾经评点了1 50，000个演讲。
如果这个庞大的数字并没有给你留下深刻的印象，那么不妨计算一下：这个数字相当于从哥伦布发现
新大陆以来，几乎每天都要做一次演讲。
或者我们换种说法：如果在卡耐基面前演讲的人，每个人只说三分钟，并在卡耐基面前依从出现，那
么卡耐基要听完这些演讲，将需一整年！
并且要不分昼夜地倾听！
　　卡耐基讲授的演讲术至今仍然拥有最大的影响力，就是因为无人能够像他那样，倾听并研究过那
么多的不同演讲。
　　你看见生人会面红耳赤？
你登台演说会双腿打颤？
你与别人交涉会常常因言语不投而致没有结果，甚至发生冲突？
卡耐基说：任何人最初与人接触，都会遭遇这种可怜的情形，正像我们初学写字，手要发抖一样。
不过这些都可以通过训练来改变，只要你下定决心，依照《卡耐基推销口才》所述各种最易自由使用
的方法，随时随地去学习应用。
成千上万的普通人通过学习《卡耐基推销口才》而成为成功的演说者、有效的谈判者、人见人爱的交
际家，那你自然也可以，只要你愿意！
记住，学习《卡耐基推销口才》不仅要读，更重要的是要实践！
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章节摘录

　　第一篇 口才是成功推销的关键　　第1章 好口才可以激发客户的购买欲望　　口才在推销中有多
么重要，哪果你读了下面这个故事，即使不再做什么解释，你也会比任何人都明白了。
　　我曾有幸会见雪佛兰汽车公司的公关部经理威廉·C·鲍尔先生，他给我讲了一个他自己的故事
：　　有一次，鲍尔先生想买一栋房子，就找了一位房地产经纪人。
　　这个经纪人实在是太聪明了。
他先是和鲍尔先生闲聊着，很快就摸清楚了鲍尔先生打算出多少雇佣金，还知道鲍尔先生想养病栋带
树林的房子。
　　然后，他开车带鲍尔先生来到一栋房子的后院。
这栋房子确实很漂亮，还紧挨着一片树林。
鲍先生一看就很满意。
但是这位经纪人却没有说其他的，而只是对鲍尔先生说：“你看看院子里的这些树！
一共有18棵！
18棵啊！
”　　鲍尔先生对这些树夸奖了几句，就开始问房子的价格。
但是这位房地产经纪人却回答说“这里可有18棵树啊！
你看看，你能出多少钱？
”　　鲍尔先生一再追问，但纪纪人总是不正面回答，而且只要鲍尔先生一问到价格，他就开始数那
些树：“一棵、两棵、三棵⋯⋯十八棵。
”
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编辑推荐

　　历史上最伟大励志作家，美国成人教育之父，人类最伟大心灵导师。
全球第一品牌励志经典，国内权威卡耐基作品译本谨献给所有追求卓越的朋友。
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