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内容概要

戴尔·卡耐基，被誉为“美国成人教育之父”。
由他独创的融口才训练、推销、为人处世于一体的教育方式，开创了美国乃至世界成人教育的新纪元
。
他的教育使许多普通人重新找到了自己的人生，通过奋斗获得了成功。
卡耐基的学员遍及社会各界，其中不乏军政要员，甚至包括几位美国总统。
他的著作一直以来都是激励人们追求进步和获得成功的必读经典。
     本书全面汇集了他在口才技巧及其训练方面的有关内容，不仅介绍了口才对成功的重要性，更突出
了各种口才的实际应用及训练。
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作者简介

戴尔·卡耐基，美国“成人教育之父”。
20世纪最伟大的人生导师之一，著名企业家、演讲家。
他运用心理学知识，对人类共同的心理特点进行探索和分析，开创和发发了一种融演讲术、推销术、
为人处世术、智力开发术等为一体的独特的成人教育方式。
美国卡耐基成人教育机构、国际卡耐基成人教育机构和它遍布世界的分支机构。
多达1700余个，接受这种教育的不仅有名星巨商、各界精英，也有军政要人、内阁成员，甚至还有几
名总统。
他一生中著确《语言的突破》、《人性的光辉》、《人性的优点》、《人性的弱点》、《美好的人生
》、《快乐的人生》、《伟大的人物》等多部经典励志书籍，这些书籍和卡耐基的成人教育相辅相成
，改变了传统的成人教育方式，影响了成千上万人的生活和命运。
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章节摘录

第一篇 赞美他人的八种技巧第1章 真诚地赞美和欣赏他人柯立芝总统在任的时候，我的一位朋友应邀
于周末到白宫做客。
当他踱入总统的私人办公室时，他听到柯立芝对他的一位女秘书说：“你今天早上穿的衣服漂亮极了
，你真是一位美貌迷人的青年女子。
”这可能是沉默寡言的柯立芝一生当中曾赏赐给一位秘书的最荣耀的称赞了。
这事如此地出乎寻常，出乎预料之外，以至于那位女秘书面红耳赤，不知所措。
然后，柯立芝说：“不要难为情，也不要太高兴了。
我说那话，只是为了让你觉得好过些。
从现在起，我希望你对标点符号稍加注意些。
”他的方法似乎太明显了一点儿，但他所用的心理策略却很巧妙。
在我们听到别人对我们优点的称赞以后，再去听令人不愉快的话，心中总会好受些。
理发师在给人刮脸之前，先要在客人脸上涂肥皂，而麦金利在1896年竞选总统时，所采用的正是这种
方法。
当时有一位著名的共和党要员，写了一篇演讲词，自认为此西西洛、亨利和范勃斯德等人合起来所写
的还要高明。
于是他非常高兴地把他这篇不朽的演讲词大声朗读给麦金利听。
尽管这篇演讲词有利不愿伤这人的感情，他知道自己不能挫伤这人的高度热忱，但他又不得不说“不
”。
让我们来看看他是怎样巧妙地处理此事的。
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编辑推荐

《卡耐基口才经典全集》全面汇集了他在口才技巧及其训练方面的有关内容，不仅介绍了口才对成功
的重要性，更突出了各种口才的实际应用及训练。

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<卡耐基口才经典全集>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 7


