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内容概要

「求人」就是“出卖”自己！

    一个人有多少本钱就能做成多大的买卖
    在求人时，必须把自己当成商品，同时化身为这项商品的超级业务员，向顾客（你有所求的人）证
明这项商品的价值绝对值得他投资。

    除此之外还需要认清以下四种事实；
    1.认清求人的本质是为了生存，所以你必须求人。

    2.认清说话讲台是为对方准备的，你必须具备的一几切说话技巧都是为了衬托对方。

    3.认清自己有多少实力，哪些是可以为你换来具体的价值。

    4.认清见招拆招是求人必备的生存术，只要在利已不损人的情况下，使一点小计谋、耍一点手段是
道德的。

    如果以前，你低声下气、弯腰磕头都不一定能求到帮助，那么现在你准备好翻开本书，重修“求人
”这堂课了吗？
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作者简介

杨子乔，政研所硕士，曾从事政治公关数年，擅长心理分析与人际沟通，现从事文字工作，著有《会
说话，得天下》等书。
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