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序歌：当阳光拉开夜幕，眼前就是一座金城
素朴的建筑群
这片土地，曾经沧桑
用金子垒砌一座城
陈立群向我们走来
吉祥的“518
历史篇：十年，金城人的一次重大抉择，一个奇迹的辉煌
第一章 金城抉择了陈立群
抉择就是历史
市场要求金城选好带头人
平淡的亮相和幕后的紧张
陈立群其人
第二章 陈立群抉择了摩托车
陈立群，你能解开这个死结吗
陈总工程师有一份“建议书”
摩托车坐上帅位
“这是超越自我的过程，
第三章 上坡路都是难走的
负重起程
咬紧牙关渡难关
失落的1989年
爬坡，毕竟是向上的
陈立群上任“三把火”
一个优秀的精神，就是一面光辉旗帜
蓄势攒劲志在千里
第四章 龙马奔腾，金城跃上高峰
“每于寒尽觉春生”
陈立群中途调整年度目标
世人瞩目的成功
好风凭借力，送我上青云
资源篇：好精彩的大手笔一“聚八方资源铸我金城”
第五章“联老乡”――多元所有制的混声大合唱
陈立群说：“企业家的最大本事就是对资源的最佳组
合与利用”
跟随陈立群出差，可是件苦活
联合协作之歌，响彻希望的田野
肥水对流，越流越肥
陈立群提出产品纽带联老乡模式――BBEG
金城摩托车集团成立了
资金纽带如彩虹，把“老乡”更紧密地联起来
陈立群主张：“金城不搞大航空母舰，搞股份制的大
舰队
结束语
第六章“联老外”――金城走向世界，世界欢迎金城
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陈立群大搞“三进三出”，主动参与世界竞争和资源利用
只有通过引进 才能加速国产化
一次灵感的触发，引来了领先全国的柔性技术
神秘的电话和合资高潮
用外商的“苛求”，逼迫企业与国际接轨
金城人的骄傲：“我们第一个输出技术
用了10年，才跨出这一步
换位思维打开了谈判的僵局
“感谢真主，给了我们一个好的伙伴”
第七章“联老师”――企业开发才源的创举
从两件憾事说起
“有这样的人才，金城怎能不发”
在职培训，是提高职工素质的主渠道
“四员培训 一次创新的实践
把职工带进赛场
“老师”是人才资源之源
走出去，请进来，以“老外”为师
陈立群的志愿：教练
陈立群的“最大本事”：自我优化和利用
主体篇：问金城事业，谁主沉浮？
看“三足鼎立”，众志
成城
第八章 核心，辐射出新的能量，必胜的力量
中国成语：“三足鼎立”
党的作用，不可代替，不可或缺
1＋1＞2
思想工作新探索――开放型
“党员工程”――虔诚的奉献
第九章 金城职工扬眉吐气：“我们是企业的主人
他们与金城同呼吸、共命运
金城精神――创意、创新是我们永无休止的追求
最后是广大职工说了算
维护职工经济利益，是经营者的天职
“厂长心中装着职工，职工心中装着金城
市场篇：惊涛万里，长风鼓荡，金城人啸傲商海
第十章 企业的一线在市场
市场是企业的生命线
强将精兵上市场
第十一章 金城牌靠品格闯市场
质量第一，奉献完美
只有抓住新品，才能抓住未来
“生产服务，售后服务，为人民服务”
降低成本，夺取价格优势
第十二章 取胜之道――成功的战略和严格的自律
“创名牌是金城求发展的战略核心”
实施区域战略，形成重点市场
“以外促内”，进入良性循环
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立自我戒律，树营销新风
持续篇：金城没有止步。
金城高歌猛进。
金城正在迈
向21世纪
吹响了“第三次创业”的号角
向新世纪献上一份厚礼――金城摩托城
“航空是我们的本，是永久的事业
幸运的金城再次面临最佳机遇和历史性挑战
附录
附录一 金城主要荣誉及摩托产品获奖一
览表
附录二 陈立群所获荣誉一览表
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