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内容概要

埃文斯和伯曼的这本《市场营销教程(下)(第7版)》从当今商业世界大量鲜活生动的案例出发，整合了
市场营销的传统和现代的各方面理论，详细考察了各种环境因素，对市场营销和营销经理的作用、市
场营销与参与人员及受影响人员之间的相关性等作了生动且易于理解的阐述，是一部区别于菲利普·
科特勒风格且又独具特色的市场营销教材，适合相关专业的本科生、研究生及从业人员阅读。
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作者简介

乔尔·埃文斯，商学博士，研究方向是市场营销与公共政策，是霍夫斯特拉大学RMI杰出商学教授、
市场营销教授和国际商业教授。
     巴里·伯曼，商业博士，研究方向是市场营销与行为科学，是霍夫斯特拉大学WHM杰出商学教授
、市场营销教授和国际商业教授。
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