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内容概要

《孙子兵法》作为兵学圣典，之所以使人百读不厌，回味无穷，就在于它的许多认识与结论是超时空
的；也就是说，它所包含的是一种哲学智慧。
中国古代思想家的抽象思维、=朴素的整体性思维和辩证思维，在这部军事专著中得到了集中的体现
。
由于孙子对瞬息万变的战场状况进行了高度抽象的概括，因此提出的谋略思想和思维技巧，不仅可以
适用于军事活动领域，同样也适用于商品贸易与企业管理。
《孙子兵法》中对 于现代企业管理最有价值的部分正是它的哲学思维模式及巧妙的战略构思。
    有人曾说：二十一世纪的领袖既不是中国元首，也不是将军，而是跨国公司的总裁和国际货币经营
者。
    这句话虽然不无偏颇，但从总体上说，还是适合于我们时代状况的。
    让中外企业家，都能跨上《孙子 兵法》这匹骏马，在风云变幻的商场上拼搏，去努力创造更多更好
的业绩！
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作者简介

张文儒，山西定襄人，1937年生于太原。
北京大学哲学系教授，博士生导师，中国当代研究兵学文化的杰出学者。
历任北京大学中国现代哲学教研室主任、全国军事辩证法研究会常务理事、中国现代哲学史学会副会
长等职。
讲授过“中国兵学文化”、“东西方军事哲学比较研究”、“孙子兵法与企业战略”等课程。
出版过《军事辩证法》、《中国现代哲学》、《中国兵学文化》、《孔武·孙膑·中华文化》、《中
外名战与名帅——兼论东西方兵学文化意识》等著作。
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章节摘录

　　现代商战中，人们普遍把孙子说的“先知”的理念看做是开启商战奥秘　　之门的一把钥匙。
无论是多么出类拔萃的企业家，都会把“先知”奉若神明　　。
在这一点上，美国企业家阿曼德·哈默是一个成功的范例。
　　哈默于1898年5月21日出生于美国，父亲是纽约东区的药商，祖籍是俄　　国。
　　23岁的时候，1921年，也就是俄国十月革命后第四年，哈默从报上获悉　　：红色苏俄的民众与
士兵，正在受疾病与饥荒的熬煎。
他出于人道主义的考　　虑，决定购买一座野战医院，以救援俄国的普通男女。
　　无心插柳柳成荫。
当他为兑现自己的救援行动而亲赴俄国时，并未想到　　要同俄国人作生意。
然而，在到达叶卡捷琳堡时，他却在无意中看到了空旷　　的广场上堆积着高得像山一样的皮毛。
由于欧洲国家对俄实行经济封锁，皮　　毛难以运出。
　　这一事实激发了哈默的灵感。
他想：如果能将这些皮毛及时运往欧洲销　　售，岂不是一件两全其美的事!他当即向俄方表示，愿
以100万美元购得乌克　　兰民众急需的小麦，但俄方应以与购买小麦相同价值的皮毛作为补偿。
此事　　传到了克里姆林宫，列宁决定召见哈默。
他对哈默说：“我们这儿最需要的　　，是美国商人。
你派船只运粮给我们，这就是说，你挽救了无数男女老少的　　生命，⋯⋯我代表我的政府向你致谢
②。
”　　有了列宁的承诺和帮助，哈默成了第一个经营租让制企业的美国人，而　　且做成了第一笔原
本没有想做的毛皮生意。
　　如果说，哈默做的第一笔生意，还是靠误打误撞的话，那么，他的下一　　笔生意，则是有意识
地在俄国土地上寻访到的。
　　这是指他的铅笔生意。
　　大约在20世纪20年代中，有一天，哈默在莫斯科街道漫步，走进一家文　　具店买铅笔。
谁知，当时苏制铅笔的质量差得惊人。
有人形容说：如果用这　　种铅笔在石头上写字还可以，但如果在纸上写，只能戳得满纸窟窿。
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媒体关注与评论

　　享誉海内外的兵法圣典《孙子兵法》，不仅几千年来被兵家奉为圭臬，也是现代企业家的智慧宝
库。
本书精心提炼出《孙子兵法》中十七种核心的兵学智慧，以此融会贯通300多年来经济发达国家成功的
企业管理经验及我国自改革开放以来提供的新鲜经验，是对传统兵学智慧现代价值的一次极有意义的
系统思考和开发。
全书思路独特，实用性强，资料丰富，涵盖面广，通俗易懂，是一部古为今用、洋为中用的优秀的管
理学著作。
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