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前言

一、先知致胜人生中无论是谋事，还是谋利，能够对事态先察先知者，必能因“先知”而多胜算。
可以这样说，先知先觉者，乃大智大慧者！
《易经》是先知的智慧，其先知可分为两个层次：一是“占卜”先知；二是未卜先知。
若前者可称为“先知之艺”的话，那后者便足可称为“先知之道”。
古人云：善易者不卜。
就是说，精通易经的人可以无需占卜而“未卜先知”，或者说其已穿透世事的迷雾，再无挂碍，已无
占卜之需。
总而言之，《易经》这门学问里蕴藏的大智慧，深不可测，博无边际，若取其精华用于人生成就事业
，非如虎添翼之功可比拟也！
二、何以能先知？
善知其流者，必善知其源。
整个庞杂的易学数理体系，以及由其所衍生出来的天文、地理、医学、兵法、数术等各个流派，看起
来高深复杂，但究其本源，其规律却是简约、简易的。
善知其“繁”者，必善知其“简”。
社会的金字塔里，从来都是少数人领导着多数人；做学问，从来也是“简”之道指导着“繁”之细节
，因此，古人日“大道至简”、“为道日损”。
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内容概要

历史上的张良、诸葛亮、刘伯温等，这些著名的战略家，都精通《易经》，并利用易经的智慧“运筹
帷幄，决胜千里”。
伟大领袖毛泽东的战略思想，实也暗合着易学规律之道。
    《易经战略》，是张松先生穷十几年之精力，寻师问道、潜心研究与实践的成果。
本书的精要所在，是阐发了易学规律的精华，将之用于战略实践的指导。
    海尔、微软、格力、可口可乐、丰田、福特、万科、蒙牛、三鹿、秦池、巨人、爱多⋯⋯知名企业
的或成或败，或兴或衰，是否在被规律牵引着步伐与结局呢？
    纵观成败兴衰的企业：顺应规律的企业一定是成功的；违背规律的企业一定是失败的！
《易经战略》，是一部研究规律，阐发规律的实战战略学。
    《易经战略》的三大精华：合力、借力、布局。
    合力-----利用易学的规律的先知、规律结构整合来实现最高战略力。
    借力-----借用世界上最大的力量----规律之力，借力用力（世界上最巧的力），实现战略目的。
    布局-----用易学规律去布局，由布局来决定结局。
谁造的，听谁的！
     易学规律，犹如一个大火炉，可以融化世界上任何领域的知识。
西方的经营学思想，在东方智慧面前，能够得到更好的应用，发挥更高的效率。
西方的经营学思想，可以看作为“工具”；易学战略思想，可以看作为对工具的“驾驭”。
    易学战略学思想，不仅可以融化、驾驭一切经营管理思想、知识。
其本身也具有严密的逻辑体系。
这个体系，是易学规律之道。
整个易经战略体系，由三大战略构成：资源整合战略、竞争战略、市场营销战略。
三大战略之间互相制约、互相协助，其间关系微妙，奥妙无穷。
三者的合力，形成一组强大的战略力。
    三大战略既组成了一个系统，也独自各成体系。
无论是其整体与个体，其核心都是一个布局、成局，最终实现理想结局的一个过程。
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作者简介

张松，实战派“易经战略学”创始人；国内知名易学、战略学、心理学研究者；大型高峰论坛——“
战略中国”总推广人；“中国式（传统）企业文化”推动活动总发起人；畅销书《易经心法》、《易
经战略》、《易经管理心理学》作者；国内数家知名企业特约顾问。
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章节摘录

高度的纯粹，正是高度的混合。
战略应用之精在于用的“纯粹”，用的纯粹在于知的“混合”。
企业的成功取决于什么？
有人说取决于市场销售，有人说取决于资源，有人说取决于竞争，有人说取决于速度⋯⋯所有的回答
都是对的，但所有的回答都是不全面的。
任何一种“纯粹”的战略都是可以使企业走向成功之路的，所谓的“纯粹”是指：战略形态在“商战
”风云中，具备最当时宜、最合时势的高度正确性与纯正性。
然而，任何一种“纯粹”的战略，如果没有外在的市场环境、竞争对手做背景，没有内在的企业各项
工作做支持，那么战略的“纯”将不“纯”、“粹”将不“粹”。
战略的高度“纯粹体”，正是高度的“混合体”。
在足球比赛中，一个运动员精彩的射门瞬间是一个“纯粹体”，而一个团队的整体协作、双方的对抗
状态、比赛的全部过程⋯⋯是一个“混合体”。
对于观众来讲，欣赏的既是“纯粹体”也是“混合体”，两者根本就是一体。
在军事理论上，《战争论》的作者克劳塞维茨强调战争的根本动因是政治，马克思、恩格斯认为战争
的根本动因在于经济。
可见，“纯粹”的战争问题中“？
昆合”了政治、经济等多种的元素。
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后记

二〇〇八年，是让国人心情复杂、忐忑的一年。
汶川大地震的悲怆，奥运盛典的辉煌，两个历史性的事件，都在撼动着每一个中国人的心，也更让十
三亿同胞的心空前凝聚了起来。
在汶川大地震中，解放军、医护人士、志愿者、国家最高领导人，还有全世界为灾区捐助的企业家和
自发捐助的人们，他们，让我们的心在悲痛中伴生着感动，让我们在大事中见证着人性的真、善、美
，让我们在生命的意义上升腾起感恩！
人，是活在一个感恩的世界中的。
《易经战略》这本书，是笔者根据近年来在经营论坛上的演讲内容整理而成。
在这里，我深深地感谢各经营论坛中的组织工作者们和所有参与论坛的企业家们。
他们不仅给予了我经济上的财富，更给予了我智慧上的财富，使《易经战略》的思想体系，在走进企
业后，经过实践洗礼逐步趋于完善。
可以说，没有他们，就没有《易经战略》的问世，更谈不上《易经战略》对更多企业及各界的价值意
义。
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编辑推荐

世界上最大的力是“规律”，世界上最巧的力是“借力用力”。
借规律之力，指导企业经营，是《易经战略》的核心精华。
易经，规律之精华也；战略，策略之精华也。
易经战略，将战略归纳为规律；将规律施展于战略。
一门企业实战派易经战略学，将把中华智慧的光芒照射世界，将助中国企业驰骋全球！
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