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内容概要

　　《冲突的战略》一书是为了满足理论需要，而非实际外交决策。
主要目的是为了建立一个跨学科领域——该领域曾被人们称之为“讨价还价理论”、“冲突理论”或
“战略理论”。
作者想向人们证明，一些横跨经济学、社会学和政治学，甚至是法学和哲学或者是人类学的基础理论
，不仅对从事理论研究的学者大有裨益，而且也有助于人们解决实际问题。
与此同时，作者最初认为博弈论(the
theory of games)在某些领域应该具有更多实用性。
但是现在看来，这也许是一种曲解，
因为除了大家比较熟悉的霍华德·雷夫(Howard Raiffa)，马丁·舒里克(Martin
Shurik)和纳杰尔·霍华德(Nigal
Howard)等学者外，博弈理论家更多倾向于将博弈论限制于数学范畴。
作者认为，尽管他致力研究的领域可能不会突飞猛进，甚至还尚未有自己的正式名称，但是作者相信
将会有更多的有志之士投入到这一领域的完善和发展之中。
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作者简介

　　托马斯·谢林1951年获得哈佛大学经济学博士学位。
后曾在美国哈佛大学的肯尼迪学院教学长达20年，担任政治经济学教授，并获得退休名誉教授的称号
。
之后他还在美国马里兰大学公共政策学院和经济系担任教授，并获得退休名誉教授称号。
他教授的课程除经济学理论外，还涉及外交、国家安全、核战略以及军控等很多方面。
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