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前言

握持借力宝剑，主宰入生命运    ◆巴菲特、比尔·盖茨为何能富冠全球？
    ◆李开复、杨澜为何总能保持超人气影响力？
    ◆马云、李彦宏为何能成为创业派领军人物？
    ◆姚明、韩寒为何能成为一代中国年轻人的偶像？
    因为他们都明白——“借的力量”，这点你不难从他们的故事中看出来！
    我们知道，个人拥有的才能、接触的事物总是有限的，所以，要想成就大业，就必须取他人之长，
补自己之短，这就是“借”。
自古以来就有“借船出海”、“借鸡下蛋”之类的说法，告诫人们如何以“借”行事。
在今天这个信息时代，社会分工更加精细、更加专业化，这就决定了个人的知识技能更加有限。
因此，我们就更需要成为在“借”中游刃有余的人。
    借是一种常见的社会现象，大干世界，无“借”不有。
蒲公英“借”风的力量把种子撒向四方，牡丹“借”阳光雨露求得生存和繁茂，原始人类“借”山洞
以躲避风雨雷电，人类加工制作的风筝更是“好风凭借力，送我上青云”。
可以说，“借”是所有生物具有的一种本能，而善“借”则是人类特有的谋略和智慧。
    有人总喜欢劝告别人“凡事都要靠自己，别靠别人”。
是的，一个人能竭尽自己的能力去完成一项事业，的确难能可贵。
但是，这种话未免显得缺乏助人为乐的精神。
因为一个人仅靠自己的力量成就大事是远远不够的，常常需要外来力量的帮助，也就是说，应该要学
习蒲公英的精神，让自己的种子粘在动物的皮毛上，借助外力来播撒自己的种子。
默多克说：没有能力买鞋子时，可以借别人的，这样比赤脚走得快。
    创业没有钱，怎么办？
没关系，你可以向亲朋好友借，可以向银行、老板借。
    没有技术，没有人才，没有经验，怎么办？
没关系，你可以向科研机构、大专院校借，可以借别人的脑袋和智慧来为你所用，可以跟他们搞联盟
、搞合作。
    你开始创业，名不见经传，没有名气怎么办？
没关系，你可以借品牌之名、借他人之名气，来扬你之美名。
    你还可以借劳力、借地盘、借设备等为己所用。
总之，一个“借”字，天地广阔，大有所为。
    人既没有虎狼之速，也没有熊豹之力，之所以能在自然界中繁荣昌盛，取得了主导地位，就在于人
能借他力而生存、发展和壮大。
所以“借”的哲学深融于人类的每一次前进的步伐之中。
而每个人要想事业有成，更离不开一个“借”字。
凡成大事者，都是借力的高手。
谁敢说，他的成功不需要借力？
谁敢说，他的成功中没有借力？
只有敢借、能借、会借、善借，才能借出一片新天地！
    在历史的长河中，两千多年前的汉高祖刘邦就是个善于借力的大师，他从一个小小的亭长起家，最
终却成就一方霸业，个中原因就是他借用了无数高人的能量。
    当初，秦王败政，陈涉首难，豪杰蜂起，相与并争，不可胜数。
项羽率领五诸侯灭秦，而封王侯，政由己出，号为“霸王”，可最后却令人叹息地上演了千古绝唱“
霸王别姬”。
他至死不明：“吾起兵至今八岁矣，身七十余战，所当者破，所击者服，未尝败北，遂霸有天下。
然今卒困于此，此天之亡我，非战之罪也。
”    项羽因战起家，异常骁勇，最终却失败了。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<借的力量>>

刘邦上马不能征战，下马不能抚民，却取得了天下。
这里面的缘由刘邦最清楚不过了：“夫运筹帷幄之中，决胜千里之外，吾不如子房(张良)；镇国家，
抚百姓，给馈饷，不绝粮道，吾不如萧何；连百万之军，战必胜，攻必取，吾不如韩信。
此三人，皆人杰也，吾能用之，此吾所以取天下也。
”而项羽手下亦有范增，无奈他却不懂利用。
他所能驾驭的，也就是一己之勇。
刘邦知道自己之所短，他人之所长，故能充分借助所有资源为己所用，于是建立了千秋帝业。
    《孙子兵法》对此有更为经典的概括。
兵圣孙子说：“故善战者，借之于势，不责于人，故能择人而任势。
”战争中“情势”瞬息万变，谁能善于制造情势、把握情势、借助和驾驭情势，谁就能统领“胜势”
。
只有这样，才能“治众如治寡”，才会“无穷如天地，不竭如江海”。
只怪项羽少时，学书不成，对兵法也是略知其意，不肯深究。
他对兵圣孙子简单而深刻的智慧充耳不闻，因此至死都不明白败在哪里。
    自此足见，虽然一切都靠别人不大现实，但一切都靠自己的思想也并不可取。
要成就一件大事，必定要拥有巨大的力量，这种力量无疑是超出个人的，它可以来自各方面的合力。
凡是能对自己的成功有所助益的力量都可以借用。
它可以是别人的脑力、财力，可以是任何物质力量，可以是任何一种机运力量。
    “借”是一个成大事者必须具备的能力，自食其力的人固然很值得尊敬，但如果你同时懂得借助他
人的力量，就可以无所不能、无往不胜了。
事实上，古今中外的大多数成功者都是靠“借”来成就自己的。
    不仅个人需要“借”，一个集体乃至一个国家都需要“借”，因为只有善“借”才能推动自身的尽
快发展。
如今，国际间的融资借贷、强强联手，企业间的兼并重组、品牌竞争，无不把“借”运用得出神入化
。
“借”的谋略如今已渗透到政治斗争、治国方略、领导艺术、商业经营、公关策划、求知创业等各个
方面。
    本书阐述了各种形式的力量，以及对它们的借用策略和技巧。
您也许可以花10年、20年、30年的时间在黑暗中渐渐摸索，但如果站在巨人的肩膀上登高望远，用最
短的时间学习顶尖高手的成功经验，看懂了这些高手们“迷踪拳”里的一招一式，您就可以在创业的
过程中触类旁通，无往而不胜了。
    领悟借力的思想，学习借力的方法，掌握借力的技巧，从此您便与成功结缘，与幸福相伴！
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内容概要

个人拥有的才能、接触的事物总是有限的，所以，要想成就大业，就必须取他人之长，补自己之短，
这就是“借”。

“借”无所不在，举凡政治博弈、治国方略、领导艺术、商业经营、公关策划、求知创业等各个方面
，都充满了各种形式的“借”的影子。

“借”的对象极为广泛，它可以是别人的才能、智慧，可以是各种实物，也可以是外在的机遇、环境
等因素。
“借”的力量是巨大的，也是最卓有成效的，古今中外。
凡成大事者，都是善“借”的高手。

这本《借的力量》由王泽坤编著，通过讲述古今中外成功人士的故事，阐述了各种形式的“借”的力
量。
以及对它们的借用策略和技巧。
《借的力量》案例精彩纷呈，充满启发性。
让每一位读者都能在最短的时间里学习到众多顶尖高手的成功经验，从而在实践过程中触类旁通，练
就杰出的“借”的本领。

别说你这一生只能普普通通、默默无闻，只要你敢借、能借、会借、善借，就能“借”出一片新天地
，“借”出一个精彩的人生！
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章节摘录

版权页：   插图：    现如今，无论做什么事情，都要与外界保持着一定的关系，经商也是如此。
经商做生意，需要涉及许多方面的问题，如工商、税务、质检、银行等这些部门都与经营者有关，要
善于同他们打交道。
同时，进货、销货、拓展市场、广告宣传等，也都要与人打交道。
建立良好的人际关系，赢得别人的帮助，对经商者来说十分重要，因为关系是经商的资本。
 人际交往讲究互利互惠的原则。
帮助别人，就是在为自己的人情信用卡储蓄，特别是在别人患难之际施以援手，救落难英雄于困境。
真心助人，其回报不言而喻。
 从诸多的社会现实中我们可以发现，没有本钱而谋求发大财的商人，大都是卓而不群的。
他们能够清醒地认识到：只有倚重他人，依靠或者引导别人为自己出力、出钱，自己才能赚到大钱，
才能获得较大的成功。
人脉即财脉，对于每一位谋求发展者来说，要实现自己的宏伟计划，关键不在于自己有没有本钱，而
取决于会不会倚重外界事物，会不会倚重他人。
即使你眼下一无所有，只要你有人脉，善于倚重他人，你就有可能——并且是极大的可能取得成功、
得到财富。
 从这个意义上说，人脉可以称作是金，然而它又贵甚黄金，因为黄金有价，人脉无价。
人脉资源是一种潜在的无形资产，是一种潜在的财富。
成功学大师卡耐基说：“专业知识在一个人成功中的作用只占15％，其余85％则取决于人际关系。
”
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后记

每一部著作的完成都离不开多人的努力和艰苦而可贵的劳动。
阅读是一种享受，写作这样一本书的过程更是一种享受。
    本书在策划和写作过程中，得到了许多同行的关怀与帮助，也得到了许多老师的大力支持，在此向
他们致以诚挚的谢意：于海州、刘杨、李月玲、周成功、卫海霞、王丽娟、刘蕾、桓浩然、代滢、陈
小立、张春孝、侯艳燕等。
    本书在编纂过程中，参考了大量的文献和作品，也借鉴了他人的智慧精华。
在此谨向各位专家、学者致以真挚的谢忱。
因为编写和出版时间仓促，以及编者水平所限，书中不足之处在所难免，诚请广大读者批评指正。
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编辑推荐

《借的力量》通过讲述古今中外成功人士的故事，阐述了各种形式的“借”的力量，以及对它们的借
用策略和技巧。
书中案例精彩纷呈，充满启发性，让每一位读者都能在最短的时间里学习到众多顶尖高手的成功经验
，从而在实践过程中触类旁通，练就杰出的“借”的本领。
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