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前言

　　某公司考核4名营销员，交给一项特殊任务：到和尚庙里卖梳子。
　　第一名营销员空手而回，说和尚们都笑他傻：我们连头发都没有，哪用得着梳子？
第二名营销员销了十多把。
他告诉和尚，没头发也要常梳头，可以止痒活血，有益健康。
一些和尚被说动了，买了梳子。
第三名营销员到庙里跟老和尚讲，您看，不少女香客拜佛磕头，把头发都磕乱了，您如果在庙堂蒲团
旁放些梳子，香客磕完头随手可以梳个头整整容，他们会感到这个庙的关爱，下次就会再来烧香。
这一下，就销掉百十把。
第四名营销员更有办法，他向老和尚提了个建议，说庙里经常接受捐赠，得给人家一些礼品作回报，
梳子很便宜，可是若是您在梳子正面写上庙名，反面刻上“积善梳”三个字，再加个方丈亲笔署名，
这样梳子就变成珍贵礼品了，香客来了送一把，人无我有，庙里香火必将永续繁荣。
老和尚连说有道理，把上千把梳子全买了，而且还订了货！
　　故事中的后三名营销员把许许多多人虽经努力而却依然的“做不到”变成了轻而易举的“做得到
”；把几乎的不可能变成了实实在在的可能，靠的是什么？
是智慧，智慧是什么？
就是跳出常人的思维定势，想人所未想，做人所未做，另辟蹊径，出奇制胜。
世上欲成就任何一番事业，最离不开的法宝之一，就是智慧，商海冲浪更是如此。
　　自古而今，商场如战场。
早在2500多年前，孙子就在其“兵法”中说：“上兵伐谋”，“水无常形，兵无常势”。
同样，在商战中博奕，也要审时度势，随机应变，只有这样，才能屡战屡胜，连克连捷。
　　在这方面，古今中外有许多成功人士，以他们自己的实践为我们树立了很好的榜样，并提供了宝
贵的经验。
这些经验，这些商战中的智慧典范，无疑会对今人在商海中博浪击水取得成功大有裨益，这也正是我
们推出本书的初衷。
　　本书是一本专门供广大营销人员阅读参考的通俗读物，故事生动，寓意深刻，具有很强的实用性
。
全书分为“发明创新开拓市场”，“拾遗补缺捕捉商机”，“独具匠心点子发财”，“以人为本赢得
顾客”以及附录“中外名人商场绝招”等五部分。
书中介绍的，既有我国古代的经商高手如春秋时期的范蠡，也有海外的商业巨子如美国的洛克菲勒，
意大利的皮尔·卡丹，还有近现代的商界精英如李嘉诚、霍英东、曾宪梓，更不乏近年来乘改革春风
升起的经营新秀。
他们或机敏、或睿智、或奇绝的不拘一格的营销之道，无不给今人以深刻的启迪，实践证明，他们个
个堪称是抓住了耗子的“好猫”。
当然，任何经验都与彼时、彼地、彼情、彼势密切相关，绝不能照搬、照抄、照用。
照单全收，无异于刻舟求剑。
正确的态度应该是举一反三进而触类旁通。
惟有如此，才能以他山之石攻己之玉，最终放射出独特的光彩。
　　本书在编写过程中，参考并摘引了部分相关资料，在此深表谢意，并望原作者与我们取得联系，
以便酬谢。
　　编者
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内容概要

这是一本专门介绍企业营销谋略及具体手法的大众通俗读物。
书中通过 300例古今中外经商高手发家致富的生动小故事，传授了商界精英的许多精明策略与宝贵经
验，揭示了作为一名成功企业家和营销人员必须具备的战略眼光、创新意识、果敢作风等基本素质。
本书内容丰富而言简意赅，道理深刻而通俗易懂，对于广大企业经营管理者及营销人员极具借鉴参考
价值。
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章节摘录

　　发明创新　　小发明带来大财富　　美国有一个叫海曼的穷画家，一次在画一幅素描时要用橡皮
，但橡皮条不见了，无奈，他只好放下画笔，又出去买了一块回来。
为了不让橡皮条再跑掉，海曼就把橡皮条切成小块，用铁丝将其固定在铅笔的顶端。
这一招果然好，以后他在作画时，不再劳神费力四处寻找橡皮，用起来非常方便。
这样一个小小的创新发明，后来竞给海曼带来了上百万美元的收益。
　　小吸管带来大商机　　道格拉斯不是什么科学家，又没博士、硕士的文凭，他因为打架斗殴被判
刑入狱，身无分文。
在狱中，他做梦都在想如何改变自己的命运。
一次，一则新闻报道引起他的兴趣，说是太空人在宇宙飞船里喝水非常困难。
他想，能不能发明一种吸管，可以改变水流的方向，而不是垂直地上下呢?经过几个小时冥思苦想，答
案出来了。
只要把普通吸管的前半截做成可拉可合的褶皱，就完全可以改变水流的方向，就是睡在床上喝，也不
用担心水流在自己的脖子上。
　　道格拉斯立即向美国专利局提出专利申请，这么简单的东西也能申请专利，许多犯人对此发出讥
笑，奇怪的是专利申请不久就批了下来。
这个弯曲的东西不仅仅解决了宇航员的喝水问题，而且被全美国的人所接受，大家都乐意在沙滩上、
草地上边晒太阳边喝饮料。
小小发明创出大生意，道格拉斯出售生产许可权，几乎在一夜之间成了千万富翁。
　　巧思妙想成富翁　　美国有个叫路透的青年，是一个吹玻璃瓶的工人。
有一次，他与女友约会，女友那天穿着一身十分流行的套装，他觉得美极了。
这种套装在膝部附近变窄，以强调人体的曲线美。
约会结束后，路透迅速按照套装的模样制作了一只瓶子，然后画出了图案，申请了专利，并将设计专
利带到可口可乐公司。
　　公司的总裁对他的创意十分欣赏。
当场与路透签订了供货合同，在规定的年限内，每销售l2瓶可口可乐饮料，路透可以得到1美元的报酬
。
几年后，路透成了富翁。
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