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内容概要

本书是“新型农民现代农业技术与技能培训丛书”的一个分册，由中国农业大学经济管理学院专家编
著。
内容包括：新农村经纪人的岗位职责与素质要求，新农村经纪人应具备的基础知识，新农村经纪人的
职业技巧，新农村现货农产品经纪人的业务运作，新农村技术转化经纪人的业务运作，新农村劳动力
转移经纪人的业务运作等。
本书可作为县(市)举办新农村经纪人培训的教材，亦可供新农村经纪人或组织及农业院校相关专业师
生阅读参考。
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第一章  新农村经纪人的岗位职责与素质要求  一、新农村经纪人业务的岗位职责    （一）遵纪守法的
岗位职责    （二）取得佣金的岗位职责    （三）控制信息的岗位职责  二、新农村经纪人职业应遵循的
原则    （一）合法经纪的原则    （二）促进增产增收、发展农村经济的原则    （三）实事求是的原则    
（四）互利互惠、顾客至上的原则  三、新农村经纪人应具备的能力    （一）创造力    （二）理解力    
（三）判断力    （四）应变力    （五）社交能力    （六）调查研究能力    （七）表达能力    （八）谈判
能力    （九）忍耐力    （十）幽默能力  四、新农村经纪人的素质要求    （一）道德素质    （二）专业
素质    （三）通古晓今素质    （四）身体素质第二章  新农村经纪人应具备的基础知识  一、新农村经
纪人应具备的专业经济知识    （一）经济专业理论基础知识    （二）商贸知识    （三）政策法律知识    
（四）心理学知识    （五）信息知识    （六）发票知识  二、新农村经纪人应具备的业务知识    （一）
农村主要经纪业务    （二）新农村经纪人经纪活动的内容    （三）新农村经纪人行纪过程  三、新农村
经纪人心具备的经纪合同知识    （一）经纪合同及其法律特征    （二）农村经纪合同的立程序    （三
）合同的变更与解除    （四）常见农村经纪合同的格式  四、新农村经纪人应具备的职业道德知识    （
一）爱岗敬业，诚实守信    （二）遵纪守法，办事公道    （三）精通业务，讲求效益    （四）服务群
众，奉献社会    （五）规范操作，保障安全第三章  新农村经纪人的职业技巧  一、调查研究的技巧    
（一）调查研究的意义    （二）调查研究的内容    （三）调查方法  二、牵线搭桥的技巧    （一）目标
的选择    （二）牵线搭桥  三、接待谈判的技巧    （一）谈判技巧    （二）谈判艺术  四、行纪公关的技
巧    （一）行纪公关艺术    （二）行纪交际礼仪    （三）举办宴会的技巧第四章  新农村经纪人行纪的
具体运作  一、新农村现货农产品经纪人业务运作    （一）新农村现货农产品经纪人的概念    （二）新
农村现货农产品经纪人的作用    （三）新农村现货农产品经纪人的类型及组织形式    （四）新农村现
货农产品经纪人经纪原则    （五）新农村现货农产品经纪人的经纪方式  二、新农村技术转化经纪人业
务运作    （一）新农村技术转化经纪人及其职能    （二）新农村技术转化经纪人的经纪业务  三、新农
村劳动力转移经纪人业务运作    （一）新农村劳动力转移经纪人及其作用    （二）新农村劳动力转移
经纪人的类型及经纪范围    （三）新农村劳动力转移经纪人的主要职责    （四）新农村劳动力转移经
纪人的任职资格和素质要求    （五）新农村劳动力转移经纪人的操作规程    （六）劳动力市场中的新
农村经纪人行为规范附录  一、名词解释  二、计量换算  三、中国国内部分农产品批发市场名录
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章节摘录

第一章 新农村经纪人的岗位职责与素质要求20世纪90年代的中国大地，随着市场经济大潮撞击，新的
观念，新的阶层，新的现象层出不穷。
经纪人就是这市场经济大潮中的新一族。
经纪人是在各种买卖活动中为交易双方沟通信息，撮合交易，提供各种相关服务的人和组织。
社会主义新农村经纪人简称“新农村经纪人”，是在农村领域为买卖双方牵线搭桥，从中赚取佣金，
起一种中介服务的中间商人。
新农村经纪人本身并不买卖什么商品，他们只是为别人买卖商品提供信息和服务，这种服务是中介性
质的，买卖双方经过经纪人的服务而实现商品的交换。
新农村经纪人的职责与素质可从4个方面来认识。
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