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前言

　　常常有人当众宣布：我要学英语啦！
我要狠下心来学英语啦！
　　常常有人暗自思忖：我的英语太差了！
我必须找本合适的自学教材！
　　常常有人自怨自艾：我的口语太烂了！
我必须加把劲充充电啦！
　　常常有人心急如焚：我没有学习英语的语境！
我怕我的努力都白费！
　　你也曾做过这样的心理斗争吧？
　　其实，学英语，没有想象中那么困难。
　　只要你有“我要学英语”这样的积极性，选对一本合适的教材，从头到尾跟读跟练，就等于请了
一位贴心的外教，随传随到！
　　《我要学商务谈判英语》从职场达人的角度，按照公司的日常事务需要谈判的场景为主线，分为
拓展业务、市场营销、贸易谈判、合作形式、签约谈判、商务会展、舌战会议室和处理危机。
这本书可以全方位、立体式地帮助读者成为一位地道的商务谈判高手。
书中每个单元设置“单元目标”——本单元重点要学会的内容；“语音集训”——绕口令热身，挑战
自我；“先听为主”——流畅地道的英语对话；“IN语点拨”——剖析对话中使用的时髦用法、时尚
俚语、常用习语；“高频用语”——对话所未能言尽的使用频率高的经典表达；“开心一笑”——双
语对照小幽默。
这样的板块安排是我们精心设计的，可以使读者在重点学习之外有更多的收获。
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内容概要

本书细致地向读者展示了商务贸易的每一个过程。
全书分为8章60个单元，包括拓展业务、市场营销、贸易谈判、合作形式、签约谈判、商务会展、舌战
会议室、处理危机。
本书可以全方位、立体式地帮助读者成为一位地道的商务达人。
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章节摘录

　　A：格林小姐，我得知你想了解一下商品的包装情况，对吗?　　B：是的，我今天来访的主要目
的就是看看包装样品。
　　A：嗯，首先我想知道你们对这些丝绸衬衫的包装有何意见。
　　B：引人注目的包装肯定对促销有很大作用。
我喜欢漂亮、有吸引力的包装。
　　A：我们知道，同行厂家的竞争很激烈，因此，我们一直在改进包装方法。
现在，我们的包装是把每一件货物装在一个透明的塑料袋中，外包装是一个设计精美的具有中国风格
的小子。
我们其他国家的客户反映我们的包装对顾客很有吸引力。
　　B：听到这些我非常高兴，你能让我看看吗?　　A：好的，样品在这儿。
　　B：好，确实有吸引力。
　　A：不需要改进了吗?　　B：不需要了，很合我的心意。
我很满意。
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