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内容概要

现代企业和商务活动成功与否，极大程度上取决于谈判技巧与能力。
无 庸置疑， 你必须炼就卓越的谈判策划和实战能力，才能成为商界的赢家， 才能在掌控自己命运时
得心应手。

    本书囊括了成功谈判所需的核心技巧和能力，具有鲜明的专业特色：关注谈判的所有重要环节；提
供策略行动的基本框架；介绍最有效的谈判技能；阐释最新颖独到的谈判理念。
 
    《你就是谈判高手》具有很强的实用性，书中对重要的行为提示或知 识概念都有专门标注，便于读
者掌握，如：行动、重要概念、行动校验、关键知识点、实践指南、关键问题。
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作者简介

艾瑞克·伊文思既是位经验丰富的演讲家又是著述颇丰的咨询师，其著作广泛涉及谈判、营销和采购
等多个领域。
在创立自己的咨询公司前，他还曾在安永及普华永道等著名公司担任执行顾问。
伊文思先生还曾担任美国西北地区管理研究中心的资深教员，应邀访问多所大学并作演讲。
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