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内容概要

本书具有以下鲜明特点：
房地产营销技巧——提高与潜在客户沟通能力的一般规则，面谈的技巧和程序，处理最常见的10种拒
绝理由的方法，增加销量的自我管理计划，如何为完成销售做准备；
销售的实施过程——怎样了解房产，如何做好房产广告，如何确定潜在客户的购买资格，谈判原则及
推荐使用的谈判技巧；
发展销售机构——房产销售人员绩效评估，增加销售额的激励计划，如何组织跨区域销售；
销售的技术层面——筹资方式的选择，税前现金流量的技术分析，认识财务比率，代理零售/办公建筑
的基本原则，如何营销滞销不动产。

本书适合：
房地产销售从业人员、房地产经纪人的自我学习；
房地产销售公司或房屋中介机构组织的销售人员培训；
高等院校相关专业师生在房产营销实务方面的参考阅读。
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