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内容概要

　　如果你是按照常规的想法去做事，那么你也只能得到最普通的结果；想要与众不同、获得出人意
料的成果吗？
你需要——全新的视角！
    骄傲、嫉妒、暴食、欲望、愤怒、贪婪和懒惰，这些心理和表现在人们眼中原本属于人性的弱点，
本书却对它们进行了全新的阐释和定义。
作者摆脱了旧有观念的桎梏，通过大量事例指出，所有成功的人物和企业都或多或少地染指这七种“
罪行”。
例如，耐克集团的成功，就建立在将它的“骄傲”与顾客需求相结合的基础上；百事可乐熊熊燃烧的
嫉妒心是它源源不绝的动力；还有劳斯莱斯、苹果公司、微软、赫兹出租车公司、亚马逊网上书店、
可口可乐⋯⋯    作者在本书每一章的后面都提供了相关告诫和自我练习，教人们如何将这些看似消极
的心理转化为积极的因素，大步走向成功。
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作者简介

马克·刘易斯：有着传奇般的经历，早年曾经创立自己的党派，并且在网络广告业掀起了一场革命。
后来，他卖掉了自己价值数百万美元的网络公司，目前正环游世界，并且在这一过程中成为了热门的
咨询顾问和演说家。
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骄傲  ——是测量内心愉悦的标杆；站队的时候，它与自信并排；并赋予自尊和为成就自豪的自由。
嫉妒  ——是消费社会的基石；名牌衣服的标签卖的就是嫉妒；它在驱动竞争的时候，具有十足的马
力；它对认同的渴求，孕育着人们的勃勃雄心。
暴食  ——是企业永不嫌饱的“胃口”；它知道怎样在一张餐桌上挑选最上等的食物，并遵循“用进
废退”原理训练自己超常的消化力；而“暴食”知识，永远也不会让你发胖。
欲望  ——是成功的火柴；它令热情燃烧、梦想升空；它用乐观主义的色彩，覆盖灰心丧气；它恰似
气功中的意念，有了它，你意到气到、气到力到。
愤怒  ——是“考”问良知的温度计；你的愤怒不仅说明你不消极，而且它还为你上足运转的发条，
给你一针激情的强心剂；愤怒不是答案，但它能引导你追寻答案。
贪婪  ——是创造的原动力；正是对“拥有”的渴望，让我们行动起来；“觊觎”别人的成功吧，它
会让你永不自满、积极追求。
懒惰  ——是工作的“加油站”；适当放松会让你弹性十足，在必要时跳得更高明；有时候无所作为
恰恰是最好的行动；最懒的方法通常最有效，因为追求省力才会不断地发明创造。
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章节摘录

　　偷取成功秘方要容易得多　　不久前有个电视节目，讲述某个人将一种“美味调料”介绍到英国
来--可不是我们习以为常的那种普通玩意儿，而是用特殊草药与香料秘方配制而成的。
他获得了巨大的成功，由一开始的小店迅速扩张成全国性企业。
然而，麻烦接踵而来。
他的一个员工辞职后，自己开了一间店，同他打起了擂台赛。
这位秘方掌握者非常固执，他不可能泄露秘传，所以那个员工想要不经过多年试验而直接坐享其成的
惟一办法就是偷。
　　我这里可不是建议你去做扒手，其实偷取秘方的简单办法有很多。
　　也许是因为自大，或者慷慨吧，总之有许多成功人士免费派送他们的成功秘诀。
随便去一个书店，我打赌总有一个你所羡慕的人写的书，书上布满了他的建议和小贴士，只管去传记
书架挑就是。
可能在书里你不免遭遇到那些带着施恩态度的建议和一些像“啊，亲爱的拉里，我一直记得那段⋯⋯
的日子⋯⋯”之类的无聊回忆，可是那也算值得。
另一个简单方法就是虚心求教。
如果发明是技术的温床，那“谄媚”是你获得本需假以时日方能获取的小窍门的捷径。
假设你是个推销员，很羡慕那个总是获得年度推销冠军称号、获得宽银幕电视奖品和办公室头把交椅
地位的同事，何不找个机会请他喝啤酒，向他表示你的崇敬，并真心取个经呢？
你只需要摇头轻叹，说着诸如“唉，你这么成功，我真好奇你是如何做到的”之类的话，然后就舒舒
服服地坐着，一脸微笑，等着他竹简倒豆子般大讲成功之道吧。
不过别忘了适时地点头表示赞许。
　　其实，不需发问有时也能学到东西。
成功人士的工作与生活中常常会泄露些可供参考的端倪，还拿刚才那个推销冠军为例，我们就来个彻
底的侦察游戏，拼凑一下他的成功秘诀吧。
　　·看看他们的日志--他们怎样安排时间，他们做了哪些你没做的事？
　　·他们在公文包里放了些什么？
是否有写满会议记录的笔记本？
是否随身带着市场变化记录？
　　·他们的办公桌是怎样摆放和归整的？
　　·他们都认识些什么人，又常同什么人在一起？
　　·他们怎样打招呼，以何种仪态步入办公室？
　　·他们的衣着怎样，外表如何？
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　骄傲——如果你是最好的，为什么不骄傲地说出来？
！
如果你不是最好的，那也要骄傲地说自己是！
　　嫉妒——蕴藏着最强烈的个人动机。
没有人会记住第二名，只有冠军才会铭刻在人们的记忆里并获得尊敬。
你愿意做哪一个呢？
　　暴食——你习惯于狼吞虎咽还是正在减肥？
要尽可能多地浏览新闻，“饱餐”信息，甚至连八卦新闻都不要放过。
最重要的是“暴食”知识，这永远也不会让你发胖。
　　欲望——难道不是我们奋斗过程中的航标？
它教会我们如何在生活中勇登新的台阶。
当然这么做有些冒险，可能成功，也可能失败。
不过失败会给我们更多的激励，直至成功。
　　愤怒——你愤怒说明你不消极。
在成功者眼里，愤怒是激情的迸发，而激情则会助我们成功。
　　贪婪——打破欲望的桎梏，去觊觎邻居的生意吧。
这是健康的、有益的竞争。
　　懒惰——有时无所作为恰恰是最好的行动。
或者去寻找更轻松的做事方法。
这不证明你懒，而是显出了你的聪慧。
　　如果你总是按照常规的想法去做事，那么你也只能得到最普通的结果；想要与众不同、获得出人
意料的成果吗？
你需要——全新的视角！
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