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内容概要

本书讲述投资银行在大多数人眼里曾经是极其神秘的金融机构，它们曾在华尔街呼风唤雨，也曾
在2008年引起全球关注，经历了从炙手可热到独木难支的大起大落，创新和风险同在，暴利与破产并
存。
这一导致全球经济震荡的机构，究竟是如何运作的？
它们用什么战略创造惊人的利润？
又怎样通过金融杠杆影响全球经济？
在本书中，资深投行从业者为你揭开投行面纱，以深入的了解，通俗的介绍，告诉你一个不为人知的
投行。
　　作为一个有多年投行经验的老手，本书作者在书中介绍了百年投行的沉浮历程，同时也从从实战
角度开掘投行运作的神秘原则，介绍了投行的策略、业务、管理及交易，并总结了高盛、花旗等著名
投行的成败启示，是一本了解投行的必读书。
相信对于对投行感兴趣的读者，本书将是一本很有权威性的普及读物。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<一本书读懂投资银行>>

作者简介

长江商学院和沃顿商学院的客座教授，曾任美林公司法国分布主席，汇丰银行法国分部主席。
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章节摘录

　　投资银行业是一个由众多交易员、分析师、经纪人、经理、套利者、退休的规划师以及银行参与
的复杂行业。
从质量和数量的角度上看，投资银行业务也如它的机制一样充满了创新精神。
它的客户既有美国本土的家庭主妇，也有国际亿万富翁；既有最新成立的小公司，也有巨型跨国公司
。
同时，投资银行也为政府部门工作。
　　投资银行业务是为需发行和投资的客户提供战略建议和风险管理方面的广泛的产品和服务。
在上个世纪，投资银行主要是为企业增加资本和收购兼并提供建议。
投资银行服务被定义为一个比较狭窄的范畴：证券承销和金融咨询。
与之前相比，现
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编辑推荐

　　《一本书读懂投资银行》专业眼光通俗介绍投行运作，助你快速了解投行的历史、结构、功能及
战略，投行呼风唤雨的内幕揭秘，著名投行交易案例分析，业内人士权威披露。
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