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内容概要

　　金融危机之下，整体销售疲软，洗涤行业竞争更加剧烈，面临新一轮洗牌，为了被外资并购谋取
最大利益的艾洁与民族老品牌净洁两家企业并争天下。
艾洁，引入先进营销理念，下发不可能的任务，拉开决战序幕；净洁，大摆长蛇阵，红旗遍地，绝地
反攻。
　　郑奇，销售领域的天才，自创“258”谈判法，豪气领下艾洁不可能的任务―100%的销售增长目
标。
　　陈梦，有名的优势谈判手，上任第一天，就让陌生客户拿出120万，被净洁期以厚望。
　　这是销售领域的两大高手，同时也是曾经的一对恋人。
　　这场企业的尖峰对决之战，怎么样在一对恋人之间打响？
　　最传奇的258谈判法能否PK最完美的销售理论优势谈判法？
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作者简介

于扬利　 世界500强企业大区经理，营销学院特邀讲师，荣获201 0年第七届中国杰出营销人金鼎奖杰
出大区经理奖。

进入知名企业，实习一年，就升任区域经理，成为公司最年轻、升职最快的区域经理。
面对东北市场，运用独创的FBI理论，在短短半年时间内，将销售由完成率
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章节摘录

　　第一章　一小时，拿下陌生客户　　浏阳，湖南湘东重镇，烟花之乡。
绽放在夜空中那一朵朵美丽的烟花，大半产自这里。
　　陈梦很爱看烟花，那么美，可以在黑夜里把心情点亮。
因为美得短暂，所以美得忧伤。
陈梦希望自己的生命也能绽放出最美的烟花。
　　不管剧终的时候是悲剧还是喜剧，如果没有闪亮过，悲剧也只能叫做悲哀。
　　不过，脚下的土地脏乱不堪，很快飞尘就染黑了她白净的球鞋。
四处施工的路面与建筑，还有一片片冰冷的水泥森林，将这个古城的特色重重地抹去，直到与中国大
部分城市一样，找不到特点。
　　在这个发展的国家里，不管是城市还是人，都会很快被抹去个性和特点。
一大批同样肤色的躯壳，行走在同样灰蒙蒙的城市里，吃喝拉撒，做爱睡觉。
就是死，也难有创意，都是在床上痛苦挣扎，有谁会心甘情愿地死去？
　　除了爸爸，那个把眼睛藏在眼镜后面的男人，听说他是死得心甘情愿。
而义父呢？
浑身的金钱与故事，顶着人大代表与优秀企业家光环的魅力男人，面对死亡，却一脸的害怕。
　　一大群人堵在马路中间，陈梦很快从旁边穿过。
瞟一眼，一辆轿车撞翻一辆摩托，一个蹲在地上哭，一个叉着腰骂。
　　陈梦懒得去看，快速往前走到一家饭店里。
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