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前言

1974年的一天，美国华盛顿某餐厅中，一群保守派人士聚在一起说笑。
像切尼、拉姆斯菲尔德这些共和党的重要人物，以及《华尔街日报》的瓦尼斯基等都出席了这次聚会
。
和他们在一起的经济学家阿瑟·拉弗（Arthur Laffer）随手拿过桌上的餐巾纸，画了一张简单的图展示
给大家。
在场的人们看了拉弗画的抛物线图后，立刻拍着大腿说：“是啊.应该就是这样的。
”他们仅看了一眼就被那张图迷住，这是自然而然的事。
这张图从理论上证实了他们一直主张的减税政策到底会给美国经济带来多大的福音。
保守派人士相信繁重的税赋是经济萎缩的主要原因。
他们总是认为.通过大幅度的减税应该可以起到刺激经济恢复活力的作用。
唯一让人担心的是，减少税收可能会动摇国家财政的安全性。
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内容概要

经济学教科书告诉我们，每个人都是理性的经济人，做出的一切决策和采取的一切行动都只围绕着一
个目的：实现自我利益最大化。
    然而现实生活并不总是可以准确计算的，凭估算或印象而做出决定似乎更符合人类的本性。
沃伦·巴菲特将自己的巨额资产无偿捐献给需要帮助的人；银行设定了信用卡最低还款额，卡奴的卡
债负担却越来越重；攒钱储蓄的决心常常被冲动购物的念头打垮；股票价格一跌再跌，股民们却选择
继续持有而被套牢。
    是传统经济学的假定前提错了吗？
有着230年历史的行为经济学从人类的心理机制着手，通过一系列妙趣横生的实验，证明了我们并不是
完美的“经济人”，有限理性、厌恶损失、有限意志力、有限自私、注重公平才是真实的人性。
种种让传统经济学家匪夷所思的举动，行为经济学通通可以给予合理的解释。
    较之传统经济学，行为经济学更贴近于现实生活。
因此，作者称行为经济学为“拥有36.5摄氏度体温的经济学”。
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　　李俊玖，韩国首尔大学经济学系本科毕业，获得美国普林斯顿大学经济学硕士、博士学位。
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和财经学等课程。
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章节摘录

但是，看了餐巾纸上的图就不会有那种无缘无故的担心了吗7确实是这样，因为那张图显示，如果降
低税率，税收收益反倒会增长。
降低税率直接导致税收减少，这是常识，但我们现在可以痛快地推翻这个常识，毫无顾忌地主张减税
政策了。
所以看到那张图的瞬间，他们一下子就被迷住了：假如第一眼没被迷住，反倒奇怪了。
“拉弗曲线”这个名字使那张图众所周知，它给里根经济学注入了灵感。
之后的历史显然证明拉弗曲线只不过是一个“知识产权欺诈”事件，即把例外情况下或理论上的可能
性包装成具有现实意义的结果来迷惑大众，这一事实在全世界范围内暴露出来。
最终，以此为基础的里根经济学不但不能有力地激活经济，而且留下了巨大的财政赤字问题，不久之
后便落寞地离开了历史舞台。
拉弗曲线为20世纪70年代末至80年代初流行的所谓供给学派经济学理论辩护。
那时的经济理论是非常稀缺的，供给学派理论与当时的美国经济情况相吻合，于是吸引了相当多的人
气。
不过，里根经济学的退场导致供给学派理论也在人们的脑海中渐渐消失。
供给学派理论和其他似是而非的经济理论的命运一样，被丢进了经济学的“垃圾筒”。
和现实有差距的理论将衍生出错误的政策，这样的例子不仅限于供给学派理论。
从某种角度来看，教材中提到的传统经济理论也有可能引导政策走向错误的方向。
卡尼曼获得了2002年度的诺贝尔经济学奖，这个荣誉为奠定行为经济学的学术地位作出了很大贡献。
事实上如果追究这个贡献，特维尔斯基是不应该在卡尼曼后面的，但是因为特维尔斯基几年前去世了
，无缘这个奖项。
诺贝尔奖有一个不成文的规定，只能授予活着的人（当然也有例外）。
因此，就出现了这样的玩笑话——要想得到诺贝尔奖，首要的条件是长寿。
在特维尔斯基和卡尼曼之后，是像安德烈·施莱弗和马修·拉宾这样的第二代年轻的行为经济学者。
对于经济学者，最光荣的奖项是诺贝尔奖，仅次于它的是克拉克奖。
美国经济学会每两年就有一次针对40岁以下年轻经济学者的评选，对有突出业绩的学者授予此奖项。
安德烈·施莱弗和马修·拉宾分别获得了1999年度和2001年度的克拉克奖。
需要说明的是，克拉克奖其实是经济学者能够获得的最高荣誉。
很多人认为诺贝尔奖代表着最高权威，但是诺贝尔奖是针对那些过了事业巅峰期的学者，对他们过去
的业绩进行评价，并确定其是否具有获奖的资格。
与之相比，基于40岁以下年龄条件的克拉克奖是针对正处于事业巅峰期的学者设立的奖项。
不论是谁，只要一获得这个奖项，瞬间就成了经济学界的权威。
可以毫不客气地讲，我们所知道的那些赫赫有名的经济学家几乎都拿过这个奖项。
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后记

现实中，人类和经济学教材中描述的经济人相距甚远。
行为经济学家揭示，传统经济理论认为人类理性地追求自我利益最大化的基本假定是非现实的，从这
一点来看，行为经济学家作出了突出贡献。
行为经济学揭示出，人类不仅不是完全理性的，而且并非总是作出自私行为。
但是，现实中行为经济学的影响力还很有限。
即使不像过去那样不受重视，但要向传统经济理论坚固的堡垒挑战，还处于势单力薄的状态。
虽然到现在为止，经历了速度惊人的理论发展，但要实现期望中的“行为经济学革命”还需要很长时
间。
而且无法保证将来能否继续以此速度发展。
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编辑推荐

《36.5℃行为经济学》：画在餐巾纸上的“拉弗曲线”一度风靡。
但终因距离现实太远而落寞地离开了经济舞台。
除了政策，现实生活中类似的行为也不胜枚举：过度透支的信用卡、超出经济能力的房贷、丢在角落
里的健身年卡、随意挥霍的意外之财、半途而废的减肥计划⋯⋯这些行为你是否有过？
不用觉得脸红或羞愧，因为它们源自我们的本能和真实的人性。
彻底脱掉“经济人”的虚假外衣，让自己的生活更有效率、更幸福快乐。
像小说一样让你大呼过瘾的经济学、透视经济行为背后隐藏的心理世界。
在现实生活的世界里，不是什么都可以用计算器精确计算的。
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