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前言

想象一下建立在美国仙丹和红牛饮料之上的美国梦，你就对硅谷的生活状况略有所知了。
的确，歌手弗兰克·辛纳屈（Frank Sinatra）称纽约为“不眠之城”，但这只不过是因为弗兰克从没去
过硅谷。
这片从旧金山延伸到圣何塞的狭长地带是另外一个所有人似乎都毫无睡意的地方。
你知道为什么吗？
因为每个人都要彻夜工作，带着梦想，满怀期待。
没错，这里有钱，但是还有别的东西，那些更强有力也更有诱惑力的东西。
这里有改变世界的机会。
人们在这里能赶上一个正在涌起的浪潮，然后去进行一生只有一次机会的冲浪冒险。
有没有想过那些靠技术公司发家的人为什么总是回来再重新开始？
他们根本管不住自己，因为这里太好玩了。
如果他们失败了，谁在乎呢？
现在想一下这个问题。
世界上还有什么地方能让你失败后——我是说一败涂地——仍能得到另一个机会？
并且这个机会之后还有另外的机会接踵而来？
在地球上，硅谷是个独一无二的地方，它是美国最后一个真正的精英凭借某个伟大想法和拼命工作的
愿望就能把一群默默无闻的年轻人变成亿万富翁的地方。
这里不是华尔街、华盛顿特区或好莱坞，在那些地方能否成功很大程度上取决于你认识哪些人以及你
上的哪所大学。
硅谷不在乎你在哪里读的大学，甚至不在意你是否上过大学。
它只在乎想法，你有一个好想法吗？
编个程序出来试试吧。
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内容概要

用硅谷的话来说，正是“傻瓜大爆炸”让一个精干、出色、善斗的公司沦为平庸之辈。
    25年来，盖伊·川崎扮演各种不同角色，包括创业者、传道者、创投家、博客作家、心灵导师等，
他看穿了不可靠的趋势、粗略的理论、疯狂的行话与各种愚蠢马虎的行为，但这些至今都被视为商界
的特色。
有太多人都在狂热地追求“下一个大商机”，结果却发现自己只不过是犯了“前一个大错误”而已。
    现在，美国顶级的创业顾问盖伊·川崎将他机智和看似违背常规的观点整理成书，从竞争到客服，
从改革到营销，向读者展示了如何避免一时的狂热犯下的错误、如何不做愚蠢的决策、如何坚持依常
理办事等。
他讲到的问题诸如：    如何让人们起身为你鼓掌；    闲谈的艺术；    如何建起一个社团；    企业家最常
说的十句谎话；    你在求职时想问而不知问谁的一切事情。
    这本书无论在结构还是在内容方面都延续了作者喜欢独树一帜的另类传统。
总之，诱人、实用、有趣，这本“决不胡扯”的书会让读者明白为什么全世界的读者都爱盖伊·川崎
！
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作者简介

盖伊·川崎（Guy Kawasaki），盖伊出生在夏威夷，获得斯坦福大学的心理学学位及加利福尼亚大学
洛杉矶分校MBA学位。
曾担任苹果电脑公司的第二位软件“布道师”，说服人们为苹果电脑开发软件。
他也是网站Alltop的共同创立人，这个资讯网站收集了很多人们关注的热点题材。

盖伊共写过9本书，其中包括《商业周刊》最佳畅销书《创业的艺术》。
同时，他的博客是世界上最受欢迎的博客之一。
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章节摘录

插图：5.送礼物。
可能你没有留意，大多数博主靠写博客挣不了多少钱。
所以，你的产品样品，如T恤、钢笔等对于博主们能起很大作用，就像对于志愿宣传人员一样。
我不是说你可以收买博主们，但是这个方法很容易让他们高兴。
一分价钱一分货，给博主赠品是最有效的市场投资之一（虽然对于记者无效，就像《财富》的亚当-拉
辛斯基在本书前面所说的）。
6.积极回应。
这是一个常识性的老生常谈的经验，却几乎每天都有人违反：如果你想要引起消费者关注，就必须回
复博主们的电话和邮件。
你在按照他们的日程安排运作，但他们可并非在按照你的时间表工作，所以要适应这一点。
当然，如果你是史蒂夫·乔布斯，你可以制定规则，但是在获得他的地位之前，你必须按规矩办事。
7.使用步枪，而非猎枪。
任何对博主们进行地毯式轰炸的公司都会成为众矢之的，这样做的效果无异干同时给几十个人发电子
邮件求助的效果一样。
这样做不仅效果不大，博主们还会认为你是个笨蛋而不想搭理你。
你的工作是准确找到跟你有关的人，博客群没必要整理你空洞的垃圾产品。
8.沉着应对负面消息。
如果时间合适，人们都可以是友好、快活和乐于助人的。
然而当情况不妙时，可就是考验你的时候了。
你的公司搞砸了，或者博主发了关于你的负面消息（不管是有理有据还是无中生有）。
当这个事情发生时，有些公司设置障碍或拒不让步从而犯了大错。
9.成为一个来源。
正视这个事实：在公司的发展阶段中，肯定会经历不值得别人报道的时候。
不要推卸责任，相反，“为将来投资”，并通过充当信息来源、介绍博主获取其他信息源头以及提供
精辟分析的方法帮助博主写博客。
下一次，你可能会成为博客的内容，而非来源。
10.始终保持联系。
让我们假设你很成功，并且你杰出的产品已经得到了博主们的注意。
但这并不能说明你可以止步不前了，恰恰相反，继续经营你和博主们的关系，因为你还会需要他们。
即使你没有得到任何注意，下次你需要帮助时也要仍然继续努力争取他们的协助。
取悦别人不是一件事情——而是一个过程。
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媒体关注与评论

　　这本书要买两本！
一本用来警不自己，一本送给身旁那位茫然无助的朋友。
　　——赛斯·高汀《紫牛》作者
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