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内容概要

　　如今，每一个人，无论是否意识到，都处在一个被情绪所左右的社会中。
越来越多的成功需要通过编织令人信服的故事来打动合作伙伴、股东、客户和员工采取行动。
简言之，如果你不会讲故事，就无法说服对方接受。
《会讲才会赢:如何通过讲故事打动人心、赢得机会》将告诉你如何做到这两点。

　　在历史上，故事一直是激励人们采取行动的导火索。
然而直到最近，人们才越来越清楚地发现，如果你想说服他人支持你的愿景、梦想或事业，那么目标
明确的故事即那些服务于某种特定使命的故事绝不可缺少。
扣人心弦的故事往往能轻而易举地赢得人心，在山穷水尽之际迅速扭转局面，反败为胜。

　　彼得.古伯，在多个行业辉煌的创业成就和成功的执掌经历，使他声名鹊起，一直以来，他通过有
针对性地讲故事激励、争取、影响、吸引和说服他人接受他的建议。
事实上，讲故事，起初作为一位娱乐业高管的经营诀窍，经过多年的灵感和汗水的洗礼，已进化成为
一整套信条，所有人都可以用来成就自己的梦想和目标。

　　在《讲话的艺术》一书中，古伯告诉你，如何摆脱冷冰的ppt、实例和数字，通过编织目标明确的
故事掌控听众的情绪，并说服、感动、影响他们，促使他们做出对你有利的决定，达帮助达成自己的
目标。
他的技巧包括：
　　 . 首先迅速抓住听众的注意力
　　 . 流露真诚，打动听众
　　 . 围绕着“什么正在等待他们”编织你的故事
　　 . 将被动的听众改变成积极的参与者
　　 . 在虚拟世界和现实生活中利用“以情动人”的策略唤起听众的共鸣
　　为了证明故事所具有的这种非凡能力，古伯在《会讲才会赢:如何通过讲故事打动人心、赢得机会
》中例举了为数众多的各种“声音”——那些他曾经有过共同经历的故事大王。
其中包括美国前总统比尔.克林顿，南非前总统纳尔逊.曼德拉、卡斯特罗、魔术师戴维.科波菲尔、电
影导演史蒂芬.斯皮尔伯格、流行音乐天王迈克尔.杰克逊、youtube创始人查德.赫利、nba冠军帕特.莱
利、
“火星使命”科学家简崔.李、安徳玛公司首席执行官凯文.普朗克、作家诺拉.罗伯茨、摇滚传奇吉恩.
西蒙斯。

　　 在听过这些非同寻常的声音之后，你将懂得如何编织、传递和拥有一个能真正震撼人心的故事，
让他人热情地拥护和支持你的目标。

　　读者对象:18～60的广泛人群，既有人员，企业家，也包括企业中层管理人员，以及普通上班族；
大中专学生；培训机构。
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作者简介

　　彼得·古伯，（Peter Guber）拥有在众多行业成功的从业经历，曾任哥伦比亚电影公司全球制片
副总裁、卡萨布兰卡唱片和电影公司联合董事长、宝丽金电影公司首席执行官、索尼影视娱乐公司董
事长兼首席执行官，目前是曼德勒娱乐集团的董事长兼首席执行官。
由他出任制片人或执行制片人的获奖影片包括《蝙蝠侠》、《雨人》、《午夜快车》、《紫色姊妹花
》、《雾锁危情》等。
同时，古伯负责管理全美国最大的职业棒球队和球场联合体之一，且是NBA球队金州勇士队的联合拥
有者。
他还是加利福尼亚大学洛杉矶分校的长期教授、《哈佛商业评论》撰稿人以及在全世界众多商业论坛
上频频露面的思想领袖。
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书籍目录

第一部 无故事不成企业
 第1章 讲故事才管用，傻瓜
 第2章 故事听明白了吗？

 第3章 你明白了！

 第4章 故事背后的故事
第二部 讲故事的艺术
 第5章 各就各位⋯⋯
 第6章 预备⋯⋯
 第7章 开讲！

 第8章 永不结束的故事
 第9章 开篇⋯⋯
致谢
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章节摘录

　　接着，我问史蒂夫·丹宁，为什么有那么多的商业人士低估或完全忽视了这种强大的组织工具呢
？
丹宁告诉我，我们的教育体系更注重对人的推理能力的培养，而忽略了人的情感。
当你进入研究生学习阶段时，缺乏人情味的概念性的东西越来越多。
由于专业领域都被研究生学历的人所垄断，商业人士想当然地认为理论和统计模型比故事更有价值。
　　然而，这并不意味着故事没有用！
史蒂夫说：“只要离开了学校或办公室，我们和朋友在一起玩的时候就会讲故事。
这让我们之间感觉很随意，一点儿都不拘束。
因此，为什么不能用别人的母语和他们交流呢？
”　　丹宁的一席话让我想起在我的课堂上发生的一次意外事件，这恰恰证明了他的观点。
那个学期，我正在给一班学生讲授制片管理的课程，这班学生被加州大学洛杉矶分校极富挑战性的制
片人和导演专业所录取，是一群雄心勃勃的作家兼导演兼制片人的MBA学生，他们身上充满了我称之
为“多重威胁”的东西。
一天，在上课前，我无意中听见一个一心想在电影行业有所建树的女生的谈话。
当时她正对她的朋友说，之所以选择这个专业是因为她的父亲不识字。
　　她的朋友怀疑地看着她说：“怎么会不识字呢？
”　　女生的声音变得低沉下来。
事实上她没有正面回答这个问题。
相反，她说起她身为农民的父亲，有着很好的视觉感，他能够根据标志牌的形状分辨出停车标志牌。
　　⋯⋯

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<会讲才会赢>>

媒体关注与评论

　　激励并说服他人与你一起实现目标的最佳方式，就是有针对性地讲故事。
作者在《会讲才会羸》里把这一点巧妙地揭示出来。
　　——比乐尔·克林顿
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编辑推荐

　　在日常工作生活中，我们与人的沟通可以说都是由一个一个的故事讲述构成。
那么，你真的会讲故事吗？
这个问题相信很多人都没有想过。
　　其实，讲故事不单是一门不折不扣的艺术，还是一项成效强大的技巧，在商务谈判中，在课堂上
，在个人交往中，在企业为顾客的服务中，在家庭生活中⋯⋯插入一个关于自己或他人的真实故事，
若恰当使用，就能赢得听众的心，产生更大的影响力，获得对方的追随和忠诚。
与空洞的说教、令人生厌的大量数据相比，讲故事更能赢得听众的认可，起到事半功倍的效果。
　　在当今这个时代，我们每个人都越来越需要掌握。
　　讲故事的技巧，原因很简单--会讲才会赢！
　　这个时代的我们不缺乏精彩的事实，但却缺乏精彩的故事！
扣人心弦、含义深刻的故事往往能轻而易举地赢得人心，在山穷水尽之际迅速扭转局面，反败为胜。
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