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内容概要

　　为什么我的网店不赚钱，相信很多读者都有这一疑惑，而本书的推出，将彻底为你解决这个难点
，让你轻松获得流量，实实在在获得成交。
本书内容包括商品发布的秘诀、店铺的装修、网店的免费推广、淘宝客的推广方法、直通车的利用、
钻石展位的使用、试用中心的使用、分销平台的使用、营销工具的订购使用、淘宝店外推广、常见促
销策略、客服应具备的技巧、交易的黄金法则、网店的售后与经营等。
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章节摘录

版权页：   插图：    3.1.2 写出精华贴的秘密 怎样才能写出万人瞩目的精华帖呢？
下面将给你介绍一下写出精华帖的秘密。
 1.标题新颖 大家看帖都是从标题进来的，如果标题没有选好，没有吸引力，那肯定没有多少人点击进
来看。
在符合内容的情况下越新颖越好，但是切不可夸大事实。
 2.发帖的质量要有保证 发帖的质量要有保证，不要只追求数量而忽视了质量。
帖子内容本身不宜过长或过频。
如果一篇帖子过长就很难让人从头看到尾。
如果你在短时间内同时发表许多帖子，就算这些帖子再好，管理员也只会在其中选一加精，因此建议
你最多一天一篇就行了。
 3.发帖的内容要精 精华帖的内容不一定要最多，内容要有主次，重点的详细写。
有的帖子很长，讲了很多方面，这些大道理互联网上都有，会上网的都知道，还能成为精华帖么？
 4.帖子内容排版合理，版面整洁 帖子文章的排版一定要让浏览者看的舒服。
要尽量多分一些段落，每个段落尽量不要超过10行字。
不然浏览者会看得很累，并且使用大一点的字体，不要让字显得很拥挤。
 有的卖家发帖子总是喜欢用不同的字体、颜色、背景色，但是这样不会突出你的与众不同，反而会让
看客产生视觉疲劳，不愿再看下去。
所以我们发帖的时候就要排好版，段落清晰，字体合适，每一段有小标题可以放大字体。
 5.图文并茂 仔细观察网上的精华帖，不难发现，好的帖子往往是图片和文字组合在一起的，每段文字
都配上相应的图片说明那是最好了，如果整篇很长的帖子全部是文字不免会让浏览者觉得枯燥无味，
图文并茂的更容易加精。
 6.选择版块发帖 在发帖时有个选择版块的下拉菜单，一定要选择发表版面。
有的掌柜认为发在不同版块会流量大一点，那就错啦。
你写的帖子内容是哪一方面的就发在哪个版块，这样更加有机会被加精，曝光率更高。
 7.必须原创 有的帖子立意新颖，非常具有可读性，但是最终是在别处随手粘贴来的。
你自己没有付出努力，当然不会获得人家的认可，经验居一直是鼓励大家写原创帖，当你付出努力后
获得人家的认可，那不仅是得到流量，更是一种成就感。
 一定要是原创的帖子，就算是要改别人的帖子，也需要有技巧的改，标题则是要完全的改，并且最好
是改得比原帖更吸引人。
 8.植入式软广告 如果你的帖子写得很好，吸引了很多人浏览，但是却很少有人去你的店铺，带来实际
的流量那也是徒劳的。
而淘宝社区又严令禁止发广告帖，所以要对帖子进行一些植入式的软广告的操作。
 所谓植入式广告的意思就是在帖子里以非常隐蔽的方式，暗示潜在客户，让他们自动点开你的店铺，
但是他们却感觉不出来这是个广告。
一般那些写自己的淘宝故事的帖子都属于植入式广告，他们会假装“无意中”在故事里透露自己店铺
的一些经营情况。
 9.熟悉论坛规则 最后要熟悉一下论坛内部制度，以保证自己的帖子不会被违规删帖，甚至受到处罚。
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编辑推荐

《淘宝开店必读:为什么我的网店更赚钱》主要以技巧罗列方式，向您介绍了淘宝开店中的各种技巧，
它更偏向于字典类阅读方式，需要参考什么内容，就查阅相关的部分技巧，让你轻松、快速开店，实
实在在赚钱。
《淘宝开店必读:为什么我的网店更赚钱》既适合准备在淘宝开店的朋友，也适合已经开店想更上一层
楼的朋友。
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