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内容概要

　　初涉商海的新手常犯盲人摸象的错误，只学到了一鳞半爪就自以为是，这样怎么可能成为全面的
商业人才呢?　　《经商三宝》便是要从做人、做事、做生意三个方面齐头并进，将你锻造成为全面的
商界精英。
三足鼎立，三宝并用，你便能崭露头角，立于不败之地。
　　千般易学，一窍难求，经商的三宝诀窍已经呈现在你面前。
你大展身手的时候到了!
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书籍目录

做人篇第一章 经商要以做人为先1 提高别人对你的信任度希冀别人信任，是心理趋向成熟的一种良好
的愿望；得到别人信任，则是人际交往的一大课题。
2 掌握自我推销的方法现代社会是个酒香也怕巷子深的年代，你就像一个产品，不做广告就很少有人
知道你的名字，了解你的品质和能力，你就会缺少别人的认可和欣赏，常常被人遗忘。
3 以积极的心态走向社会如果一个人决心获得某种幸福，那么他就能得到这种幸福。
这就是心态产生的力量。
4 人缘的层次越高越好立志创业的人，不应该过分地依靠旧友，而要不断地建立新的人缘。
重要的是通过新的人缘扩大自己的世界，扩大视野。
5 成就大事业以勤为本一个人的能力，尤其是专业知识、工作规划以及处理问题的能力，都不是三两
天就可以培养起来的，但只要&ldquo;勤&rdquo;，就能有效地提高自己这方面的能力！
6 用知识品牌包装自己在现代这个激烈竞争的时代，任何东西都是不可靠的，不长久的，惟有知识才
能经久不衰，让自己在社会上立于不败之地。
7 说得体的话，做得体的事一个具有高尚的情趣，优雅的气质，潇洒的风度的人总是备受欢迎的。
8 经商要以做人为先其实经商的目的只有一个，就是赚钱，但只有先做好人，才能赚大钱。
9 成功需要你惜时如金希望自己能获得成功的人都应该切记：昨天是一张注销的支票，明天是一张期
票，今天是手上的现金。
因此，只有今天是我们惟一能利用的时间。
10 拥有更多失败的经验人们常常以为成功者一定有许多成功的经验，其实恰恰相反，每个成功者都有
许多失败的经验。
区别在于，成功者从失败中汲取教训，百折不挠，而失败者则沉湎于痛苦，不能自拔。
&hellip;&hellip;做事篇做生意篇

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<经商三宝>>

章节摘录

　　不要轻易暴露自己的情感　　生意人无须像曹操那样&ldquo;奸&rdquo;到极点，只要做到不为物
喜，不为物悲，尽量控制自己的感情，不要使自己的情绪失控，也就足够了。
　　人虽然是感情动物，但身为老板，需要总管公司里的大小事务，在下属和员工面前，并不能将自
己的喜怒哀乐完全给下属知道。
因为，老板一会儿表现出欢天喜地，手舞足蹈，一会儿又像狮子般怒吼，或者眼角流出泪花儿，会给
下属一个喜怒无常的感觉。
　　在和客户谈判时，绝对不能让对方了解自己的心理活动，即使你对这笔生意极其感兴趣，也不要
轻易表现出来。
因为做生意是相互的事，你越表现得感兴趣，越表现得迫不及待，对方为了赚取更大的利润，反而
会&ldquo;拿你一把儿&rdquo;，有意抬高价格逼你就范。
相反，如果你表现得平静如常，对方由于摸不准你的心思，他为了做成这笔生意，可能会一下子开出
令双方都满意的条件，使生意很快做成。
俗话说&ldquo;欲速则不达&rdquo;就是这个意思。
　　有位学过心理学的公关小姐，一天和同伴上街买东西时做了个非常有趣的试验：她的同伴径直走
到一服装摊位前，指着一条裙子问价。
并且表现得对这件衣服很感兴趣。
货主报价80元，经过好一番艰苦的讨价还价，最后总算以65元买了下来。
　　半小时后，公关小姐也来到同一个摊位，但她没有老远就盯着那条裙子，而是故作漫不经心的样
子慢慢走过去。
她先问了一条短裤的价格，又看了一种长筒丝袜，最后才顺便问了一下：&ldquo;这条裙子多少钱卖？
&rdquo;摊主报价仍然是80元。
她回道：&ldquo;50元还差不多！
&rdquo;并做出一副要走的样子。
&ldquo;55元，半卖半送怎么样？
&rdquo;摊主赶紧说道。
&ldquo;不，超过50元我不要！
&rdquo;　　&hellip;&hellip;
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