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前言

　　“香港首富、世界上最成功的华人企业家李嘉诚，在东方是位传奇人物！
”这是美国负有盛名的《幸福》杂志在采访李嘉诚后发出的感慨。
　　李嘉诚以自己雄厚的财力、庞大的商业帝国、卓越的经营智慧，以及多姿多彩的人生，赢得了“
世纪超人”的盛誉，名噪天下。
他的创业经历成为各大学院校工商管理的范例，人们茶余饭后的谈资，他自己也已成为青年人奋斗的
偶像。
　　李嘉诚的成功，充满了传奇色彩，令人羡慕，更令人佩服。
李嘉诚创业伊始，两手空空，不但没有资金，没有足够的社会地位和家世背景，也没有受过很高的教
育，却能白手起家，步步走高，入主地产，纵横股市，并购外企，投资全球，创造出一个又一个商业
神话。
　　李嘉诚所创造的奇迹，得益于他独特的商业智慧。
无论是过去还是现在，凡是与李嘉诚交往过、在他身边工作过，或者在生意上跟他打过交道的人，都
一致认为：李嘉诚仿佛有着先知先觉的判断力，具有超人的魄力和干劲，有极强的进取心。
无论什么事情，他总能看得比别人长远，想得比别人周到，做得比别人高明。
在这个充满虎狼相争、你死我活的现代商场中，李嘉诚给人的印象是从容不迫，游刃有余。
这无一不是得益于他过人的远见、智慧和洞察力。
一句话，“超人”的头脑成就了“超人”的事业。
　　经商是一项复杂的智力活动，不是一般意义上的加加算算，而是需要高超的经营能力，去巧妙运
筹。
李嘉诚练就了一身过硬的经营本领，他目光独到，独辟蹊径，所以能走过一道道关坎，把自己变成强
中之强。
他独到的商业智慧和丰富的经营韬略，为当代中国的企业家提供了一个很好的路标，为独自奋斗和摸
索的商人指明了方向。
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内容概要

　　《李嘉诚独门生意经（第3版）》最适合中国人的做人做事的经商智慧。
凡是与李嘉诚在生意上打过交道的人都一致认为：李嘉诚仿佛有着先知先觉的判断力和超人的魄力。
无论什么事情，他总能看得比别人长远，想得比别人周到，做得比别人高明。
在这个充满竞争和风险的现代商场中，李嘉诚总是从容不迫，游刃有余。
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书籍目录

第一章 在最佳时机把钱投出去如果没有果断决策的能力，那么商人的一生，就像大海中的一叶孤舟，
永远漂流在狂风暴雨的大海里。
李嘉诚在抓机会方面，可谓行家里手，他能凭自己的眼力判断最好的机遇“藏”在什么地方，并且在
最短的时间里做出最快的反应，以迅雷不及掩耳之势，扑向机会。
审时度势把握机遇掌握投资的“时机术一盎司的幸运胜过一磅的智慧【李嘉诚生意经之活学活用篇】
多谋善断争分夺秒是成功的基石善抓机遇，果断出击抓住适合自己的机遇做有心人就能抓住机会调动
智慧时时捕捉信息第二章 风险所在，便是厚利所在中国人不喜欢冒险，不喜欢刺激，不喜欢挑战。
而商战却是最具有挑战性、刺激性和冒险性的领域。
怎么办？
李嘉诚的崛起充分表明，审时度势，可以将风险降到最小。
搏击商海险峰常在，只有敢于攀登，敢于冒险的创业者，才能达到一个光辉的顶点。
风险越大越具有吸引力胆识来自于背水一战的决心做个不飞则已，飞必冲天的英雄【李嘉诚生意经之
活学活用篇】做第一个吃狼桃的人撑死胆大的，饿死胆小冒险不等于赌博要有敢为天下先的勇气的把
钱投向别人不敢投的地方有智慧还要有勇气第三章 有胆识还要用谋略“小心驶得万年船”。
行动谨慎稳健的人很少吃亏。
经商不能像猛李逵那样抡起板斧四处开花，草率为之，而是要能像诸葛亮那样能掐会算，把每一步都
计划得严丝合缝。
要能坐得住，行得稳，想得妙。
一旦出手，就绝不失手。
知难而上为强，舍卒保帅为智以化整为零为上上策鸡蛋分篮，分散投资【李嘉诚生意经之活学活用篇
】稳做生意，细水长流不做“先行者”是一种策略多留一手永远没坏处投资失利，及时撤出决策要讲
科学不能凭直觉要服从市场规律做生意要随时应变第四章 领先商界的本钱在于创新敢于突破常规的总
是赢家。
创新，是不断地打破旧秩序，建立新秩序，是创造一种“势”，一种相对于别人的优势。
把自己的目光放在未来，放弃眼前的某些既得利益，尝试新的方法，挑战新的目标是李嘉诚领先商界
的最大秘诀。
一招鲜，吃遍天企业需要创新的头脑人物做有心人才能成功自己给自己补上关键的课【李嘉诚生意经
之活学活用篇】更新观念是赚钱的第一步标新立异是硬道理换个角度看问题商人要有一点叛逆精神追
求独特的创意独辟蹊径，创新制胜有了好想法就要做进入智慧创业的时代第五章 以人情带动生意商场
上，人缘和朋友尤其重要。
善待他人，利益均沾是生意场上交朋友的前提，诚实和信誉是交朋友的保证。
就像在积累财富上创造了奇迹一样，李嘉诚的人缘之佳在商场中同样创造了奇迹。
李嘉诚生意场的朋友多如繁星，几乎每一个有过一面之交的人，都会成为他的朋友。
仔细体察世事人情打动人心的推销术对顾客察颜观色善结人缘，财源广进学会利用潜效应【李嘉诚生
意经之活学活用篇】商业经营与感情投资先赚人心后赚钱以情感促进生意笑一笑，金钱到注意听别人
的名字金钱就像流水一样第六章 大胸怀大气魄，成就大商人与众不同的大商人，都是独步世界的人，
都是有非凡决断力之人决断并非一意孤行的“盲断”，也非逞一时之快的“妄断”，它需要高超的预
见力，更要有决心和魄力。
正是这种眼光和魄力，使李嘉诚的事业迅速壮大。
把自己置身于新行列之中慧眼独具，经营房地产以小搏大，以弱制强用尽力气最大限度地打开市场胸
中装着全球生意有其父必有其子【李嘉诚生意经之活学活用篇】眼光决定生意人的未来到有钱的地方
赚钱随时掌握同行的动向确立宏伟的发展目标向国际市场进攻战略善于更改自己已有的预见第七章 名
声是最重要的无形资产不择手段地追求自己的最大利益，到头来只能是“竹篮打水一场空”。
诚信一是一种无形的资产，也是实力的“倍增器”，它可以使你进可攻、退可守，始终立于主动地位
。
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一个公司一旦建立了良好的信誉，成功和利润便会自然而来。
做生意是无信不立信誉是生存的法宝信誉是不可以金钱估量的第八章 行仁义之事，赚无量之财第九章
生意人最讲勤奋与务实第十章 生意人也要“讲政治”第十一章 指挥三军，当如用好一人第十二章 凝
聚人心的力量在于人情味第十三章 赚大钱要走在别人的前面第十四章 合作与共赢才大智慧第十五章 
商人素质一，决定商人未来
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章节摘录

　　李嘉诚最初萌发独立创业的念头，是基于对时势的准确判断。
　　20世纪后期，大批难民从陆路水路涌向香港，使香港人口从40年代日本占领时期的五六十万人一
下子激增到了1950年的近二百万人。
这批内地人，给香港带来了大量的资金、技术、劳动力，也使香港本地的市场容量扩大了许多。
　　此外，外国资本家在大陆的利益遭到了毁灭性的打击，设在上海、天津、广州等大城市的外国洋
行及工厂，纷纷撤到香港。
　　这一切在一定程度上填补了20世纪30年代初世界经济危机以及日本占领时期给香港带来的创伤。
香港经济获得了资金的起动力和人才的辅助力，加上有大量的廉价劳工，使香港经济获得了喘息的机
会以及有了重振的基础。
　　不过这时的香港却谣言四起，认为中国政府会趁胜利之威，收复香港，弄得大家人心惶惶。
　　但是，整个世界经济自二战后迅速恢复，开始迅速增长。
这一切都显示着香港经济起飞的迹象。
　　李嘉诚坚定地看好香港的经济前景。
他十分肯定地相信自己的判断力：创立自己的事业，现在是最好的时机，不抓住这个千载难逢的机遇
，则悔之晚矣。
　　李嘉诚正是在这种大背景下，毅然辞工，独立创业的。
　　他选择塑胶业作为发展方向，是基于两种考虑，首先，他在塑胶公司积累了丰富的全盘经营塑胶
厂的经验，这完全可以作为他创业的本钱。
　　李嘉诚后来在回忆塑胶公司的经历时，感慨地说：“这段生活，是我人生的最好锻炼，尤其是做
推销员，使我学会了不少东西，明白了不少事理。
所有这些，是我今天用10亿港元也买不到的。
”
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编辑推荐

　　全方位透视李嘉诚作为一名大商人，开创大事业所遵循的大法则。
雄心勃勃的年轻人和在商场上拼搏的人们，想要像成功商人一样思考和行动，就请你关注李嘉诚，学
习李嘉诚。
一部案头枕边必务的经商智慧宝典。
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