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前言

　　推销是一项伟大的职业，而推销员的岗位相对于其他岗位来说，也是极富魅力和挑战的，自由、
激发潜质、获得高收入，这些都是吸引越来越多的人选择推销这一行业作为终身事业的出发点。
　　推销这一行业并不需要高学历，也不需要巨大投资，只要带着成功的强烈欲望，带着对推销事业
的衷心热爱，加入，谁都可以拥有成功，到达事业的颠峰。
　　但我们看到的是，很多推销员却是无法一圆成功之梦。
其实，成功并没有我们想象中那么难，有时只是需要你改变一点点。
走错了方向，用错了方法，欠缺了什么，马上回头．马上改正，马上弥补与提升，那么你会看到回报
的不同。
　　顶尖的推销人员也不是天才！
他们在事业上的成就也不是一步登天、平步青云，他们和普通的推销人员在起点处并没有太大的不同
。
同样的起点，同样的销售流程，他们的能力也并不比普通推销人员高出多少。
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内容概要

本书介绍了伟大的推销人员也不是天才！
同样的起点，同样的销售流程，他们的能力也并不比普通销售人员高出多少。
但是。
伟大的推销员每天所做的事情与普通销售人员相比.仅仅有那么一点点微小的不同，他们只多付出了1
％的激情、1％的准备、1％的思考、1％的执著——就是这一点点微小的不同，他们成功了。
正是这行为上一点点微小的不同，习惯上一点点微小的不同.造就了伟大推销员与一般推销员在收入和
成就上的巨大差距。
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章节摘录

　　生计划落空。
面对人生坎坷，他相信自己的能力，相信靠自己的打拼，定会成为一名强者。
在他看来，成大业者必须要有战胜一切的雄心，只有敢于向一切艰难挑战，才可能开创出一片属于自
己的天地。
　　李嘉诚1928年7月29日出生于广东省潮安县府城（现潮州市湘桥区）北门街面线巷一座古宅的书香
世家，父亲李云经是当地一位德高望重的教师，曾任校长。
1937年，抗日战争爆发。
汕头沦陷后，年仅10岁的李嘉诚随父母背景离乡过了两年的流浪生活。
1941年，李嘉诚一家辗转来到香港，投奔李嘉诚的舅舅庄静庵。
　　到达香港后，为了人乡随俗，尽快适应香港的生活，同时也为日后作准备，李云经要求李嘉诚首
先“学做香港人”，要尽快攻克广州话和英语这两道语言关。
　　李嘉诚遵秉父旨，勤学苦练。
即使后来因父亲早逝，李嘉诚辍学到茶楼、到钟表公司当学徒，每天十多个小时的辛苦劳作之后，他
也从不间断业余学习广州话和英语。
功夫不负有心人，几年后，李嘉诚熟练地掌握了这两门语言，为后来的成功奠定了坚实的基础。
　　李嘉诚一家到香港不久，香港也被日本占领了，生活的艰苦可想而知。
更不幸的是，李嘉诚14岁那年，他的父亲因病去世。
　　怀着对父亲的承诺和对家庭的责任，身为长子的李嘉诚谢绝了舅父继续供他读书的好意，毅然决
然地辍学求职。
他要挣钱，要挣好多好多的钱。
此时，这名14岁的少年只有一种信念，就是要养活母亲和弟妹，他必须挣钱。
从此，李嘉诚稚嫩的双肩挑起了生活的重担，走上了一条需要不断挣扎、奋斗的人生道路。
　　为了一家人的生活，李嘉诚开始到一家茶楼去当跑堂，每天天不亮就要到茶楼去烧水。
白天不停地招呼客人，晚上11点多才能回家，这对一名十几岁的孩子来说，实在是太累了。
但是，为了生存他只能默默承受。
就算这样，李嘉诚一天的收入也才够一家人勉强糊口。
当时。
正值战乱，物资奇缺，物价飞涨，这使李嘉诚一家人的生活异常艰难。
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编辑推荐

　　心态过硬、眼光独到，准备充足、拜访有道，以小见大、避开歧途，运筹帷幄、对症下药，水到
渠成、重视服务，聚沙成塔。
造就金牌推销员的培训读本。
你的心态就是你真正的主人。
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