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前言

晋商，一个中国历史上最著名的商帮，演绎了一个历经500年商业辉煌的传奇故事。
晋商是中国最早的商入团体之一，它的历史可追溯到春秋战国时期。
明清两代是晋商的鼎盛时期，晋商成为中国十大商帮之首。
期间，晋商以雄厚的资金实力、先进的经营管理、诚信为本的商业文化，广拓经营领域和活动范围。
他们经营的盐、铁、棉、布、皮毛、丝绸、茶叶、金融等商号，遍及全国各地并远涉欧洲、日本、东
南亚和阿拉伯国家，称雄国内商界长达5 o o年之久。
晋商的辉煌，不仅成就了富商巨贾和商界精英，推动山西成为当时的“海内最富”，而且有力地促进
了中国商品经济的发展、城镇的兴起和对外贸易的发展。
其“诚信为本、以义制利”的经商理念，极大地丰富了中国的传统文化，尤其是商业文化。
晋商辉煌500年，出了乔致庸、雷履泰等很多富人，以至于达到了“富甲天下”的地步。
也许很多人会有疑问，在明清之际，山西既不是中国经济最繁盛的地区，也非平坦通途之地，又不临
海沿江，这些富人凭什么称雄于全国？
他们的成功靠的又是什么呢？
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内容概要

一窥晋商的兴衰之谜，解读晋商翘楚的智慧谋略，破译晋商称霸商场五百年的赚钱密码！
一卷古智今用的商业兵法大全，借古鉴今，你可以做得更好！
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书籍目录

第一章  抓住商机，做大事业  1.富贵险中求，在战火中寻找“银子”    晋商智慧    冒险与财富同行    敢
于冒险，商机无限  2.要看到别人看不到的商机    晋商智慧    把握商机，驰骋商场    发现商机，创造价
值  3.买卖成与败，信息占一半    晋商智慧    重视信息，商机无限    信息就是财富  4.机遇不是等来的    
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用人，是基业常青的秘诀    不拘一格用人，带来事业精彩  4.严以考察，任人所长    晋商智慧    严以考
察，敬以为用    任人所长，把合适的人放到合适的岗位  5.培养学徒，以学保商    晋商智慧    经久传唱
的晋商“学徒制”    培养人才，造就企业未来　⋯⋯第三章　信誉至上，以义制利第四章　以德治商
，赢取人心第五章　艰苦创业，忍耐克已第六章　经营有方，治商有术第七章　勇于创新，打破陈规
第八章　理财有方，财源滚滚第九章　强者心态，驰骋商海第十章　以商为镜，可知经营
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章节摘录

晋商对于生产加工的商品，从原料选择、工艺制作到运送储存，都始终严格要求、十分讲究。
如以制炼龟龄集和定坤丹而享誉海内外的太谷广升远药店，进货绝不进次品。
人参必须是高丽参或老山参，鹿茸必须是黄毛茸或青茸，严格保证质量，确保商业信誉，以增强在市
场上的竞争力。
如发现货质低劣，宁肯赔钱，也决不抛售。
因此，晋商创出了许多知名品牌，至今仍颇负盛名。
除了太谷广升药铺的龟龄集和定坤丹外，还有六必居酱菜、杏花村的汾酒等。
晋商的信誉至上还体现在不因顾客年迈或幼弱而坑蒙拐骗，对商对客、对老对少都一视同仁。
清朝末年，在日升昌发生了一件让人们茶余饭后所津津乐道的事。
一天，一位在山西平遥城内讨了几十年饭的老太太拿着一张一千二百两的汇票，到日升昌要兑付白银
。
经验证，这张汇票历时三十余年，确实是该票号所出，日升昌随即将本息全额兑付。
后来听人讲，三十多年前，老太太的丈夫在张家口做皮货生意，赚钱后便将所有的银两办成汇票，藏
在身上返乡，不料在途中染病身亡了。
前不久，老太太在整理丈夫唯一的遗物一一夹袄时，无意中摸到了这张汇票。
通过这件事，日升昌诚信为本、童叟无欺的声名大振，业务愈加红火，事业如日中天，成为晋商中的
佼佼者。
他们不会因贪图一时之利只取不予，砸了自己的招牌，而是以诚信不欺为本，为自己赢得更高的信誉
。
从这里也可以看出晋商不凡的生意头脑，他们虽可能在金钱上不赢利，但在商业信誉上却稳赚不赔。
如今的市场经济是“信用经济”、“契约经济”。
现代经济发展的趋势要求企业经营者必须具备高尚的品格，把诚实守信原则作为企业经营的第一准则
，做到“货真价实、童叟无欺”。
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