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内容概要

　　证券投资顾问，代理客户炒股，在国外证券投资顾问又叫股票经纪人，国内叫投资顾问。
本书内容包括：证券投资顾问基础，证券投资顾问价值，证券投资顾问的发展和监管，证券投资顾问
业务流程、项目规划、客户服务指南，证券投资数据资料，投资方案设计，投资顾问必备的分析技术
等。
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作者简介

　　黄小宁，国，四川渠县人，毕业于四川大学，副教授，硕士生导师，曾担任重庆有价证券（西南
证券前身）研发中心总经理、重庆正友证券咨询公司和重庆东金管理顾问公司等证券咨询机构总经理
，现任西南政法大学证券期货研究所所长和北京天相投顾重庆南岸分公司总经理，在核心期刊发表多
篇论文，其中《股票投资巾心理预期浅析》被入选《中国当代思想宝库》。
1993年进入证券行业，长期从事证券投资理论与实务研究，具有充足的理论素养和实战操盘经验，多
次成功预测大盘顶部和底部，具有发现中长期超级牛股的独到眼光。
2006年被国内著名财经网站评为国内最具人气分析师前五位，2007年在《证券市场红周刊》上连续四
周荐股全国第一，2008年被《21世纪经济报道》和《重庆商报》评为10大牛市金手指，2010被《重庆
商报》评为中国资本市场20年最具人气分析师。
近几年在部分券商探索证券投顾业务模式，并取得一定经验。
陈海洋，西南政法大学经济法学硕士，具有内地和香港证券从业资格，重庆房地产业学院客座教授，
西南政法大学经济学院证券与期货研究所荣誉副主任，重庆市第一中级人民法院执行工作咨询专家，
从事证券监管工作多年，曾在香港证券及期货事务监察委员会实习，并在汇丰（香港）、摩根斯坦利
（亚洲）、施罗德（香港）等国际性资产管理公司学习交流。
　　曾在《中国证券报》、《云南行政学院学报》等期刊或出版物发表《香港基金业应对金融危机四
点启示》、《从监管角度浅析香港基金业庆对金融危机的经验》《证券投资咨询业发展面临的突出问
题及对策建议》等多篇文章。
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书籍目录

第一篇 理论篇
第一章　证卷投资顾问基础
第一节　证卷投资顾问的内涵
第二节　证卷投资顾问的类型
第三节　证卷投资顾问的特性
第二章 证卷投资顾问的价值
第一节　 证卷投资顾问的价值
第二节 如何做一名优秀的证卷投资顾问
第三章 证卷投资顾问的发展和监督
第一节 海外证卷投资顾问概况
第二节 中国证卷投资顾问分析
第三节 证卷投资顾问监管
第四章 证卷投资顾问业务流程
第一节 证卷投资顾问业务流程概述
第二节 证卷投资顾问尽职调查
第三节 证卷投资顾问业务具体流程
第四节 媒体合作
第二篇 方法篇
第五章 证卷投资顾问项目规划
第一节 证卷投资顾问项目规划的意义和实施步骤
第二节 证卷投资顾问项目建议书
第三节 演示和说明
第四节 证卷投资顾问项目客户接洽、签约
⋯⋯
第十二章　营销服务一体化操作技巧
第十三章 证卷投资顾问管理
参考文献
附件《证卷投资信托暨顾问商业同业公会证卷投资顾问事业从业人员行为准则（中国台湾地区）》
方正证卷简介
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章节摘录

　　现阶段的行业背景是，券商营业部全国遍地开花，全行业实行浮动佣金体制，整个行业基本上都
在无序地杀价恶性竞争。
通道、服务基本同质，不同的东西仅剩佣金费率。
行业如何自救，如何通过修炼内功来满足价格以外的投资者需求，同时提升自己的服务价值评判，成
为各方面研讨的课题。
　　因此，对证券公司来讲，尤其是基层营业部来讲，证券投资顾问业务可以改变过去主要依靠经纪
业务的经营模式，开拓新的盈利渠道。
当然，这也对证券公司的综合服务能力提出了更高的要求。
证券投资顾问团队化服务、有针对性的个性化专业化服务将成为未来证券公司市场竞争的有力武器。
同时，也为那些真正有证券投资顾问服务能力的从业人员提供了一个广阔的发展空间。
　　《证券投资顾问业务暂行规定》明确规定，证券投资咨询业务必须以机构的名义与客户签订证券
投资顾问协议，可有法可依地收取证券投资顾问服务费。
证券投资咨询机构回归主业的时刻到了。
　　（二）目前证券投资顾问业务需要注意的一些问题　　1.证券投资顾问队伍建设亟待补课。
目前国内证券投资顾问基本由以前证券公司的基层营业部或咨询机构的分析师转型而来。
截至2011年3月底，在中国证券业协会网站上能够查到的注册登记的证券投资咨询业务（证券投资顾问
）人员，券商有9888人，咨询机构有554人。
也就是说全国的证券投资顾问1万人出头，却要面对7000多万户的普通投资者。
先暂且不讨论这1万人的证券投资顾问队伍素质如何，单就1：7000的供需比例，很容易让这项业务变
成少数人的游戏。
一个成熟和优秀的证券投资顾问通常是经历丰富、专业能力突出、善于分析投资者、职业道德品质高
尚的人。
培养这样的人才，恐怕非一朝一夕之功。
证券投资顾问业务注定需要一个很长时间的积淀和培育。
　　2.证券公司或咨询公司的利益驱动可能会使证券投资顾问业务变味。
证券公司的主要盈利模式是经纪业务的佣金收入，而不少券商对于基层营业部的重要考核指标是该营
业部的交易量市场占有率和佣金收入水平。
因此，促使投资者交易仍是券商的一大内在冲动。
证券投资顾问对投资者的影响力一旦建立，在佣金收入与顾问费用收入的天平上不断权衡后，如何避
免其过度“交易化”地指导投资者，仍需要制度上的约束。
　　⋯⋯
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