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前言

儿时，家里经济不宽裕，我的梦想是大米饭可以想吃多少就有多少。
在那个贫困的年代，四代务农的家里虽然也有一点儿田地，但只靠父母的两双手，要养活我们兄弟九
人还是时常捉襟见肘。
上中学时，我的梦想是成为银行员工。
那是中学二年级的时候，我第一次去首尔，在从清凉里到首尔站的路上看到了几位穿着白衬衫的银行
员工，他们看起来特别精神，我心里便悄然萌生了做一名银行员工的想法。
20多岁时，我在不列颠百科全书公司韩国分公司工作，我的梦想是成为最优秀的推销员，能够得到客
户的信任，创造出高水平的业绩。
30多岁进入出版行业后，我又有了新的梦想，那就是要将我的出版社办成业界首屈一指的大型出版社
。
当然，在当时，这只是梦想而已，还不能成为目标。
如果说大型出版社是一艘巨型轮船的话，我们不过是跟在它后边的一叶小舟，这样的目标遥不可及。
然而，梦想这种东西真是十分神奇，它在你的脑海中一遍遍不断地盘旋，忽然有一天就真的成了现实
。
1980年刚起步时，我的出版社规模很小，几乎没人知道，7名员工也只是负责送书和收账的业务，连个
像样的编辑部都没有。
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内容概要

这本书记录了一个心怀梦想的人，在资金、产品、人力等条件样样匮乏的情况下，为了实现梦想努力
奋斗的创业过程。
它记载的虽然是一个经营者的经验和企业的成长过程，但作者认为，这同样适用于每个人的生活。
企业像人一样有生命，像人一样会成长，也像人一样会经历喜怒哀乐。
我是在经营企业的过程中确立起自己的人生观的，我想把这些经验同更多的年轻人分享，因此写下了
这本书。
    想要未来比现在更好，就要怀有梦想。
梦想有多大，人生就有多大。
虽然梦想在脑海里的时候仅仅是梦想而已，但每天反复思考反复琢磨，梦想就会变成意志。
有了意志，再有积极实践的热情，梦想就会成为眼前的现实！
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作者简介

尹锡金　韩国熊津集团创始人及现任董事长
    尹锡金20几岁时进入美国不列颠百科全书公司韩国分公司做推销员。
获美国总公司授予54个国家中业绩最佳推销员的“本领奖”。
在推销员生涯中。
他学到了肯定性的思考和积极的态度，而这已成为今天的熊津集团和他本人的座右铭。

    1980年。
35岁的尹锡金同7名员工一起创建了熊津Think Big。
在驰骋商海的30年中，他凭借独到的市场开拓能力。
奇迹般地从经济缝隙中不断发展出新的产业。
不仅带领公司渡过了韩国经济濒临崩溃的亚洲金融危机。
而且还取得了稳步的发展。
熊津集团现有熊津豪威、熊津食品、熊津化妆品等14个子公司。
规模在韩国企业界名列前茅。

    尹锡金创造了从身无分文的推销员成长为大企业家的创业神话。
被誉为白手起家的“创业CEO领头羊”、“逆向思维魔法师”和“敢于挑战的勇士”。

    尹锡金也是当今韩国最受欢迎的企业管理培训讲师之一。
经常被邀请到政府机关、企业、商学院进行演讲。
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书籍目录

第1章　以创始者的心态去挑战　从推销员开始的人生挑战　自信是成功的一半　相信自己行，才会
“我能行”　20岁无所畏惧的热情　胜在为人所不为　挑战昨天的自己第2章　变化是未来的另一个名
字　灵活的思考能开启变化之门　要警惕不冷不热的温度　革新是创造希望的过程　提高自身素质才
能跳得更高　把企业办成员工成长的学校　向一切先进的事物学习第3章　创造性思考铸就成功之路
　市场需要用创新理念去开拓　反复思考，提高创意思维能力　有创意就会有未来　找准方向，奋勇
前进　求异思维，创造与众不同的结果　差异来自于细微之处　激发女员工的潜能第4章　精气神让
你活力四射　精气神是上天赐予人类最好的礼物　精神气场创造奇迹　成功从自信开始　从小事做起
，做最好的自己　调动精气神的具体方法　巧用赞美，激发员工积极性第5章　肯定性思考助你走向
成功　对待困难的态度就是对待人生的态度　心态决定成败　用积极的态度敲开成功之门　肯定性思
考和积极的态度令你能量倍增　有梦想的人永远不言放弃　敢于竞争也是一种能力　精神的力量是无
穷的第6章　对人对事，真诚就是力量　以诚相待，矛盾自然化解　企业的希望在于人才　个人竞争
力就是企业竞争力　激励员工在挑战中前行　做员工信服的领导　发现自己内心的珍宝　透明经营造
就健康企业　健康的企业将在危机中屹立不倒第7章　保护环境就是保护未来　与社会共同分享梦想
　拯救人类生命之水　在贫瘠的土地上建水井献爱心　追求发展，不忘环保结语　“我能行”的信念
改变世界附录　职场金科玉律尹锡金语录精选　值得学习的好榜样众人眼中的尹锡金
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章节摘录

刚刚步入社会的时候，我做小生意失败了，每天无所事事，只靠下围棋度日，变得有些灰心丧气，这
样的日子一直持续到我获得在不列颠百科全书公司做推销员的工作机会。
这份工作，使我的生活发生了翻天覆地的变化。
做推销员获得的人生经验，为我今天事业的成功打下了坚实的基础。
1971年7月，27岁的我正在找工作。
一天，我来到了位于釜山光复洞农协大厦的不列颠百科全书公司韩国分公司。
当时的不列颠百科全书公司以“用最优秀的推销员来推销最有名的百科辞典”而闻名。
一进大厦的门，我就开始惴惴不安。
这个世界著名的大型企业会录用我吗？
即使真的被录取了，毫无推销经验的我又能做好这份工作吗？
我一进办公室，就受到经理的热情接待。
他用两个多小时的时间，向我介绍了不列颠百科全书公司的一些情况，还为我勾勒出了一幅美好的前
景图。
经理的话我至今仍记得清清楚楚：“无论你将来是做生意还是做别的事情，想要成为领导者，都有必
要尝试一下推销工作。
推销就是要说服别人接受自己，它会使你具备强大的精神力量。
如果你有做大事的抱负，做推销的经验会成为你的重要资本。
”虽然我对推销工作的重要性与经理有着强烈的共识，可对自己能否胜任这份工作，我依然心存疑虑
，心情很复杂。
面谈结束后，经理让我去另一个办公室稍作等候。
我一进到另一个房间，就看到里边有个很帅气的年轻人正在用流利的英语打电话。
我坐在椅子上看着他，心想：这个人的英语说得真好啊！
而且长得这么英俊，还那么聪明⋯⋯不一会儿，那位年轻人结束通话坐到我旁边来。
我按捺不住好奇心，试探着问：“您在这儿上班吗？
”“是的。
”他点头回答。
“有多久了？
”“半个月了。
”“不好意思，我能问一下这段时间您一共卖出几套百科词典吗？
”那个年轻人犹豫了一下，尴尬地笑着说：“一套也没卖出去。
”失望之情表露无遗。
他英语说得这么好，形象又不错，可半个月却一套书也没卖出去。
我是个地地道道的土包子，英语又差，更没什么希望了⋯⋯想到这里，’我完全失去了信心。
我连个招呼都没跟经理打，就回家了。
当时我认为，对于完全不可能胜任的玉作，没有必要强求。
可是真的什么都不做，就这样靠下围棋混日子，心里又觉得很不舒服。
必须赶紧找个工作来做。
我很彷徨，在什么都做不成的失败意识和一切都要重新开始的挑战意识之间，有些不知所措。
最终，在极度的苦闷之后，我还是决定再试一次。
第二天，我又来到了不列颠百科全书公司办公室。
我跟经理解释说昨天有点急事，没能打招呼就走了，请求他的原谅。
幸运的是经理也没追问就让我坐下了。
我刚坐下来，就见一个男人拎着提包步履沉重地走进办公室。
“今天只卖出去了两套。
”那个男人闷闷不乐地把几张纸递给经理。
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我一下子来了精神，简直不敢相信自己的耳朵。
只卖出去两套？
当时一套不列颠百科全书的价格高达27万韩元（约合人民币1500元）。
由于价格高，推销员卖出去一套所得的提成，就够买一套昂贵的西服了。
要知道，一个普通员工要攒几个月的钱才能买一套西服呢。
但是那个男人只用一天的工夫就能买两套了。
我努力按捺住心中的激动，问道：“抱歉，迄今为止您一共卖出去多少套？
”他似乎觉得没什么大不了的，很自然地说道：“卖了17套，这个月的计划是30套。
”我大吃一惊，仅仅是提成就够买30套西服了。
这个貌不惊人的男人的话，让我重新燃起了希望。
那一瞬间，我脑海里诸如“推销工作十分困难”的偏见和“只有非同一般的人才能做推销员”的固有
观念开始动摇了。
“他能做到，我就能做到，我没有理由做不到啊。
现在我的目标就是成为卖出最多不列颠百科全书的人。
”于是，在他走了以后，我用坚定的语气向经理表示了自己的决心。
虽然没什么推销经验和知识储备，但我告诉自己，只要用心，就一定能做好。
就这样，我这个曾经百无聊赖的失业人员，仅仅因为一个简单的动力和貌似不切实际的目标，正式开
始了在不列颠百科全书公司的推销生涯。
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媒体关注与评论

尹锡金是一个真正热爱工作、享受挑战和变化的人，他至今仍以20岁的热情在不断学习。
　　——金信倍 韩国SKG&C副总裁希望这本书能够把力量和信心传递给更多生活在这个不确定的环
境和激烈竞争中的人们，帮助大家取得更多的成功。
　　——南镛 韩国LG电子副总裁
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编辑推荐

《肯定的力量:从街头推销员到顶级CEO》：韩国经管励志书销售榜首这是一部充满挑战、创意、激情
的成功故事。
本系列图书由世图北京熊津合作办公室策划，是一套讲述经济、管理、营销等方面知识和技能的大众
图书。
系列图书内容实用，讲述方式妙趣横生，让您在轻松愉悦的氛围中，轻松获取经管、营销等技能，并
能将其运用到实际生活和工作中，实现人生质的飞跃。
送给致力于企业成长和自我发展的每一个人从小型企业到年销售量300多亿的跨国巨头熊津集团董事长
尹锡金分享三十年成功秘诀这是一部充满挑战、创意、激情的成功故事!肯定性思考把坏的事情变好否
定性思考把好的事情变坏我相信我的能力，我能够战胜所有的困难。
我要时刻打造值得自豪的自我，始终以学习的心态成为更强的人。
我始终以创始者的心态、新的面貌认真做事。
我是一个有毅力的人，绝不放弃任何事情，要一直坚持到成功。
我要成为充满活力的人，始终保持明朗的言行和表情。
我是积极上进、心态健康的人，不讨厌、不嫉妒别人。
不管我的年龄有多大，我将永远保持20岁的青春。
来到这个世界，我一定要成为某个领域的专家，为国家做出贡献。
我要站在对方的立场思考问题，爱所有我认识的人们。
我要净化我的心灵和身体，成为时刻改正错误的人。
我会每天反复默念我的信条，将它付诸于实践。
——“我的信条”(摘自正文)
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