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前言

古代有说客者，凭三寸不烂之舌，便可以呼风唤雨，获取巨大的权益。
今天的我们，同样需要向口才要效益，在做人上左右逢源，在做事上游刃有余。
口才漂亮不能说就是拍马屁、阿谀奉承，而是把话说得更易于为他人所接受，说到对方的心坎里。
既有情有理，又能说服人，这样，你做什么事情就会减少阻力，从而顺利地达成目标。
口齿生“金”，所谓的“金”，不是狭义上的金钱，而是一切金贵的、有价值的东西，包括人脉、感
情、职位、财富、名誉等。
此“金”跨越了生活中可能出现的各个领域，比如官场、商场、职场、情场、朋友场、交际场。
此“金”囊括了作为一个社会人必须要面对的各种关系，比如关系你仕途发展的上司、协助你完成目
标的下属、和你既合作又竞争的同事或者伙伴、和你相伴一生的亲人或爱人、为你带来利益的客户，
甚至还有那些你可能会与之打交道、求其办事的陌生人⋯⋯这个“金”，还有“效能”的意思。
有些人说了很多话，但大多是为人轻视的蠢话、毫无作用的废话、得罪人的坏话，而有些人话并不多
，可说出来就是那么有效，就能够化干戈为玉帛、化腐朽为神奇。
说话的效能，最后会化成办事的效益。
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内容概要

　　有些人说了很多话，但大多是被人轻视、毫无作用的废话，得罪人的坏话；有些人话并不多，可
说出来就是那么有效，就能够化干戈为玉帛、化腐朽为神奇。
说话的效能。
最后能转变成办事的效益。
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章节摘录

为官者就是爱听好听话，这一点毋庸置疑。
居高位者，被权力、名誉和众人的奉承围绕其中，当他们逐渐地习惯和喜欢这种围绕时，想要靠说话
引起他们的兴趣并博得他们好感的话，就变得更加困难。
他就像一个在零食堆里长大的孩子，因为吃惯了好吃的东西，所以那些在别人眼里可称得上是美味的
东西在他那里自然就变得寡淡无味了，只有当那些更加美味的新鲜食物出现时，才会激起他的兴趣。
《庄子·列御寇》里曾记录过这样一个故事：宋国的曹商出使秦国，深得秦王的欢心，在他回国的时
候，秦王便赐给他一百辆车。
回到宋国以后，得意忘形的曹商向居住在陋巷、生活清贫的庄子炫耀他的功绩，庄子不屑，只是不露
声色地回敬道：  “秦王有病召医，破痈溃痤者得车一乘，舔痔者得车五乘，所治愈下，得车愈多。
子其治其痔邪，何得车之多也？
子行矣！
”有没有人真的为秦王舔痔？
今天已无从考证，但庄子口中的“所治愈下，得车愈多”的确是一条亘古不变的真理。
在封建社会中，当大家都对着皇帝高喊“万岁”的时候，那些喊出“万岁万岁万万岁”的人，才能引
起皇帝的重视并讨得其欢心。
从古至今，那些直言不讳，即使是为了大局而用血泪谏言直击上司痛处的人，从来都没有好下场。
春秋战国时期，吴越两国为了争夺霸权连年征战，公元前494年，越国被吴国打败，吴王勾践为了不被
灭国，不得不接受大夫范蠡和文种的建议，举国向吴国称臣。
勾践到吴国后，主动提出要给夫差为仆，对吴王服服帖帖，殷勤侍奉，但是在背地里，勾践却痛下决
心，一定要乘着这个机会富国强兵，一雪前耻。
在吴王夫差这边，他逐渐被越国的顺从麻痹，迷惑在勾践给他制造的那种美丽却又不堪一击的虚假得
意里。
在举国上下都为收服越国而沾沾自喜时，只有一个人看到了静水之下的暗流汹涌，他就是吴国的两朝
元老伍子胥。
伍子胥觉得越国的存在迟早会威胁吴国的安全，情急之中，他便跑到夫差那里向沉浸在得意之中的大
王进谏，伍子胥自恃是两朝老臣，说话习惯于直指重点，毫无婉转可言：  “大王，你高兴得太早了
吧！
越国上下君明臣贤，又不都是苟且偷生之辈，哪是那么轻易便向你屈服的？
你现在的做法无疑是在放虎归山，后患无穷呀！
”伍子胥直言不讳地劝谏，无疑是在给兴奋中的吴王泼冷水，这样的话让吴王很不高兴，他对伍子胥
很是厌烦，再加上早已被越国用重金收买的伯豁总是在旁边为越国说好话，伍子胥的劝谏自然被吴王
抛到了脑后。
在收服越国之后，吴王夫差开始把战争方向转向阻挡他北扩疆土的齐国身上。
对于一心想称霸天下的夫差来说，消灭齐国是绝对的一箭双雕之策。
一方面，齐国常年称霸一方，灭掉他无疑能扫清称霸路上的一大障碍；另一方面，如果能灭掉实力强
大的齐国，这样的声誉也能帮吴国扫清称霸过程中的小麻烦。
在夫差雄心勃勃地要去攻打齐国的时候，伍子胥却又来“败兴”了：  “大王呀，不要管什么齐国了
，先把越国的事情解决掉吧！
齐国离我们那么遥远，不过是疥癣之疾，可勾践在我们眼皮底下跃跃欲试，越国才是我们的心头大患
呀！
”而此时，越国群臣却都在“急吴王之所急，想吴王之所想”，全情投入在剿灭齐国的大业之中，因
此，伍子胥的直言劝谏在吴王听来十分刺耳。
公元前484年，吴国开始伐齐，并在艾陵大败齐军，齐国见反击吴国无望，只好遣使到吴国送厚礼求和
。
当这样一个老牌大国卑躬屈膝地主动讲和时，吴王夫差的得意之情溢于言表。
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夫差趾高气扬地回到国内，包括越国君臣在内的所有大臣都来向他祝贺，但其中却没有伍子胥的身影
。
有人让伍子胥去向吴王道贺，伍子胥只用这样的话便打发了人家：“这样的小胜利有什么可祝贺的，
真正的问题还没解决呢！
”此话传到夫差的耳朵里后，引得夫差勃然大怒，他恨不得立即杀掉这个屡驳自己颜面的猖狂老臣，
但苦于伍子胥曾经为吴国作出的贡献，只得作罢。
然而，不久之后的另外一件事情，彻底将伍子胥推上了断头台。
勾践为了打探吴国国力的虚实，并趁机试探吴国对自己到底还有没有戒心，便派大夫范蠡向吴国借粮
。
聪明的伍子胥很快识破了越王的诡计，他又像往常那样急着去向吴王进谏了：  “万万不可借粮给越
国，粮食是一个国家的根本，把粮食借给越国无疑是削弱自己的实力而壮大敌人。
”可吴王却并不这么考虑，他觉得给越国借粮好处颇多：一来可以显示自己泱泱大国的胸怀和实力；
二来也可以获得借贷利益，有名有利，何乐而不为？
听了他的想法，伍子胥气得跳起脚来大骂：  “你不听我的，早晚得灭国！
”伍子胥的话让吴王忍无可忍，本来伍子胥就因为仗义执言在朝廷上下树敌众多，所以他这次赤裸裸
地咒骂不仅让吴王勃然大怒，更为那些早就想除掉他的奸佞之臣提供了一次绝好的反击机会，而伯嚭
就是其中之一。
他开始火上浇油：  “伍子胥挂着忠臣的名号，可总是办些奸佞之事。
大王伐齐他不同意，胜利归来他却冷言冷语，种种之类，哪是忠臣所为？
您可要防备他造反呀！
”以这件事为导火线，再加上后来的一些事情，伍子胥终于因为直言犯得众怒而被吴王赐死。
临死之时，伍子胥大笑而日：  “我辅佐你父亲成就霸业，又拥立你成为吴国君王，你不听我的忠言
，却听信谗言要杀我！
你早晚要亡在越国手里呀！
”事情的结局大家都知道，后来吴国终被越国所灭。
后人谈起此事时，不免为伍子胥的枉死而扼腕叹息，他的每一次进谏，无疑都是血泪箴言，但这样的
忠言为何总是被上司忽视、被同僚摈弃并招致大家的非议，最终引来杀身之祸呢？
“良药苦口利于病，忠言逆耳利于行”的道理，大家都懂，但一旦真的置身其中的话，又有几个人能
参透呢？
因此，在职场中，无论是说些赞美之词还是向上司进言，在追求标新立异的同时，也要把话说到别人
的心窝里，挠到别人的痒处。
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媒体关注与评论

好口才使你雄辩滔滔。
占尽上风。
　　——埃及谚语思维的浅陋让我们的语言变得粗俗而有失精准；而语言的随意凌乱，又使我们更易
产生浅薄的思想。
　　——乔治·奥威尔言语之美并不是耍贫嘴。
　　——老舍发生在成功人士身上的奇迹，至少有一半是由口才造就的。
　　——汤姆士
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编辑推荐

《口齿生"金"》编辑推荐：好口齿，让你在职场上平步青云；好口齿，让你在商场上无往不利；好口
齿，让你在情场上甜蜜幸福；好口齿，让你在交际场上左右逢源、游刃有余；好口齿，让你拥有一个
金灿灿的人生。
〈br〉口齿生“金”，所谓的“金"，不是狭义上的金钱，而是一切金贵的、有价值的东西，包括人脉
、感情、职位、财富、名誉等等。
〈br〉发生在成功人士身上的奇迹，至少有一半是由口才造就的。
〈br〉说话办事最具效能的口才之道。
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