
第一图书网, tushu007.com
<<英杰逐日>>

图书基本信息

书名：<<英杰逐日>>

13位ISBN编号：9787510406317

10位ISBN编号：7510406315

出版时间：2009-11

出版时间：新世界出版社

作者：李牧童

页数：195

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<英杰逐日>>

内容概要

　　当下，正处在中国经济增长和全球力求减少温室气体排放两大力量的交汇点上，新能源的开发利
用是大势所趋。
太阳能行业也将乘势而异军突起。
同是做太阳能行业的施彭二人。
一个沉稳务实，一个外冷内热，却都有着过人的本领和非凡的眼光。
《英杰逐日施正荣向左·彭小峰向右》全方位、深层次解读两位领军人物的逐日传奇，为您泰上他们
笑傲光伏世界、领跑中国光伏产业的神话。
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作者简介

　　李牧童，湖南人。
毕业于浙江大学。
经济学专业。
擅长财经题材的策划与写作，曾策划出版过多部财经著作。
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章节摘录

　　上篇　施正荣向左　　第一章　成长之路：蓬门立志，英雄不问出处　　生在陈家，养在施家　
　1959年至1961年的这段时间，是中华人民共和国成立以后的一个多事之秋，官方后来将其称为“三
年自然灾害时期”。
1963年的江苏扬中，自然灾害还未远去，大家仍心有余悸。
在2月的一天，一户普通的陈姓农民家中，随着几声响亮的婴儿啼哭声冲破屋檐，双胞胎兄弟呱呱坠
地。
在这之前，陈家已经有两个孩子了。
所谓“人多力量大”，特别是对于农村而言，多一个劳动力就多一份产量和收入。
　　但是孩子多了，问题便接踵而来，首先是生存的问题，特别是在那样一个灾害频繁的年代，要养
活一家数口，谈何容易?当时，同在一个村子、离他家不远的另一户人家施家，也在同一天生下了一个
女儿，很不幸的是，婴儿刚生下来便夭折了，施家上下伤心欲绝。
陈家与施家平时有些来往，于是两家的长辈们一合计，陈家双胞胎中的弟弟便被抱给了施家抚养。
这就是施正荣。
之所以取名为“正荣”，是希望他能够荣耀门楣。
　　施正荣大概在五六岁的时候，便知道了自己的身世，不过那时的他早已经习惯了施家的生活。
在施家的精心照料下，施正荣一直过得还不错。
施正荣在回忆起这一段历史的时候，对施家充满了感激之情，说道：　“养父母对我非常好，甚至超
过对他们的亲生孩子。
从小我就喜欢读书，在那个艰难的年代，不管生活多拮据，养父母都全力支持我的学业。
没有他们，肯定就没有我的今天。
”施正荣在幼年的时候遇上了一个好的家庭，可以算是他人生的第一幸事。
　　施正荣今天的成功，在一定程度上得益于他的养父母给了他一个良好的成长环境。
在尚德上市之后，施正荣很快拿出了几千万元成立了一个基金会，取名“施氏家族慈善基金会”，从
这一点，可以看出他对施家在自己的人生历程中的养育之恩充满了感激之情。
　至于他的双胞胎哥哥陈恒龙，在施正荣1998年去澳大利亚留学的时候，也去了美国留学，后来拿到
了生化博士学位。
他受到弟弟在国内创业成功的启发，回国寻找发展的机会。
双胞胎兄弟，在各自的研究领域内都拿到了博士学位，也算是一段佳话了。
　　暖壶壳中的经济头脑　　施正荣被施家抱养之后，一直在施家长大。
由于是在农村，又刚经历了三年困难时期，生活比较艰难，而施母在抱养了施正荣之后，又陆续生了
三个孩子，这样，生活负担又大大加重了。
为了养家糊口，施正荣的父亲在生产劳动之余，从镇上的竹器加工厂里揽了一些编暖壶壳的活。
江苏扬中自古以来就有生产竹编工艺品的历史，种竹养竹、编制各种竹类生产和生活用品是很多扬中
人的习惯，也是当地农民养家糊口的一技之长。
　　同样被这个传统竹器编制氛围熏陶的还有施正荣。
小施正荣只要没事，便静静地坐在父亲身边，看着他编。
久而久之，施正荣便把这一套编制流程给看会了。
好奇的他趁父母不在的时候，偷偷折腾起暖壶壳编制的活来。
一开始，由于手工不熟，锋利的竹片把施正荣稚嫩的小手割出了几道口子。
施母回家后，看到施正荣手上流血的伤口，心疼地让他以后不要再编了。
但此时的施正荣倔劲上来了，心里想着，人家能编好，我为什么就编不好?于是，他坚持着编完了他的
第一个暖壶壳。
对自己的成果感到兴奋不已的施正荣自此爱上了编竹器，越编越起劲，一开始要几天才编完一个，渐
渐的，一天能编好多个。
直到后来，一发不可收拾，连大人都赶不上他的速度了。
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施正荣也因为自己的兴趣，赚到了一笔不小的收入，为家里减轻了不小负担。
　　除了编制竹器外，小时候的施正荣还经常参与各种农活。
施正荣在一次接受采访时说：　“和大部分农村的孩子一样，我很小的时候就开始在农村插秧种田。
天天在泥地里摸爬滚打，饱受蚊虫叮咬，那滋味非常难受。
很小的时候，我就告诉自己，一定要好好读书，一定要考上大学，一定要走出这个村庄。
”　　在回忆家庭中对自己影响最大的人时，施正荣提到了两个人，一个是他的母亲，另一个便是他
的爷爷。
　“母亲对人特别好，那时候我家附近有一些外地来的工人，过年过节的时候，母亲就把他们请到家
里一块儿吃饭。
平时帮助别人她也总是很舍得，这让我长大了以后懂得要和别人分享。
”　　如果说施正荣的慈善意识源自他的母亲，那么他的经济头脑最初则应该归功于他的爷爷。
　“他解放前就是帮助寺庙理财的人，很有经济意识。
他从小就告诉我，钱不是省出来的，是挣出来的。
那时候不让做买卖，但他还是能找机会在附近几个县做些小生意，所以家里经济一直都挺好的，印象
中我就没有挨过饿。
”一谈起爷爷，施正荣的脸上便洋溢着幸福、感激与思念。
　　施正荣的父母虽然是农民，但是经济条件还没有到家徒四壁、一贫如洗的地步，加之爷爷善于理
财，施家的经济状况还算过得去。
　　施正荣很小的时候便学会了怎样为家庭分担一部分责任，这为他日后在学校刻苦努力，在国外留
学时艰苦奋斗，以及在办企业的过程中敢于承担社会责任，做好了铺垫，打下了基础。
施正荣从小就养成了俭朴的生活习惯，即便他现在生活上富足了，他也没有丢掉这个习惯。
　　穷则思变，男儿立志出乡关　　小时的施正荣常常坐在家乡的江边，看着远方一座又一座大山，
忍不住想，江的对面是什么?还是和这里一样的村庄吗?山的那边又是什么，会不会有另外一个全新的
世界?他不知道，但是与生俱来的好奇心驱使着他去想。
那种好奇，一点点积累，成为他梦想的开端。
那时的他，未经人世沧桑，想法非常简单，就是走出这个小村庄。
　　小施正荣并没有见识过外面的世界有多大，那时的他还未经沧海，不知道江湖的水有多深，他走
出去的愿望，一方面是他的好奇心所致，另一方面则是由于生活的辛苦和压抑，使他产生了追求自由
和解脱的念头。
　　施正荣还没有上学的时候，他就每天跟着三年级的学生到学校去听课。
久而久之，老师注意到了他，出于遵守学校规章制度的考虑，老师就这件事情和施正荣的父亲进行了
沟通。
一开始，父亲并不同意施正荣上学，因为觉得他年纪还小，还不到上学的　　年龄。
但是，此时的施正荣倔脾气又上来了，你们不让我听，我偏要听，为什么不可以听?就这样，施正荣趁
父母不在的时候，偷偷跟着上学的孩子跑到学校去听课。
老师不准他在课堂上听，他就趴在教室外的窗台上听，怎么也不肯离去。
最后，施正荣的父母几经考虑终于决定让孩子提前去读书了。
这让小施正荣兴奋得彻夜难眠。
进入校园后，小施正荣异常用功，成绩一直非常优秀，加上他聪明懂事，所以备受老师喜爱。
　　施正荣读二年级的时候，主动提出要跳级，这让他的父母和学校的老师很是吃惊。
后来才得知，一方面施正荣当初和高年级学生一起听课的时候，知识上已经有了一定的积累；另一方
面，因为对学习的热忱，他在上课之余，自己找来高年级的课本自学，而学校按部就班的教学内容是
他早就了然于胸的，他觉得自己已经掌握了，没有必要把时间浪费在重复用功上面，因此提出跳级的
要求。
学校领导为他安排了一次跳级考试，出了一些高年级的题目给施正荣做，施正荣很快便做出来了。
就这样，施正荣顺利地从二年级跳到了四年级。
　　上中学后，施正荣通过竞选，当上了班长。
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因为记忆力很强，施正荣很少记笔记，但是每次考试成绩都名列前茅。
凭着努力和聪明，他一路过关斩将，顺利考上了高中。
施正荣在回忆这段时期的时候，说道：　“我觉得自己是一个很幸运的人。
小时候家长老师都是比较喜欢我的，因为我是一个乖孩子，有时候会察言观色，别人干了的事我不去
重复，重复肯定挨骂。
我的记忆力很好，读中学的时候，考试前一天晚上，老师把第二天的题讲了，我从来不记笔记，第二
天考试总是第一个交卷，还考95分以上。
”　　1977年在中国的教育史上是一个非常值得纪念的年份。
9月，中国教育部在北京召开全国高等学校招生工作会议，决定恢复已经停止了10年的全国高等院校招
生考试，以统一考试、择优录取的方式选拔人才上大学。
恢复高考的招生对象包括工人农民、上山下乡和回乡知识青年、复员军人、干部和应届高中毕业生。
10月21日，中国各大媒体公布了恢复高考的消息，这一消息、瞬间传遍了大江南北，激励了成千上万
的人重新拿起课本加入考大学的队伍中。
当年的高考便有570多万人参加。
此时的施正荣正在读高二，得知这个消息后，他兴奋得不能自已，他看到了一条通往光明的道路。
当时，对于一个出生在农村的孩子而言，考上大学是他走出农村这片天地的唯一途径，只要他能够考
上大学，他就是城市户口了，不仅可以享受国家的生活补贴，对以后找工作也非常有利。
对于从小就立志要走出乡关的施正荣而言，这无疑是喜从天降。
自此之后，他加倍努力地朝自己的目标奋斗。
1979年，也就是恢复高考两年后，16岁的施正荣顺利考上了长春光学精密机械学院，圆了自己的大学
梦想，跳出了农村。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　无论是胡润还是范鲁贤，在为今年的“中国首富”选秀时可能都会考虑一位人选——无锡尚德太
阳能电力有限公司董事长施正荣。
　　——2006年1月13日《东方早报》报道　　每个危机都代表着机会，44岁的施正荣是一个活生生的
例子⋯⋯尚德公司有望继续发展壮大，帮助中国超过日本。
成为世界上太阳能技术的首要提供商。
　　——2008年1月10日，英国《卫报》评选“可以拯救地球的50人”，施正荣名利第一　　施正荣是
身怀专利的海归精英，而彭小峰却是半路出家。
彭小峰虽然不是科班出身，但是他很聪明。
他做了很多功课，对太阳能行业非常熟悉；其次，他很有眼光。
当年做产业终端的太阳能电池的很多，但是他选择进军上游产业链。
　　——法国NPEA亚洲投资基金创始人及首席合伙人 王刚　　我一直在寻找一个有魄力、有市场感
觉、能把这个行业做大的人，这个人看来非你莫属了。
　　——曾任太阳能电池设备制造商GT-SOLAR公司高管，现任赛维总裁兼首席运营官的佟兴雪第一
次见到彭小峰时作此评价
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编辑推荐

　　从留洋科学家到归国企业家的华丽转身，从传统劳保行业到光伏产业的成功转型。
　　打造光伏产业帝国，成就中国能源神话。
　　一个是科班出身的“洋博士”。
一个是半路出家的EMBA；　　一个以技术优势见长，一个以创业经验取胜；　　一个执著专注、稳
重务实，一个外表冷静、内心狂热，却同样缔造了属于自己的产业帝国。
　　一同成为了中国光伏业绝对的领军人物。
这就是施正荣和彭小峰。
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