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前言

　　近三千年来，《孙子兵法》一直被尊为“兵学圣典”、“百世兵家之师”，享有“世界第一兵书
”的雅誉。
实际上，它的贡献远不止于此。
　　据《韩非子》讲，早在战国时期，《孙子兵法》就已经家喻户晓，而且其运用已经超出了军事范
围，广泛应用于政治、经济、医学、人际关系和日常生活等方面。
汉代的韩信百战百胜，战术大都源于《孙子兵法》；魏武帝曹操深研历代兵书，对《孙子兵法》推崇
备至，不但在实践中加以运用，而且十分重视对这部“旷世兵典”的整理研究，成为历史上第一个为
《孙子兵法》作注释的军事家；到了宋代，《孙子兵法》被正式确立为官方经典，沿至明清而不衰；
近代以后，《孙子兵法》影响更大。
孙中山认为：“那十三篇兵书（《孙子兵法》），便成立了中国的军事哲学。
”现代历史上，毛泽东对《孙子兵法》的推崇和精通是人所共知的，完全可以说，《孙子兵法》中的
许多思想，构成了毛泽东军事思想的重要来源。
　　20世纪80年代以来，海外的“孙子热”日趋高涨，对《孙子兵法》的研究和运用，扩展到了军事
以外的众多领域，在政治、外交、经济、体育、人事等方面的发展尤其显著。
　　日本企业家率先把《孙子兵法》运用于企业之间的竞争和企业内部的经营管理，取得了很大成效
。
最典型的一个例子，军人出身的大桥武夫将孙子的军事思想与经营学融为一体，把濒临破产的小石川
工厂一举改造成生机勃勃的东洋精密工业公司。
他的《用兵法经营》一书，内容新颖，独树一帜，畅销一时。
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内容概要

《孙子兵法》内容博大精深，思想精邃富赡，逻辑缜密严谨。
《孙子兵法》不但在军事上影响深远，其影响还扩展到了政治、经济、文化等社会生活的方方面面，
在日本更是形成了“孙子兵法管理学派”。
被誉为日本“经营之神”的松下幸之助、本田宗一郎、盛田昭夫、稻盛和夫无不将其奉为圭臬。
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章节摘录

　　所以善于进攻的，会让敌人不知道该如何防守；善于防御的，会让敌人不知道怎么进攻。
微妙啊，微妙到看不出任何形迹？
神奇啊，神奇到听不见丝毫声音？
所以，这样才能成为敌人命运的主宰。
　　向前攻击而让敌人无法抵御，是由于袭击了敌人懈怠空虚的地方；撤退了，敌人不能追击的，是
因为迅速的行动使得敌人追赶不上。
在我军要交战时，敌人即使高垒深沟也不得不出来与我交锋，这是因为我们攻击了敌人必须保全的地
方；我军不想打，驻扎在一个地方防守，敌人却无法来交战，这是因为我们诱使敌人改变了进攻方向
。
　　李嘉诚——经营独到的“塑胶花大王”　　1957年春天，李嘉诚揣着强烈的希冀和求知欲，登上
了飞往意大利的班机去考察。
他在一间小旅社安下身后，就急不可待地去寻访那家在世界上开风气之先的塑胶公司的地址，经过两
天的奔波，李嘉诚风尘仆仆地来到该公司门口，但却戛然止步。
　　他素知厂家对新产品技术的保守与戒备。
也许应该名正言顺地购买技术专利，然而，一来，当时长江厂小本经营，绝对付不起昂贵的专利费；
二来，厂家绝不会轻易出卖专利，它往往要在充分占领市场，赚得盘满钵满。
直到准备淘汰这项技术时方肯出手。
　　情急之中，李嘉诚想到一个绝妙的办法。
这家公司的塑胶厂招聘工人。
他去报了名，被派往车间做打杂的工人。
李嘉诚只有旅游签证，按规定，持有这种签证的人是不能够打工的，老板给李嘉诚的工资不及同类工
人的一半.他知道这位亚裔劳工非法打工。
不敢控告他。
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媒体关注与评论

　　《孙子兵法》是天下第一神灵，我们必须顶礼膜拜，认真背诵，灵活运用。
公司才能发达。
　　——日本松下电器创始人松下幸之助　　《孙子兵法》中所谈到的战略战术对于现代企业管理与
个人成功谋划都具有很好的指导作用。
　　——美国通用汽车CEO杰克·韦尔奇　　采用《孙子兵法》中的思想来指导企业的经营管埋，比
美国的企业管理方式更合理、更有效。
　　——日本孙子兵法管理学派倒始人大桥武夫　　经过长时间的思索和调查，我终于找到了一本教
科书，这就是《孙子兵法》。
没有哪本书能像《孙子兵法》一样为我们提供如此丰富的经营思想，每次读它，我都会涌出无限的想
象力。
　　——日本管理学家大前研一
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编辑推荐

　　哈佛商学院高级管理人才培训必读教材，影响松下幸之助、本田宗一郎、盛田昭夫、井深大一生
的书，通用汽车CEO罗杰·史密斯、软银总裁孙正义成功的法宝，商界必备实战手册启迪人生权变创
新的智慧。
兵法的核心在于挑战规则，唯一的规则就是没有规则，兵法是谋略，谋略不是小花招，面是大战略、
大智慧。
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