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内容概要

人们都渴望成功与财富，如何获得财富是人们一直想知道的秘密。
李嘉诚是商界泰斗，是创造财富之神，他的成功经验和创造财富的智慧与方式广为商界人士追捧。
《如何让生意来找你》通过李嘉诚的所想、所说、所做，将李嘉诚的成功历程逐一呈献给大家，给渴
望成功与财富的大众读者树立了决心、梳理了思路、告诉人们如何突破自我、如何创造财富、如何取
得成功、如何让财富来敲门。
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章节摘录

　　李先生讲的是“建立自我，追求无我”。
　　“追求无我”是让一个人不给别人压力，不因为你的出现让别人不舒服，并且要在任何时候，能
够化为无形，化为一种德，化为一种道，化为一种精神和感知和情感的力量。
　　我还发现，每一张桌子上都给李先生留了一副碗筷，他每个桌子平均坐15分钟，所有的人跟他接
触说话的概率是一样的。
结束时，他跟我们握完手后，突然发现离二三十米远的桌子旁还站着服务生，他又跑过去跟服务生握
手。
然后送我们到电梯，一直等所有人都走了，他才离开。
　　这就是李嘉诚，一个让人对他的存在感觉不到压力，对他的行为感觉不到自卑，对他的言论感觉
不到渺小，对他的财富感觉不到恶心的一个成功人士。
　　李嘉诚从小就爱听故事，因为从别人的生活中可以有所领悟。
李嘉诚通过比较中国古代范蠡和美国富兰克林两位标杆人物的故事，对“自我”和“无我”有了更深
刻、更透彻的认识。
　　李嘉诚最能体会范蠡的孤独。
一句“飞鸟尽，良弓藏；狡兔死，走狗烹”成了他传世的主轴，说尽了他对当时社会的悲观与冷漠。
范蠡，春秋时代著名政治家。
他不仅工于谋略，辅佐越王勾践成功复国；还富有博学及系统化的经济思想，弃政从商后凭借自己的
经济智慧赢得了巨大的财富。
　　“吴王亡身余杭山，越王摆宴姑苏台。
”在越国举国欢庆复国之时，范蠡又看透时局，离越赴齐，变名更姓为夷子皮，带领儿子和门徒在海
边结庐而居。
由于戮力垦荒耕作，又兼营副业并经商，没有几年，就积累了数千万家产。
在齐国获得成功之后，他敏锐地察觉到嫉妒之火已经临近，于是散其家财，分给亲友乡邻，再一次出
逃到陶国，自称陶朱公。
　　靠着贱买贵卖的惊世之才，在陶国他又积聚资财巨万，成了富翁。
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编辑推荐

　　人要去求生意就比较难，生意跑来找你，你就容易做，那如何才能让生意来找你？
那就要靠朋友，如何结交朋友？
那就要善待他人，充分考虑到对方的利益。
　　李嘉诚的很多生意都是找上门来的，很多合作者都说，李嘉诚说过的话，比签合同还有信用，跟
李嘉诚合作不会有任何麻烦，但如果跟其他公司合作，从签合同的那一刻起，麻烦就开始了、他的诚
信让财源滚滚而来。
　　著名成功学家戴尔，卡耐基在《关爱人》一书中准确地道出了华人首高李嘉诚的成功秘诀：一个
能够从细微处体谅和善待他人的人，一定是一个与人为善的人，必定有很好的人缘关系，这种人缘关
系就是他成功的基石。
　　做生意，他一直顺风顺水：做投资，他永远都是贏家。
商界泰斗面授成功要诀，托起年轻人的财富梦想。
　　李嘉诚给年轻人的52堂商业课。
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