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前言

我们处在一个日新月异和飞速发展的时代，很多东西对于我们而言都是转瞬即逝的。
那么，我们如何抓住机遇，使自‘已如愿拥有梦想和财富呢？
有专家指出：现代社会的发展表明，在技术、资金和人力资源这三个生产力要素中，人力资源的重要
性越来越凸显出来。
不管什么人，单单靠一己的力量是成不了富豪的。
一个人要想聚财，就先要聚人；有了人气，才会有财气。
    如今，人际关系已经演绎成社会的法则，人际交往更看重的是交往后面的“利益”二字，有很多企
业家报名上MBA、EMBA，正是为多认识朋友而来，甚至有企业家称：“花几十万能认识这么一个圈
子一点都不亏。
”    我们一定要牢记这句话：好风凭借力，送我上青云。
人际关系是人们获得财富的重要资源。
人际关系是金，却比黄金还要贵；黄金有价，而人际关系无价。
    人际关系是一种潜在的财富。
无数的实践证明：任何时候都不要忽视关系的经营，建立起利益的多边体联盟，让联盟内的生意伙伴
都获得均衡的利益，是商场上有效的默认规则。
古今中外，有很多成功人士正是借助别人的关系和能力，才顺利地攀上了成功的巅峰。
    全球首富比尔·盖茨曾感慨地说：“与人相处的能力，如果能像糖和咖啡一样可以买得到的话，我
会为这种能力多付一些钱。
”而在日本更有名言说：二十岁靠体力赚钱，三十岁靠脑力赚钱，四十岁以后则靠交情赚钱。
    在好莱坞也流行一句话：一个人能否成功，不在于你知道什么，而是在于你认识谁。
卡耐基训练区负责人黑幼龙指出，这句话并不是叫人不要培养专业知识，而是强调：人际关系是一个
人通往财富、成功的入门票。
    所以，我们每个人都应该通过自己的努力，建立并拥有自己的人际关系网。
这正如著名的石油大王洛克菲勒所说：“我愿意付出比天底下得到其他本领更大的代价来获得与人相
处的本领。
”千万别以为，搞好人际关系只不过是公关小姐、公关先生们的事情。
人际的成功与否决定着你的事业能否成功。
    不过，人际关系如同金钱一般，也需要想办法获得、筛选、管理、储蓄和增值。
例如，我们要靠良好的沟通能力，韬光养晦的做人智慧，在不同场合的交际技巧等来获得越来越多的
人脉；我们要靠敏锐的观察力来读懂他人，发现哪些人才是值得我们交往的；我们要靠一些技巧管理
，拓展、利用我们的人脉，使之变成财富为我们服务；我们还要讲究方法，给自己创造被人利用的价
值。
    总之，一个人要想成功，必须学会开发人脉这座宝藏，而开发人际关系并非发送、收集名片那么简
单。
那么，在这个节奏如此之快，信息如此发达的社会，如何才能掌握人际关系和财富的关系？
这就是本书想要告诉大家的。
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内容概要

这是一个人人都希望成功的年代，这是一个沟通胜过拳头的年代，这是一个人脉决定输赢的年代。
那些超级富翁们，无一不拥有丰富的人脉资源。

 每个人都希望尽快获得成功，但人脉的积累却不是一蹴而就的事情。

 你注意到人际关系和财富的关系了吗？

你知道良好的沟通能力对人际关系的建立所起到的作用了吗？
 你知道如何判断一个人是否可交往的技巧吗？
 你知道有哪些人际交往误区吗？

你知道不同场合下人际关系的处理方式吗？
 你知道如何拓展和维护你的人脉资源网吗？
 你知道如何善用你的人脉资源，让你的财富达到巅峰吗？

⋯⋯
殷明编著的《关系经济学》将为你指点迷津，为你贴身打造提升人际关系的有效方案。
《关系经济学》适合公司老板、高级白领和每一个希望获取成功的人士，尤其是那些想要创业的有识
之士。

如果你是他们中的一员，千万别放过这本能助你功成名就的书！
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章节摘录

版权页：幽默让人们更贴近可以说具有幽默是一种智慧的体现，同时也是人格魅力的表现，谈吐幽默
的人比一般人具有得天独厚的社交优势。
现实中有许多人，长相很一般，但人们都喜欢他们，愿意跟这样的人接近，因为他们的谈吐幽默、诙
谐。
与人交往中恰当运用幽默，会起到事半功倍的效果。
在人际交往中，幽默的作用是不可低估的。
美国一位心理学家说过：“幽默是一种最有趣、最有感染力、最具有普遍意义的传递艺术。
”幽默的语言，能使社交气氛轻松、融洽，利于交流。
人们在疲劳的旅途上或是焦急的等待中的如果听见一句幽默话或是一个风趣故事，相信必能疲劳顿消
、笑逐颜开。
拥挤的公共汽车上发生争吵之事不少见，任凭售票员“不要挤”的喊声扯破嗓子，仍无济于事。
忽然，人群中一个小伙子嚷道：“别挤了，再挤我就变成相片啦。
”听到这句话，车厢里立刻爆发出一阵欢乐的笑声，人们马上便把烦恼抛到了九霄云外。
此时，正是幽默缓解了大家紧张的人际关系。
还可以在幽默之中加以教育和批评，这样会容易被人们所接受。
在饭馆里，一位顾客把米饭里的沙子吐出来，一粒一粒地堆在桌上。
服务员看到了很难为情，便抱歉地问：“净是沙子吧？
”顾客摆摆头说：“不，也有米饭。
”“也有米饭”形象地表达了顾客的意见，以及对米饭质量的描述。
如果想要达到批评的目的，又想避免使对方难堪，最好就运用幽默语言来进行善意批评。
同时，幽默还有一个功用，就是自我解嘲。
在对话、演讲等场合，有时会遇到一些尴尬的处境，这时如果用几句幽默的语言来自我解嘲，就能在
轻松愉快的笑声中缓解紧张尴尬的气氛，从而使自己走出困境。
一位著名的钢琴家，去一个大城市演奏。
钢琴家走上舞台才发现全场观众坐了不到五成，见此情景他很失望。
但他很快调整了情绪，恢复了自信，走向舞台的脚灯对听众说：“这个城市的人一定很有钱，我看到
你们每个人都买了两三个座位的票。
”音乐厅里响起一片笑声。
为数不多的观众立刻对这位钢琴家产生了好感，聚精会神地开始欣赏他美妙的钢琴演奏。
正是幽默改变了他的处境。
德国著名作家歌德，有一天在公园的一条小径上，与一位曾经猛烈攻击过他的人邂逅，这位批评家很
傲慢地说：“我是从来不给傻瓜让路的。
”歌德却回答说：“我正好相反。
”说完就让到一边去了。
名人幽默的例子不计其数。
20世纪50年代初，有一次周总理在中南海勤政殿设宴招待外宾。
客人们对中国菜的花样之繁多、风味之独特、味道之鲜美都赞不绝口。
这时，上来一道汤菜，汤里的冬笋、蘑菇、红菜、荸荠等都雕刻成各种图案，色、香、味俱佳。
然而，冬笋片是按照民族图案刻的，在汤里一翻身恰巧变成了法西斯的标志。
贵客见此，不禁大惊失色，忙向周总理请教。
对于这个问题，周总理也感到十分突然，但他随即泰然自若地解释道：“这不是法西斯的标志！
这是我们中国传统中的一种图案，念‘万’，象征‘福寿绵长’的意思，是对客人的良好祝愿！
”接着他又风趣地说，“就算是法西斯标志也没有关系嘛！
我们大家一起来消灭法西斯，把它吃掉！
”话音未落，宾主哈哈大笑，气氛更加热烈，这道汤也被客人们喝得精光。
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总理的幽默及时化解了当时的尴尬或者说危机，所以，幽默不但可以让生活中多一些笑声，还是化解
人类矛盾的调和剂，是活跃和丰富人类生活的兴奋剂，是一种高雅的精神活动和绝美的行为方式。
在生活中不具有良好的交谈能力是不行的，只要经过后天不懈的努力，来锻炼自己的口才，就能使自
己变得能说会道，而且更重要的是要对人生充满信心。
每个人都可以拥有良好的交际能力，口才是可以培养的。
不停地训练自己与人交谈，锻炼自己，相信你一定可以给人留下深刻的印象。
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编辑推荐

《关系经济学》利用最有价值的人脉资源，赢得生活和事业上的成功。
30岁前靠能力，30岁后靠人脉，一个事业的成功，80％应归功于人脉。
永远不要靠一个人花100％的力量，而是靠100个人花每个人1％的力量。
人际关系的最终目的，就是把无形资产转换成为有形资产。
这是一个人脉决定输赢的年代，更是一个人脉淘金的比赛。
人脉是一座无形的金矿，想要如何挖掘取决于你自己。
常常有人抱怨：我想创一番自己的事业，却没有合适的主攻方向，缺乏必要的资金力量，幻想能得贵
人襄助。
其实，庞大的资源往往就在身边，那就是无数的“人”。
对于事业的创立而言，良好的人际关系尤其重要，建功立业者的人脉可以说就是他的钱脉。
也可以说，建立人脉关系就是一个挖井的过程，付出的是一点点的汗水，得到的是源源不断的财富。
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