
第一图书网, tushu007.com
<<领导干部要读点博弈论>>

图书基本信息

书名：<<领导干部要读点博弈论>>

13位ISBN编号：9787510434761

10位ISBN编号：7510434769

出版时间：2012-11

出版时间：新世界出版社

作者：刘黎明

页数：264

字数：260000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<领导干部要读点博弈论>>

前言

博弈是常识，平和对待之必须承认，我对博弈论还没有入门。
但世界上大多高深的学问实质都是简单的常识，博弈论大概也如此。
参与的策略选择就是博弈，有学问的人把其中的各种可能和技巧总结出来谓之“论”。
博弈论，我想主要在两个方面展开：一是判断参与到人群中去的这个活动，即互动特点分析；二是需
要面对若干方案做出更优化的决策，即最终策略选择。
因为博弈人人皆自觉和不自觉地经历过，博弈无处不在，所以即使在没有博弈论这门新兴的学科前，
博弈就已然存在数千年。
只是，国人没有引入博弈这个词，就简单理解为聪明和智慧。
关于博弈，最为国人津津乐道的应该是诸葛亮的系列故事。
诸葛亮一堆的锦囊妙计，在我往往是存几分质疑的。
我相信他的策略选择的能力，但不在活动现场的他，每每对瞬息万变的事态，如身临其境，并了如指
掌，未免夸张；而且，给出的方案（不要说策划书和执行案）不过是一个蜡封的小纸条。
难怪鲁迅说，“孔明多智近于妖”。
文人的妙笔生花夸大了少数英雄人物的博弈能力，反而使得普通人认为力不能及甚至学也无功。
理性看待博弈，科学认识博弈论。
今世的中国人还受到一个人的严重误导，这个人就是毛主席。
当然，我没有资格否定毛主席的博弈能力，也不是说他当初就意在愚弄国人，但是我们的政治色彩过
于浓厚，神化后的毛泽东其博弈能力变得不可高攀，不可触及。
从井冈山突围到四渡赤水，以及后来的放弃延安到三大战役，一切都被伟大；科学的分析少了，能够
积聚成为民族智慧和博弈论案例的机会被放弃了。
被神化的个人和案例，反而使得凡夫俗子对于博弈论踟躅不前。
以愚之见，国人学习博弈论还存在一个文化层面的困惑，中国人论人论事的逻辑是“成者王侯败者贼
”，最终失败了的人即使有极为成功的案例我们也不屑于讨论，笑到最后的人即使有过若干的失败也
会圆其说而粉饰之。
这样，对于民族智慧的积累是非常不利的，对于吸收一切所长为我所用是十分有害的。
心平气静，以科学的态度学习博弈论，借助古今中外一切可汲取的智慧去博弈，才是一直在接近文明
的民族应该采取的态度。
遵出版人朱新月嘱，借常识解博弈论。
是为序。
汪中求龙年九月十七于抚顺前言博弈论是一个年轻的学科，从诞生至今不过几十年；博弈论也是一种
古老的思维方式，自古以来就有运用博弈策略的故事。
那么，到底什么是博弈论？
领导干部又该如何学习博弈论呢？
其实，博弈论并不复杂，通俗地讲，博弈就是指在有其他人参与的游戏或事件中，我们选择的策略，
也就是在考虑其他人的策略的前提下，来决定自己的选择。
不管在生活还是在工作中，我们都能遇到博弈的情况。
因为只要涉及人群的互动，只要涉及策略的选择，就会产生博弈。
比如晚饭后，一家人当中，有的想看足球，有的想看电视剧，但电视只有一台，于是矛盾产生了，博
弈也就产生了。
即便没有其他人，只是面对你自己，博弈依然存在。
比如你在公交车站等车，当等了半个小时车还没有来时，你有可能想放弃而选择其他的办法，但是往
往又会转念一想：反正都已经等了这么久，那就再等一下吧—最终车还是来了，但是晚了整整一个小
时，你也因此而错过了一些重要的事情。
但是，如果掌握了博弈论，我们就能更清晰地思考，如何在这些工作与生活中的博弈中做出正确的选
择。
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就以上面提到的等车情景为例，已经花费的半个小时在博弈论中被称为沉没成本，不管后面你将采取
什么样的策略，都不能挽回这半小时的损失。
所以，你的策略选择不能受这半小时的影响，而应从实际的到达时间考虑，看看是否需要打车以免迟
到。
工作就是一个充满博弈的场合：与上级有博弈，与下级有博弈，与其他同级别同事也有博弈。
我们需要考虑如何与他人竞争、如何与他人合作。
人生也是一个不断博弈的过程：与你的过去博弈，与你的未来博弈，与你的好的或坏的观念、习惯博
弈。
我们需要考虑如何使自己在关键时刻做出正确的选择。
然而，由于领导干部工作有其特殊性，在博弈论的应用上，领导干部与其他大众有所区别。
领导干部作为特殊的社会群体，其工作性质，决定了其有着大量与社会、群众接触的机会，而这些机
会都充满了博弈，是对领导干部博弈思维的考验。
本书行文深入浅出，语言通俗易懂，案例简明精炼，使读者能够快速掌握现代博弈论的基本理论知识
，以及面对典型事件时的分析方法和处理原则。
当然，博弈论不是什么武林秘籍或者标准答案，而是一种思维方式和决策理论。
作为非理论研究人员，我们应当活学活用，以博弈论的知识建立思维模型，改善思考习惯，在遇事时
，能够想出更多样的对策，并能从中发现更佳的方法。
领导干部是智慧集中型的人群，需要面对复杂而且繁多的博弈情况，希望本书能够给领导干部提供参
考，帮助其减轻工作压力的同时，也使其增长知识和经验。
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内容概要

　本书是一本管理类书籍，分为九大章以及附录部分，前九章深入浅出地介绍了九种博弈方法，并辅
之以易于接受的案例，使读者能够快速掌握博弈论的知识，并能以此建立思维模型，改善思考习惯。
附录部分则给出了经典的博弈故事，给读者以趣味性和知识性。
本书语言精粹，知识丰富，案例精彩，具有很强的实践指导意义，阅读价值较高。
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作者简介
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　　区域文化史在读博士
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理的研究。
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章节摘录

在日常生活和工作中，领导干部尤其需要深谋远虑，学会反其道而行之。
当其他人都争先恐后地选择所谓的热门时，我们要在冷门处寻找机会，进而成为成功的少数派。
因为酒吧博弈告诉我们，大多数人同时选择的策略由于竞争激烈、资源有限，往往变成劣势策略。
所以，当大家都疯狂地涌向一些热门领域时，我们不妨做个冷静的旁观者，选择一些冷门的策略。
以高校开设的专业为例，畜牧兽医、动物科学等专业曾经被认为是冷门专业，但近年来，由于市场环
境的变化，这些专业的毕业生需求大幅增加。
可见，所谓的冷门或热门并非绝对，今天的冷门或许会成为明天的热门，而今天的热门，说不定明天
就无人问津。
酒吧博弈的原理正是如此，因为资源是有限的，当大多数人都选择了同一个策略时，我们大可避开它
，选择一些冷门，做笑到最后的少数派。
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编辑推荐

《领导干部要读点博弈论》编辑推荐：一个国家的高端人群和各界精英如果掌握了更多的博弈知识，
掌握了博弈方法论，就会表现出令人难以置信的经济成就。
也许在某一时期，他们参与世界博弈的混战，世界经济也会为此颤抖。
《领导干部要读点博弈论》精选了领导干部在纷繁复杂的工作中经常用到的九种博弈方法，以期帮助
领导干部建立科学的博弈模型，利用人才、知识、科技、创新等一切优势，推进国家的繁荣和富强。
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