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前言

　　历史上最富有的美国人究竟是谁？
世界著名财经杂志《福布斯》给出了答案，那就是约翰·D.洛克菲勒。
他是20世纪美国的第一位亿万富翁。
《福布斯》网站曾公布过“美国史上15大富豪”排行榜，结果是约翰·D.洛克菲勒名列榜首。
如果他仍健在的话，他的个人资产将达到比尔·盖茨的数倍。
　　漫步纽约街头，你随处可以体味洛克菲勒家族过往的辉煌：摩根大通银行、洛克菲勒中心、洛克
菲勒基金会、现代艺术博物馆、在生命科学领域位居世界前列的洛克菲勒大学。
约翰·D.洛克菲勒的遗产依然支配着世界石油产业，他本人也堪称今天无所不在、无所不能的西方石
油工业的人格化象征。
　　在他漫长的一生中，人们对他毁誉参半，有人认为他只不过是极具野心、唯利是图的企业家，也
有人恭维他是个慷慨的慈善家。
他是现代商业史上最富争议的人物之一。
一方面，他创建的标准石油公司，在巅峰时期曾垄断全美80%的炼油工业和90%的油管生意；另一方
面，他笃信基督教，以他名字命名的基金会，秉承“在全世界造福人类”的宗旨，捐款总额高达5亿
美元。
　　美国早期的富豪，多半靠机遇成功，唯有约翰·D.洛克菲勒例外。
他并非多才多艺，但异常冷静、精明，富有远见，凭借自己独有的魄力和手段，白手起家，一步一步
地建立起他那庞大的石油帝国。
约翰·D.洛克菲勒说：“如果把我剥得一文不名丢在沙漠的中央，只要一行驼队经过——我就可以重
建整个王朝。
”　　⋯⋯
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内容概要

　　《金钱的艺术:洛克菲勒的理财之道》是一部完整展现洛克菲勒丰富人生经历和商战阅历的作品，
将其身上所发生的逸事结合他的人生理念，生动揭示出令洛克菲勒受益一生的人生观和价值观，并解
密其成功之道。
所有的财富神话都有它背后的故事，洛克菲勒家族也是这样。
洛克菲勒的巨额财富来源于他谨慎地利用每一枚硬币，一分钱也要用在恰当的地方，这也许是洛克菲
勒构建起如此庞大的财富大厦的秘诀。
而我们能看见这个智者留下的手记无疑是一种幸运。
站在巨人的肩膀上，我们可以看得更远。
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作者简介

　　作者：（美国）约翰·D.洛克菲勒 编译：陈思凡
　　约翰·戴维森·洛克菲勒(John Davison
Rockefeller)(1839—1937)美国资本家，也是上世纪第一个亿万富翁，在他漫长的一生中，人们对他毁誉
参半。
他极为沉默寡言、神秘莫测，一生都在各种不同角色和层层神话的掩饰下度过。
《福布斯》网站曾公布过“美国史上15大富豪”排行榜，最终约翰·洛克菲勒名列榜首。

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<金钱的艺术>>

书籍目录

第1章 忠实的商业伙伴
阿奇博尔德先生
达成共识
寻找人生榜样
友谊的价值
发展自己的兴趣
第2章 获取财富是困难的技艺
影响一生的家庭教育
开始工作
第一笔贷款
恪守经营原则
10%的利率
穷尽所有可能
募集教会资金
第3章 标准石油公司
无惧流言飞语
联合时代的来临
全新机遇
商业的标准
第4章 石油行业的经历
初涉石油贸易
把生意做到全世界
创建标准石油公司
安全保障方案
为什么标准石油公司支付可观的分红
遵循自然法则
妥善管理收益
公司发展的基本因素
无情的收购
回扣只是手段
互补的竞争对手
第5章 其他的商业经历和商业原则
借力“外脑”
积累避免失败的经验
脚步不能停止
完善每个环节
聘请竞争对手
未出过海的船务经理
适度放手
遵从商业法则
耐心应对危机
第6章 赠予的艺术
赠予的精神内涵
富人的局限
最大程度的慈善事业

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<金钱的艺术>>

无私奉献是成功之路
服务社会的慷慨
科学研究的重要性

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<金钱的艺术>>

章节摘录

　　阿奇博尔德先生　　由于只是一些零散的、非正式的回忆记录，所以我可能会絮叨很多小事情，
请大家见谅。
　　回顾我的一生，脑海中留下的最鲜活的回忆便是和老同事共事的场景。
在本章谈起这些朋友，而不谈别的朋友，并不是说其他人对我不重要，我只是想在后面的章节中，再
谈谈早期的那些朋友。
　　人们可能会忘记与一个老朋友初次相逢时的情景，或者对一个老朋友的第一印象是什么，但我永
远不会忘记第一次见标准石油公司现任副总裁约翰·D.阿奇博尔德先生（John D.Archbold）时的情形
。
　　那是35或40年前，当时我正周游全国，与生产商、炼油商、代理商交流，四处考察，了解市场行
情，寻求商机。
　　一天，在油田地区附近有个聚会，当我到达旅馆时，里面已经挤满了石油行业的商人，我看到签
到本上写着一个大大的名字：约翰·D.阿奇博尔德，每桶4美元。
这是一个富有朝气、热情四射的家伙，不失时机地进行宣传，在签到本的签名后面还加上了广告语“
每桶4美元”，估计没有人会怀疑他对石油业的坚定信念了。
每桶4美元的呐喊非常引人注目，因为当时原油的价格远低于此，这次争取高价的战役一炮打响——
因为这个价格令人难以置信。
但阿奇博尔德先生最终不得不承认，原油不值“每桶4美元”，即便如此，他始终保持着热情的干劲
和无与伦比的影响力。
　　他天性幽默。
法庭是一个严肃的场合，有一次，他出庭作证时，对方律师问他：“阿奇博尔德先生，你是这个公司
的董事吗？
”　　“是的。
”　　“你在这个公司担任什么职务？
”　　他立刻回答道：“争取更多分红。
”这个回答将那位学识渊博的律师引到了另一个问题上。
　　我一直惊叹他解决问题的卓越能力。
现在，我见到他的机会少了，他总是日理万机，手头有处理不完的事情，而我则远离喧嚣的商界，打
打高尔夫球、种种树，过着农夫的田园生活，即便这样，仍然觉着时间不够用。
　　说起阿奇博尔德先生，我必须再次强调一下，在标准石油公司工作期间，他们给予我很多声誉，
让我愧不敢当。
我非常幸运，能够把这么多能力超群的人联合在一起，他们现在都是公司中举足轻重的人物。
我与他们已经共事多年，因为他们，许多困难重重的任务都被完成了，公司得以不断发展壮大，走到
了今天。
　　我与大部分同事都交往多年，到现在这个年龄，几乎不到一个月（有时我觉着不到一周），就不
得不给相交的家族发出唁电，安慰那些丧失亲人的家人。
最近，我数了一下已经去世的早期共事的同事，还没有数完，已经六十多个了。
他们是踏实、真诚的朋友，我们共同努力，共担风雨，一起度过了艰难的时光。
我们曾讨论、争执、斟酌许多问题，直到最终达成共识。
我们彼此坦诚相对，做事光明磊落，对此我一直感到十分欣慰。
没有这些作基础，商业伙伴就无法取得事业的成功。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　我心目中的赚钱英雄只有一个名字，那就是洛克菲勒。
　　——美国微软公司创始人 比尔·盖茨　　　　他的财富和其他同时代的巨富们相比，是最不肮脏
的。
　　——传记家 艾伦·内文斯
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编辑推荐

　　凡事都需要看得远一点，你在迈出第一步的时候，心中必须装着第二步——这几乎是我一生的经
验。
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