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内容概要

《做老板的条件(创业成功者的12条天规)》只作为创业者的基本素质考察，也就是说，它可用来确定
一个人是否具备创业成功的潜质。
但它不是万金油，也不是红宝书。
拥有《做老板的条件(创业成功者的12条天规)》所界定基本素质的读者，千万不要沾沾自喜。
创业成功是一个系统的过程，天赋和潜质，必须加上理性的思考和规划，方能最终达成正果。
缺乏某种素质的读者，也无需消极悲观。
凡事都是不断努力和培养的结果。
最终的成功者，当属于那些坚定《做老板的条件(创业成功者的12条天规)》素养，同时又能够每年、
每月、每天、每分钟为自己的人生目标做出细致规划的人。
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作者简介

岳成君，曾做过一些大型企业的管理层，之后从事管理培训行业，颇有成绩。
闲时喜爱文字，著述积累下来，亦有近10种之多。
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章节摘录

版权页：   1955年，年过50的克罗克还只是一家经销奶昔机的小老板。
在一次例行的销售统计中，他在业务报表上发现，居然有一家叫“麦当劳”的餐厅，一次就订购了他
们八台奶昔机，这让他颇感惊讶。
因为当时一般的店都只会订购一两台而已，从没有哪个店会一下子订购这么多台。
出于好奇，克罗克只身前往这家店，他想看看这究竟是一家怎样的店。
 从外表上看来，麦当劳餐厅与当时无数的汉堡包店并没有太大的区别。
然而，一走进餐厅，克罗克就被它独特的氛围感染了。
长期从事推销工作的克罗克也曾经接触过很多家餐厅，但却没有一家能像麦当劳这样人满为患，这样
方便快捷、周到整洁。
这种独特的快餐风格。
使克罗克立刻意识到，麦当劳兄弟已经发掘到一个金矿。
 当时美国的快餐业只是“小荷才露尖尖角”，这是一个巨大的商机。
而麦当劳已经创立25年了，却只有10家连锁店，虽然它的利润很可观，但除了它所在的洛杉矶东部，
其他地区的人还不知道它的名字。
 克罗克心想：在这样一个大工业时期，麦当劳这样的快餐店正好符合潮流趋势。
如果利用这个店的现成模式，建立起遍布各地的麦当劳连锁店，一定能够大赚。
想到这里，他便立即去跟麦当劳兄弟面谈。
提出他的扩张想法。
 然而，让克罗克失望的是，他的想法并没有获得麦当劳兄弟的共鸣，他们觉得凭着自己的这10家店，
一年能够盈利20万美元就可以了，他们不想再扩张了。
为了实现自己的想法，克罗克与麦当劳兄弟进行了十分艰苦的谈判，最终克罗克获得了条件极为苛刻
的授权，得以在美国各地建立麦当劳连锁店。
 53岁的克罗克从此放弃了自己熟悉的工作，在独自承担连锁店作业费和行销费的同时四处奔波。
刚开始时只是投资并没有多少的收益，为此与他结婚39年的老婆也与他离婚了。
在付出如此惨重的代价后，克罗克依然没有放弃。
终于，经过了6年的努力奋斗，麦当劳在美国建立了200多家的连锁店，展现在克罗克面前的是一幅快
餐帝国的美好前景。
 但是，与麦当劳兄弟的合约不仅苛刻，还限制着他大刀阔斧的改革与发展。
于是，他全然不顾倾家荡产的后果，毅然向一些学校基金与退休基金借贷了270万美元，最终买断了“
麦当劳”的商标所有权，真正成为了麦当劳的主人。
此后的麦当劳便开始了读者所熟知的迅猛发展。
 而今，仅麦当劳的商标价值就值253亿美元，克罗克用行动证明了自己的英明。
而麦当劳兄弟虽然是麦当劳的创立者，但却最终失去了麦当劳。
他们缺乏的正是战略的眼光，他们看不到未来的趋势，如果不是克罗克的出现，就不会有今天的麦当
劳。
 眼界决定着创业者事业的高度，任何一个创业者要想有所作为，就必须要有开阔的眼界。
睿智的眼光可以让你准确、且超前地看出变！
幻莫测的商海中不可逆转的大趋势，把你原本平庸的企业带入一个全新的境界，你会在拥有一个新天
地的同时收获丰厚的利润。
 既然眼界对于我们的成功来讲如此重要，那我们该如何来培养自己的眼光并增长自己的见识呢？
研究发现，大多数创业成功者的创业思路都来自以下几个方面： （1）阅读。
通过阅读图书、报纸、杂志等等，不仅可以扩大我们的知识面，还可以为我们的创业带来新的思路。
 华人首富李嘉诚的第一桶金——塑胶花就来自一本英文版的《塑胶》杂志，这与他平时喜欢看书、看
报、浏览杂志的习惯是分不开的。
当李嘉诚还在别人的塑胶厂打工时，虽然他的英文水平仅仅达到了初级程度，但他却订阅了《当代塑
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料》等英文版专业杂志，靠着查辞典来学习知识，了解信息，为的就是开拓自己的眼界，以避免与世
界塑料的发展潮流脱节。
 我们很多人都会理所当然的将阅读和休闲混为一谈，其实不然，对于一个想成功创业的人来说，阅读
就是工作的一部分，创业的成功离不开阅读。
 （2）旅行。
我们中国有句俗语——读万卷书，行千里路。
除了阅读之外，我们还应该尽可能地外出旅行，到各处去走一走，看一看，这也是开阔眼界的一个好
方法。
 沈爱琴是被登上《福布斯》杂志的少有的中国女富豪之一，她曾经坦言：自己最喜欢做的事就是出国
。
但她所说的出国不只是为了玩，她旅行的目的是要增长见识，以便能够把自己的企业做得更好，带领
自已的企业走得更远。
 如今，能到哪儿去上一堂拓展训练课程，已经成为了广大企业老总的新追求，这是他们开阔眼界，把
企业带进更好阶段的一项重要的手段。
 （3）交友。
多结交一些朋友，尽可能的参加一些社会活动，你可能会在不经意间就因朋友的启发而想到一个解决
自己目前难题的好方法。
看看那些创业成功者吧，他们有哪个不是很积极地保持着朋友间的联系的？
又有哪个不是广交好友、不断开拓自己的社交圈的？
 眼界的狭窄会让我们误入歧途，甚至进退维谷。
而当我们与不同的人接触、交流并了解之后，我们的思想与不同的思想碰撞之后，就会扩大自己的视
野，形成新的思想，我们的人生也会因此而“山穷水尽疑无路，柳暗花明又一村”！
 昆明赫赫有名的“云南王”何新源，风趣地将“和朋友一起在茶楼酒馆喝茶谈天”称为“头脑风暴”
。
正是因为有这样的头脑风暴，在他的创业之路上才不断地出现了很多的新思路、新点子，才使得他拥
有了最终的成就。
 为什么如今北京的茶馆多过了米铺？
为什么原本不太爱喝茶的北京人，如今总会往茶馆跑？
这一切都源于北京越来越浓的商业气息，而大多数去茶馆里喝茶的人不是在交朋友就是在谈生意。
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编辑推荐

《做老板的条件:精辟分析12项足以影响创业成功的基本素质》编辑推荐：只作为创业者的基本素质考
察，也就是说，它可用来确定一个人是否具备创业成功的潜质。
但它不是万金油，也不是红宝书。
拥有书中所界定基本素质的读者，千万不要沾沾自喜。
创业成功是一个系统的过程，天赋和潜质，必须加上理性的思考和规划，方能最终达成正果。
缺乏某种素质的读者，也无需消极悲观。
凡事都是不断努力和培养的结果。
最终的成功者，当属于那些坚定《做老板的条件:精辟分析12项足以影响创业成功的基本素质》素养，
同时又能够每年、每月、每天、每分钟为自己的人生目标做出细致规划的人。
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