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内容概要

拿来是一种方法，学会拿来，懂得成功之道。
 　　古往今来，凡成事者通常都是最擅长“拿来”的人。
与其他人相比，在通往成功的路上，这些人更懂得充分利用一切资源，借助所有条件，运用已被证明
实用有效的方式方法，来实现自己的计划，达到自己的目标。
 　　换言之，在这样一个谋求成功“短、平、快”的年代，有现成的资源不利用，不仅是一种浪费，
更是一种愚蠢。
“拿来主义”的好处在于，实践的损失是别人的，成果则是自己的。
“拿来主义”是走前人开拓的道路，而不是劈荆斩棘自己去开路。
早起的鸟儿固然有虫吃，但聪明的鸟儿更有虫子吃，而且吃的虫子“味道好极了”。
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章节摘录

“一个好汉三个帮”拿的是人力资源；“三个臭皮匠抵过一个诸葛亮”集合的是众人智慧。
俚语谚语偶然有些粗鄙，却是民间百姓智慧的结晶，最为朴实，也最为实用。
诸葛亮也好，好汉也罢，都离不了“拿来”二字。
说到最早运用“拿来主义”，谋取个人发展的、有案可查的，很可能就是那位周王朝的开国第一功臣
姜尚(姜子牙)了。
按现有史料的记载与传说演绎的佐证，姜老先生原本是官宦人家的子弟，只因家道中落，不得已而沦
为贫民。
为了谋生，姜老先生年轻的时候开过酒店卖过酒，杀过牛卖过肉。
或许是缺乏商业头脑，也很有可能是因为用心不专，姜老先生的买卖一直没做大，只是小本生意仅够
糊口。
但姜先生志存高远，在做小买卖的同时，不放松自我修养，刻苦自学，利用业余时间完成了天文地理
、军事谋略以及宏观公共事务管理等课程的研修。
虽然学富五车、文化素养与做人智慧都达到了一个常人无法企及的高度，但姜老先生依旧默默无闻、
生活落拓，婚姻、家庭、事业没有一件称心如意。
好不容易迎来了一次黄昏恋，以年过古稀的童子之身跟一位花甲的黄花老太太喜结连理，结果最终还
是因性格、理念不合而分手。
几乎衰到家的姜老先生并不甘心就此放弃自己的人生、放弃“功成名就”的伟大抱负。
经过一番痛苦的思索，他决定剑走偏锋，通过展示一种常人无法理解的“行为艺术”方式来吸引公众
的眼球，从而引起当权者的注意。
对于表演场地，姜老先生费尽心思。
因为这地方即不能车水马龙、太过招摇，又不能人迹罕至、无人问津，同时还不能离政权中心地带太
远。
经过一番仔细打探，姜老先生选择了岐山脚下、渭水河畔的一个小溪潭。
溪里有鱼，溪畔有磻(大石头)，于是姜老先生跪坐在“礓”上，用一根直直的大头针钓起鱼来。
令人看不懂的是，他的直钩上不仅没有饵料，而且悬空离开水面足有三寸。
面对打柴人的质疑与嘲讽，姜先生毫不在意，一句“愿者上钩”，依然故我。
果不其然，磻溪疯老汉的“荒诞”名声不胫而走，引起了权贵西伯侯姬昌(后来的周文王)的注意。
一次，姬昌来到渭水狩猎，纯属巧合的是，迷信的姬昌在出猎前亲自卜了一卦(据说《周易》便是姬昌
所作)。
卦辞显示此番狩猎，姬大人打不着野兽，却能得到一名成就自己霸业的贤臣。
古人很注重所谓的天意，于是在磻溪，姬昌亲自接见了那位传说中的“疯老汉”。
通过双方的交流与进一步的沟通，姜子牙先生的才华得到了领导人姬昌的认可，于是姜先生以87岁的
高龄出任“政府首相”(国师)。
在随后的几年中，姜老先生凭借过人的体魄与精力，靠着只争朝夕的超常工作热情，成功连任，辅佐
了周王朝两任君主，并最终帮助周王室取得了全国政权，稳定了天下局势。
当然，随后就有知名的学者教授对老先生当初的行为艺术进行了“哲学”上的概括——“宁在直里取
，不在曲中求”。
古今中外，通过“拿来”行为艺术方式步入政坛的也就姜老前辈一人而已，所以中国人将其赞为天下
第一奇人或是天下第一钓翁并不过分。
在此，我们也试着学学前人的智慧，对姜老先生的“拿来”进行一番概括：姜太公手里拿的不是钓鱼
竿，而是天下大势和自我能力；姜太公要拿的不是溪里的鱼儿，而是声望与成功。
如果说姜老前辈是通过“拿”天时(利用局势动荡，人心思变)、“拿”名声(磻溪垂钓以获注目)来谋
取成功的话，那刘备更是青出于蓝了。
他不仅拿天时，还拿地利。
趁着东汉末年天下大乱、皇室衰微之际，卖草鞋的刘备率先打出“皇叔”旗号，拿着皇族“商业信誉
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”等无形资产进行独立创业。
虽然皇室没来找他名誉侵权的麻烦，但在创业过程中，刘备同样遭遇了“土地”难题。
他没有足够“投资建厂”的用地，以扩大自己的“经营规模”。
要知道在当时诸侯割据，土地资源十分紧张。
在这种不利情形下，刘备明确了自己的发展战略：得不到先借，先拿来再说，能把“厂”先建起来就
好。
在仔细分析了形式之后，刘备开始千方百计地向别人借：先是欲推还迎的拿来徐州，结果没守住，被
北方曹操集团兼并。
接着找到了本家刘璋，结局也是不尽如人意。
最后不得已，刘备只能以“入赘当娇客”的形式，前往东吴夯实合作基础，并借机向“合作伙伴”孙
权提出暂时“租借”荆州。
出于“商业利益”考虑，同时也是为联合抵制北方曹操集团对南方“市场”的大规模侵占，孙权同意
了刘备的请求。
有了用武之地的英雄刘备，迅速利用荆州的便捷交通与重要的战略位置，积极进行集团扩张，很快便
占领了整个西南地区“市场”，成为继曹魏、孙吴之后的第三大集团公司。
从东吴拿荆州发展壮大自己事业——刘备这一手智慧的“商业”策略成了后世妇孺皆知的一句经典：
刘备借荆州——有借无还。
实事求是地讲，相比曹操和孙权，刘备完全属于白手起家的成功人士。
因为曹操有“挟天子以令诸侯”；孙权有父兄创下的一片江山基业，而刘备则基本上属于三无人员(无
资金、无场房、无市场)，除了仅有的一点人力资源(关羽、张飞)和信誉资源(皇室后裔，名正言顺)外
，他真称得上是一无所有。
但就在没有任何资源的情形下，刘备能够充分拿来，借鸡生蛋，建立自己的一方政权，实在是件很不
容易的事。
归根结底，刘备的成功在于他的拿来主义，在于他借力使力，借别人的资源来开发自己的事业，最终
取得事业上的成功。
其实无论是姜子牙，还是刘玄德，他们“拿”的方式或许有所不同，但“拿”的目的都是相同的，那
便是：成功！
无论古今、无论中外，“拿来”永远是谋取成功的最佳方法与手段之一。
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编辑推荐

《拿来时代:危机下的发展之路》由中国长安出版社出版。
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