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前言

怎样才算做人精明，做事高明呢？
我们不妨先来看一个故事：    一个女学生去一位老教授家想请教几个问题。
当轻轻推开虚掩的门时，她看到令她尊敬的颇有才华的老教授正在拥吻着本班的一个女同学，她顿时
目瞪口呆。
    看到她的意外出现，教授的手像触电一样猛然松开，脸色惨白。
她进退两难之时灵光一闪，坦然地走了进去，站在教授面前，一脸笑容地说道：“教授，我们都是您
的学生，您可不能偏心哟，您也吻我一下好吗？
”教授马上清醒过来。
他轻轻地拥抱并吻了一下她的额头。
那一刻，她看见教授眼里有湿润的东西在闪亮。
    许多年过去了，教授依然拥有一个美好的家庭和良好的口碑，而且更加勤奋地研究和著述，并取得
了极为丰硕的成果。
    说话讲尺度是真学问，办事论分寸是大文章。
女学生一句充满智慧的话。
不但化解了当时尴尬的处境，而且拯救了教授的家庭和学术生命！
这就是会做人会做事的最好体现。
    不管是与人说话、与人交往还是与人办事，都蕴涵着分寸的玄机。
一个说话办事玲珑八面的人，在这个社会上必定很风光，不仅赢得好人缘，还能让自己在事业上平步
青云，生活中如鱼得水。
    做人要潜伏处世，广撒关系，会播撒人情债，才能经营好人脉；还要懂得口吐莲花必备的说话心计
，才能做到巧舌如簧。
做事要学会攀龙附凤，要有交际场心计，才能巧攀贵人；需要掌握自我贴金术方可自抬身价；要左右
逢源，必须懂得求人办事的借力法则。
    做人做事如何称心如意？
驰骋在职场、商场和其他场合的你．一定要读这本《做人要精明，做事要高明》。
细阅本书后，你就能够成为一名说话办事的高手，把话说得滴水不漏，把事办得漂漂亮亮，让自己最
想说的话、最难办的事“水到渠成”！
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内容概要

　　《做人要精明，做事要高明》（精华版）做人做事如何称心如意？
驰骋在职场、商场和其他场合的你，一定要学习《做人要精明，做事要高明》中的如下妙招：
　　拆招防人算计术——巧避陷阱要会的防范算计
　　伪装糊涂心计学——投资长远要有的吃亏心计
　　情绪掌控心计学——心理调适要有的自控心计
　　旁敲侧击算计术——博得理解要会的暗示算计
　　广获认同心计学——攻心说服要会的同化心计
　　共赢博弈算计术——协同合作要有的共事算计
　　察言观色心计学——随机应变要有的观色心计
　 操控他人算计术——一招服人要会的掌控算计
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作者简介

　　冠诚，知名出版人，畅销书作家。
生长于川蜀，曾从商于京十数载，戒不去文人气，终立志躬耕于字里行间，与文为伍。

　　曾著有《有一种心态叫放下》《有一种境界叫舍得》《为什么总是伤害最亲的人》等畅销书，作
品远销至中国台湾地区，深受读者追捧。
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章节摘录

版权页：   我们生活中有一句俗话，叫做“会做媳妇的两头瞒，不会做媳妇的两头传”，说的也是同
一道理。
在家庭生活中，有一些鸡毛蒜皮的小事往往不能太过于固守真实，不能太较真，有时不妨说一些善意
的谎言，才可以获得更圆满的结局。
 所以，生活中，面对一些情景，我们不一定非说实话，因为实话有些时候对人、对事是无益的。
既然实话会伤害别人，我们为什么一定要实话实说呢？
其实，说一些善意的谎言，化解一些生活中的尴尬和误会，也是一种适应现实和世俗的明智之举。
 严新是一名医生，在实习时发生的一件事，对他触动很大，可以说终生难忘。
 当时，他刚参加工作不久，就遇到了一位47岁的宫颈癌患者。
病情已经相当严重了，省医院做过诊断后便让她回家治疗。
 但严新的导师看过后，却给患者开了药，并漫不经心地对患者说：不是多大的事，慢慢就会好的。
 而实习医生严新对此大为不解，认为患者本来就已经够倒霉的了，作为医生和导师，怎么还能欺骗患
者呢！
于是，他看完诊断后，就一股脑儿地把宫颈癌的所有情况都说给了病人。
可没想到的是，病人当场脸色苍白晕倒在地，阴道流血不止，很快就浸湿了外裤。
 导师无可奈何地瞪了严新一眼，并让护士赶紧把病人抬进去住院。
本来是她本人走过来开药的，是严新的实话实说让她的精神才彻底崩溃了。
 病人从此就对生活丧失了信心，并拒绝进食，没到半个月就告别了人世。
临走前，她还遗憾地告诉医生，她还有三个月女儿就要考大学了，可惜她等不到那一天了。
 那位女患者临终前的遗憾也成了严新人生中最大的憾事。
 尽管，没有人去谴责严新，但他在内心里却感到永远的内疚，好像自己就是杀人凶手。
他不能原谅自己的那次实话实说，让原本可以延长至少半年的生命却在短短不到半个月里就悄然逝去
！
 从那以后，严新便学会了适时地“撒谎”。
为了延长病人的生命，更为了让患者在人生的最后岁月对生活仍然抱有美好的希望而活着，他就用自
己精心编织的谎言去应付患者。
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媒体关注与评论

本书汲取中国传统智慧，结合鲜明案例，告诉你：精明做人就是心胸开阔，善于让利于他人；高明做
事就是目光远大，追求长久的利益。
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编辑推荐

《做人要精明,做事要高明(精华版)》由光明日报出版社出版。
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