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前言

　　这个社会是一个谁都能够成功的社会，关键就看你怎么做，怎么去努力。
　　一个人可以没有有权有势的老爸、老妈，可以没有显贵的出身和地位，但是再贫困的人都有可能
和最富有的人搭上关系，原因很简单，人与人之间虽然身份和地位有所不同，但是人与人之间的情感
是相通的。
　　只要人情关系做到位，上司、老板、达官显贵、总统都可能会乐意为我们牵线搭桥，甚至亲自出
面帮我们挣钱。
好莱坞曾经流行过一句话，“一个人能否成功，不在于你是谁，而在于你认识谁”。
　　认识谁就意味着你可以从谁那里得到方便和帮助。
你认识的人越多，你可以得到的方便和帮助也就越多，你遇到的问题也就越好解决，你就越容易赚到
大钱。
你认识的人层次越高，能力越强，你可以得到的方便和帮助也就越大，那么你可以赚到金钱的机会也
就越多。
　　红顶商人胡雪岩曾说过：“一个人的力量到底是有限的，就算有三头六臂，又办得了多少事？
要成大事，全靠和衷共济，说起来我一无所有，有的只是朋友。
”的确，我们在这个社会认识的人越多，可以选择的发展道路也就越多。
从某种意义上来说，人脉就意味着机会，人脉就是财脉。
　　一个人想要在复杂、多元化的社会上闯出一番事业，全靠自己的能力，无疑是一件极其艰难的事
情，要知道谁都不可能事事通达、行行精通。
但是，我们可以凿壁偷光、借网捕鱼、借花献佛、借鸡生蛋、借他人之手成自己之美，而这其中最巧
妙的一点就是“借”的本事，如何能让别人心甘情愿、乖乖地被你“借”用，这就要看你“借”的水
平了。
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内容概要

很多成功的商界人士都深深意识到了人脉资源对自己事业成功的重要性。
曾任美国某大铁路公司总裁的A·H·史密斯说：“铁路的95％是人，5％是铁。
”美国成功学大师戴尔·卡耐基经过长期研究得出结论说：“专业知识在一个人成功中的作用只占15
％，而其余的85％则取决于人际关系。
”所以说，无论你从事什么职业，只要学会处理人际关系，掌握并拥有丰厚的人脉资源，你就在成功
路上走了85％的路程，在个人幸福的路上走了99％的路程。
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谁能无情，维护人脉需要投资感情第七章  人脉需要拓展  播种“关系”的种子，拓展人脉的圈子  因特
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的后盾  宽以待人，就等于宽以待己  善待对手你才能少一个敌人、多一个朋友  亲和力是帮你抓住人脉
的有力武器  树立好口碑，才能赢得好名声第八章    人脉如何带来钱脉  你的人脉价值千万  借到的人气
越多，聚集的财富越多  运用“光环效应”帮你照亮“钱”程  顺毛摸驴才能最有劲  站在朋友的视线里
，朋友才能看到你的困难  多和别人套近乎，别人才能发现你的长处  借别人的“光”，让自己出彩  谦
虚地把别人当成VIP，别人才会主动帮助你  巧用“苦肉计”，用真诚换人心  多关注别人少自我欣赏，
才能赢得别人的支持  多给“贵人”长脸，贵人才会乐意帮助你第九章  不同的人脉价值不等  人脉需要
过滤，朋友要分档次  与什么样的人交往决定你的未来  选择朋友要有一定的“目的性”  要学会区分对
待不同的朋友  选对领路人，才能走上正确的路  懂你的朋友才能更好地帮助你  志趣相投的朋友更愿帮
你成就梦想  一粒老鼠屎坏一锅汤，一个小人坏一圈人  朋友圈中的庸才要及时剔除  远离悲观的人才能
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得成功  站在巨人的肩上才能看得更远  找个有远见的朋友拉你一把
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章节摘录

　　第一章　人脉就是财脉　人际关系也是一种生产力　　世界上到处都是有才华的穷人　　如果我
们留心观察周围的人群就会发现，在这个世界上到处是有才华的穷人。
这些人们眼中的“才子”，要么才华横溢、见解深刻，要么就有超越常人的能力或是天赋，但是，他
们的经济情况和生活状况并没有因为他们的才华而有所不同。
他们一边空守着一腔热血坚持着自己的梦想，一边在生活中继续扮演穷人的角色。
　　然而这些有才华的穷人为什么就一直这么穷困着呢？
他们的经济状况、生活水平、薪水收入为何会和他们的才华有这么大的差距？
很显然不是因为他们不够优秀，也不是因为他们没有能力。
　　一个人可以没有能力，可以命运不济，但这些都可以通过后天的努力逐渐弥补。
他们之所以会处在这样的一种尴尬的境地是因为他们缺乏生命中的贵人。
他们缺乏能够改变他们命运的贵人。
　　或许谈到北京新东方学校的“扫地王”——张少云，人们就会明白贵人在一个人生命中的重要性
了。
　　张少云，原本来自贫穷的农村。
在他成为新东方的执教老师之前，他曾经在新东方学过两年的大专英语课程。
虽然他英语学得不错，但是要用两年的时间学好一门外语多少还是有点难度，于是他决定一边干好本
职工作，一边在新东方打工。
　　他在新东方的工作内容就看教室、打扫卫生。
在新东方的这段时间里，他逐渐产生了要在新东方执教的想法。
　　为了完成自己的目标，除了工作之外，他一边努力地学习，总结各种英语知识从而打牢自己的英
语基本功，一边让自己尽快熟悉新东方的教学模式。
他在自己的住处找了一面空墙挂上～个小黑板，作为模拟课堂，练习讲课。
　　就这样，他在自己的住处模拟性地“讲”了一年课，最后他觉得自己应该可以胜任新东方的教学
工作了。
于是他就去面试，结果面试官一看他的简历，既没留过洋，又不是什么名牌大学的博士、硕士，他甚
至没有专科毕业证，于是他一次又一次被排除在考虑范围之外。
　　直到2002年初，他终于碰到了他生命中的贵人，就是新东方的创始人俞敏洪先生。
为了获得面试官的青睐，他把自己平时模拟讲课的那块小黑板搬到新东方大楼，坚持要给负责招聘的
主管老师模拟讲课，他的诚意感动了俞敏洪。
　　于是俞敏洪校长给了他一个表现的机会，最后他的试讲终于获得了新东方那些挑剔的面试官的肯
定，当然其中也包括挑剔的俞敏洪。
现在，张少云早已经成为了北京新东方外语学校的一名优秀讲师。
　　从张少云的人生经历中我们不难看出，一个人光有才华还不行，如果他不懂得为自己积累人脉关
系，找不到可以发现自己才华的伯乐，找不到愿意为自己提供舞台的贵人，那么即使这个人很有才，
他也只能是一个有才华的穷人。
　　被誉为20世纪最伟大的心灵导师的戴尔·卡耐基曾经说过：“专业知识在一个人的成功中的作用
只占15％，而其余的85％则取决于人际关系。
”　　的确，在这个社会上，拥有广泛的人脉就好比拥有了广泛的通往成功的道路，而你所有的人脉
就是带你走上这些成功之路的向导，没有他们的指引，即便是有才华的人也不过是一个与成功擦肩而
过的穷人罢了。
　　吕志华出身农村，但他从小就是一个做什么事都很认真的人，而且他一直坚信通过自己不懈的努
力，就可以过上有钱人的生活，达到名利双收。
　　经过努力，他以优异的成绩从一所名牌大学毕业，之后，经过应聘进入了一家大企业工作，但职
位和薪水都很低。
他并没有气馁，他认为只要自己努力工作，一定会被上司认可。
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于是，他成了公司工作最踏实认真的一名员工。
　　可是一年过去了，吕志华所在的工作小组因为业绩突出而被表彰，他的一位常常溜须拍马的工作
搭档被提升为他们工作组的组长，而他仍然是一名公司最底层的员工。
　　其实，人都是有喜好的群居动物。
只有善于与人相处，善于搞好人际关系的人才能在竞争日益激烈的社会中，生活得游刃有余，才可以
左右逢源。
　　一个只懂得埋头苦干的人，很难摆脱苦干的生活，只有具有非凡的交际能力的人，才可以为自己
事业的成功开拓更宽广的道路，这就是人类社会的一个铁血定律：人脉就是生产力，人脉就是造钱机
！
　　P2-4　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　一个人永远不要靠自己一个人花100％的力量，而要靠100个人花每个人1％的力量。
　　——比尔·盖茨（微软创始人）　　成功来自于85％的人脉关系，15％的专业知识。
　　——戴尔·卡耐基（世界人际关系专家）　　建立人脉关系就是一个挖井的过程，付出的是一点
点汗水，得到的是源源不断的财富。
　　——哈维麦凯（世界一流人脉关系大师）　　销售领域里得到最高业绩的一个概念就是“摇钱树
”概念。
人脉销售就是一个开枝散叶、开花结果的过程。
　　——博恩·崔西（世界一流效率提升大师）　　人生最大的财富便是人脉关系，因为它能为你开
启所需能力的每一道门，让你不断地成长不断地贡献社会。
　 ——安东尼·罗宾（世界顶尖激励大师）
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编辑推荐

　　这是一个互利的时代，你认识多少人，已经不是成功的前提，多少人认识你，才是畅行天下的保
证。
　　无论你是前辈还是社会新鲜人，人脉经营绝对是你提升自我、积累资源的最佳秘诀。
　　本书通过大量的事实论据充分地说明了人脉关系在个人发展中的重要作用，此外本书还严谨、理
性地分析了如何拓展人脉、维护人脉和选择人脉的方法和原则，希望通过阅读此书可以给广大读者带
来一定的收益。
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