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前言

　　20几岁的年轻人，人生经验和社会经验都不是十分丰富，但正所谓创业要趁早，挣钱要趁早，年
轻人越早开始接触理财，就有越多的机会淘得人生的第一桶金。
对于年轻人来说，如果了解了财富的真相，那么就会发现人生的第一桶金并不是那么难淘，富翁的梦
想也不是那么难以实现，但前提是年轻人要有胆识和魄力，要选择适合自己的赚钱模式，并有赚钱的
信心和不怕失败的勇气。
　　挣钱有三种方法：用手，用脑，用钱。
用手挣钱挣的是辛苦钱；用脑挣钱的算是人上人；真正的挣钱是用钱挣钱。
用钱挣钱，听来多吸引人，谁不想用钱挣钱？
但用钱挣钱的先决条件是必须有钱，钱生钱最常用的模式是投资理财。
但投资理财离不开胆识，同时也要有丰富的投资理财知识，两者缺一不可。
有一些人有胆无识，不懂投资理财，总是碰的满头包；有一些人有识无胆，一生都活在抱怨赚钱很难
中。
同时，年轻人也要懂得积蓄的重要性，无论是腰缠万贯的富豪还是一穷二白的人，每天都该考虑如何
花最少的钱，去做最有效果的事情。
每花一分钱我们都认认真真考虑，该花的钱就不要吝啬，不该花的钱就不要乱花。
要让自己的每一分钱都花得物有所值。
　　很多有抱负的年轻人都希望通过自己创业，获得人生事业的成功，但是创业成功者毕竟是少数。
每年新创办企业中，至少有50％在半年之内倒闭，倒闭的主要原因是没有把握创业的基本法则。
聪明的人会广聚人脉，洞悉商机，根据社会和自身的实际情况，选择适合的创业模式，通过成功的创
业淘得人生的第一桶金。
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内容概要

机会常在，但需要找到第一桶金后才能“钱生钱”。
    作者拥有丰富的创业经验，也曾见过太多因为年轻的时候没有及时、勇敢地迈出创富第一步而最后
悔恨的真实事例。
《20几岁如何赚到第一桶金》所列举的故事和实例，除了作者本身的经验分享，更是他多年来对众多
成功人士创富过程的总结。
作者希望通过本书，以他的阅历与人生智慧，帮助20几岁读者做出最佳抉择，借此开创人生，迈向成
功！

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<20几岁如何赚到第一桶金>>

书籍目录

第1章  拨云见日：财富的真相其实很简单  金钱本相同，没有高低贵贱之分  会攒钱的人永远富不过会
赚钱的人  绝不安于现状，财富始于野心  现在没有钱并不意味着你要做一辈子穷人  平庸不因环境的恶
劣，命运全在自己的掌控  所有的不可能，都因为你不敢做或不去做  富人在受穷时，就有一颗富有的
心第2章  规划为先：有钱人的财富路径是计划出来的  赚钱要趁早，现在就迈开财富积累的第一步  要
像非洲豹一样锁定目标，然后扑上去  脚踏实地，从最基础的事情做起  创业先选好行业，才谈得上发
展前途  商业模式选择将决定你的创业命运  赚钱的商机往往就在眼皮底下  打造自己的财富计划书  专
精法则：追两只兔子难免会一无所获  一个人的小公司也要设定“愿景”第3章  白手起家：依靠小本起
家的七种典型模式  直营创业，直击客户的现实需求  网络创业，“惊鸿一瞥”才能生存下来  兼职创业
，让“外快”来得更猛烈些吧  大赛创业，妙用平台成己之事  内部创业，又做员工又当老板  加盟连锁
，“懒人”的创业模式  轻资产创业，用智力开拓自己的疆域第4章  财富孵化：熬过创业初的困顿，赚
到入生第一桶金  “头一年”会决定你的创业命运  初期铺大摊子是祸不是福  初创企业要不要找个合伙
人？
  用好自己兜里的现金  第一个客户对小公司的非凡意义  泰山不让土壤，微利也要是图  成功前，你要
耐住化蛹成蝶前的落寞  拿什么打动你？
我的投资人  创业做“剩者”比做“胜者”更重要第5章  洞悉商机：创意面前，财富是不平等的  不但
要低头赚钱，还要抬头看“钱途”  找个水草丰美的地方牧羊  只要擦亮眼，任何时候都有新的市场商
机  占领信息制高点，再看市场眼光更精准  看问题要多方面，思维不要僵化  做事要灵活，尝试不同的
方法  做不了的项目该放手时就放手  不要轻易抛弃“夕阳产业”  市场瞬息万变，永远没有守业态第6
章  精良团队：“穷小子”合力，滚大财富的雪球  创业最重要的就是构建一个好团队  初创公司管人，
“先进”的不如“适合”的  管人制度要建立好，更要落实好  不要动不动就求助“空降兵”  多盯优点
，少盯缺点，善用其短  奖惩得当，能让绵羊变成狮子  适当的压力能让团队焕发活力  执行是一切卓越
团队的共性  懂得授权，老板“偷懒”员工才高效  共同“充电”是小公司做大的源动力第7章  生意真
谛：核心竞争力使你在财富路上脱颖而出  没有产品质量，一切都是负数  售后服务质量也是产品质量
的组成部分  用诚信稳固与顾客的关系  二选一法则：始终将主动权控制在自己手里  1+1要大于2，资源
整合才能发挥更大的作用  树挪死人挪活，永远记住要在应变中出奇制胜  买方市场，酒香也要常吆喝  
掌握最有成效的价格营销招数第8章  广聚人脉：招徕各方资源拓展自身财源  做生意要先学会做人情  
利用各种人力资源建立关系营销网  利用社会资源提高公司知名度  多参加慈善公益活动，名利可双收  
赢得民心才能生意兴隆  为社会文化作贡献  打通人脉，突破小公司发展瓶颈  与金融单位搞好关系，解
决小公司融资难问题第9章  网络淘金：多管齐下互联网上淘得真金  网络赚钱，靠谱的模式都有哪些？
  反观自身，我适合开网店吗？
  开店卖什么，这是个大问题  你必须了解的网店进货渠道  网店的定价战略：商品定价技巧  巧推广，
“皇冠店家”并不是江湖传说  网店也需用心装，小技巧让你不被“店海”淹没  电子商务中不可忽视
的物流问题第10章  由小做大：环境为你所用财富就为你所控  一枝独秀不是春，发展离不开竞争对手  
对手赚钱了，你也可以从中获益  没有永远的敌人，只有永远的利益  把饭局当成“情报”收集站  政策
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章节摘录

　　无论性格、习惯、细节、目标、毅力以及其他因素多么重要、多么适宜，但霉只要你内心决定安
于现状，所有的成功规则都帮不了你。
相反，即使这些成功的要素很不适宜，如果你不安于现状、勇于创新，依然可以取得成功。
因此，成功的规则就是&mdash;&mdash;&ldquo;绝不安于现状&rdquo;。
　　新闻界的&ldquo;拿破仑&rdquo;&mdash;&mdash;伦敦《泰晤士报》的大老板诺斯克里夫爵士，最
初在他每个月只能拿80英镑的时候，对自己的处境非常不满。
后来，《伦敦晚报》和《每日邮报》皆为他所有的时候，他还是感到不满足，直到他得到了伦敦《泰
晤士报》之后，他才稍稍觉得有点满足。
　　就算成了《泰晤士报》的大老板，诺斯克里夫爵士还是不肯善罢甘休。
他要利用《泰晤士报》&ldquo;揭露官僚政府的腐败，打倒几个内阁总理，而且不顾一切地攻击昏迷不
醒的政府&hellip;&hellip;由于他的这种大胆的努力，提高了不少国家机关的办事效率，在某种程度上还
改革了整个英国的制度。
&rdquo;他对于那些自我满足的认识是很反感的。
有一次，他在一个他从未见过的助理编辑的办公室前停下来，和那个助理编辑聊了起来，&ldquo;你到
这里多久了？
&rdquo;　　&ldquo;将近三个月了。
&rdquo;那个助理回答。
　　&ldquo;你觉得怎么样？
你喜欢你的工作吗？
对我们的办公程序熟悉了解吗？
&rdquo;　　&ldquo;我很喜欢现在的工作。
&rdquo;　　&ldquo;你现在的薪水是多少？
&rdquo;　　&ldquo;一星期五英镑。
&rdquo;　　&ldquo;你对你现在的状况满意吗？
&rdquo;　　&ldquo;很满意，谢谢你。
&rdquo;　　&ldquo;啊，但是你要知道，我可不希望我的职员一星期拿了五英镑，就觉得满足了。
&rdquo;　　这就是老板和助理编辑的区别。
　　&hellip;&hellip;
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