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内容概要

犹太民族在美国的人口不足3%，但他们占美国大学生的1/5，占美国律师的1/4，占美国名牌大学教授
近1//3，占诺贝尔奖美国得主的半数左右，占当代美国文学、戏剧、音乐等一流艺术家的60%，犹太商
人还控制着当今世界的经济命脉⋯⋯
翻开这本《杰出犹太商人枕边书》，学习犹太人挣钱的路子，不只是能让你学得皮毛，更能让你拥有
灵活自如、随机而动的商业头脑，紧跟商机，赚得先机，善于运筹，控制对手。

《杰出犹太商人枕边书》由陈大为编著。
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章节摘录

版权页：在商人的个性中，有一种任何摄影师都无法捕捉，任何画家都无法再现，任何雕刻家都无法
刻画的东西。
这是一种人人都能感觉得到，然而却无人能够表达，能够加以形容的微妙的东西。
这就是和一个商人一生的成功都相关的魅力。
正是这种难以表现的品质，使商人与商人之间有了千差万别的不同。
也正是这种品质，点燃了人们的激情。
很多犹太人正是靠着这种魅力，获得了自己的成功。
的确，在成功的商人中，没有比这个特征能更引人注目的了。
正如犹太人所说：“对你自己所做的事情充满了激情，它是一种发自内心的使命感，赋予你能量、动
力和激情。
这些极富有感染力，并且对于一个商人的前进来说是最基本的。
”在现实生活中，我们会在不知不觉中受到具有这种神奇力量的商人的感染和影响。
当受到感染时，顿时会有一种豁然开朗的感觉。
优秀商人的魅力能够把自己员工的最优秀的品质一下子激发了出来，就像是让你认识了一个更卓越、
更优秀的自己。
犹太人就经常具有这种魅力，他们会让人感觉到自己从来没有的灵感和渴望会突然涌入心间，在人体
内回旋激荡，生活就像是被赋予了更加崇高的意义似的。
这就在人们胸中燃起了熊熊烈火，推动人们去尝试从未尝试过的东西，去体验人们从未体验过的生活
，去做人们从未做成的事业。
这种被称为魅力的东西，是看不见、摸不着的，人们把这种品性称为个人磁力。
犹太商人说：“魅力在哪种情况下，都涉及了一种难以名状的强有力的感情纽带。
”他们认为，如果把魅力看做是个人内在固有的东西，那它只能在你与他人交往的过程中显露出来。
魅力首先是一种关系，在这种关系中，领导者和追随者的内在自我，是那样紧紧地交织在一起。
而魅力来源于自己杰出的实力。
只有当自己有足够的实力了，自己说话能影响自己周围的一个大圈子了，自己在自己所从事的行业里
跺一跺脚就能够引起很大的反响，自己有足够的实力去引导一个行业的发展，那么自己就具有很大的
魅力了。
魅力的绝对来源是自己的实力，犹太人对这点表现得深信不疑。
他们在取得成功之前，从不外现自己，而是卧薪尝胆，耐心积蓄腾飞的力量。
等待着自己有朝一日可以影响他人时，他们才会站出来。
魅力是一种绝对可以让人信服的气质，它和商人的气质相结合表现为以下几点。
1.优秀的品质。
作为一个商人，往往要做的最大的投资就是让别人喜欢和你相处，自己掌握让别人与你愉悦相处的艺
术。
努力做到举止文雅，为人随和，宽宏大量。
这种长期的投资所创造的价值，要远远超过任何可以用金钱衡量的货币资本。
因为有了这种品质，无沦你走到哪里都会畅行无阻，大受欢迎。
事实正是如此，能让人快乐是一笔无价的财富。
有什么比永远散发着魅力与光彩的性格更有价值呢？
这种性格不仅仅在商业活动中让人受益无穷，在生活中的任何一个角落同样都会让人获益匪浅。
正是因为这种性格，才使大批大批的商人赢得了全世界范围的拥戴，成为了一个全面成功的人。
为此，我们不要忘记去培养这种优雅的气质和品质，它会让我们吸引所有的人，打动所有的人。
这些品质可以使我们成为众人关注的焦点和中心，帮助你不断进步，这通常比去做大量艰苦的工作都
要有效。
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编辑推荐

《杰出犹太商人枕边书》：他们命运多但百折不挠，他们人数不多但实力超群，他们在科技，文化，
政治领域群星灿烂，他们在经济，金融界首屈一指。
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