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前言

在如今这种大环境下，男人要想做得成功，少不了要有点“心事”。
那种绝对意义上的老实男人，显然已经不被看好。
但做人也不能“心事”太多，劳心费神不说，往往又会受人鄙夷，被视为“坏蛋”的代名词。
别人摸爬滚打、洒尽汗水，到头来“实惠”全被他占为己有，这样的人，早晚有一天，就连最老实的
人也要彻底对他心寒意冷了。
    既然如此，我们不妨取其中，做一个“有点心事”但不坏的男人。
让自己的朋友遍满天下，让自己的爱情喜结幸福花，让自己的事业步步高升。
    听到这里，我想朋友们已经明白，这里所说的“心事”当然不是什么阴谋诡计，亦不是什么未达目
的不择手段，而是男人真正成熟起来的一种标致，是我们为人处事中理所应当掌握的技巧，是帮助男
人走向成功的锦囊之策。
    所谓“有心事”的男人，应该懂得如何以语悦人，知道什么该说、什么不该说，何时能说、何时又
不能说；他们应该懂得如何给自己增值，一些生活、工作中的细微之处，都能够成为展现自己的舞台
，随之他们的价值便会不断向上攀升；他们当然晓得如何取悦上级，他们藏锋守拙、甘为上司做绿叶
，又不落拍马之嫌，从而大大增加了自己晋升的几率；他们更是懂得如何与众人相处，善于与各种各
样的人打交道，能够迅速为自己编织一张良好的人际关系网；他们懂得如何察人、识人、防人，所以
即便是处在暗涛汹涌“角逐场”上，他们依然能够“任凭风浪起，稳坐钓鱼台”。
这样的男人，想不成功都难！
    当然，男人的“心事”也不是与生俱来的，它需要一个锤炼的过程，需要我们在生活的细腻之处，
认真观察、思考林林总总的复杂关系，并从中吸取前人的经验与教训，形成一套适合自己的、能够让
我们如虎添翼的处世方略。
    本书立旨于此，翻开它，你走进的，将是一个充满应变之术的世界，这里有令你“眼花缭乱”奇策
妙招，相信，您一定会对它爱不释手！
    常有人说：“做人难，最男人更难！
”但是，本书想要告诉大家的是——“做个有心事的男人，其实不难！
”只要你肯学、肯思考，能够根据本书为您提供的素材，理论联系实际，相信你一定能够成为当代的
“小诸葛”。
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内容概要

　　有［心事］的男人，懂得如何以话悦人，何时该说、何时不该说，该说什么、不该说什么，他们
都能做到心中有数，有［心事］的男人，懂得如何给自己增值，一些生活、工作中的细微之处，都会
成为他们展现自己的舞台，随之他们的魅力便会不断向上攀升，有［心事］的男人，当然知晓如何当
好下属，他们藏锋守拙、甘为领导做绿叶，从而大大增加了自己晋升的几率，
　　有［心事］的男人懂得如何与众人相处，他们善于与各种各样的人打交道，能够迅速为自己编织
一张良好的人际关系网，
　　有［心事］的男人懂得如何察人、识人、防人，所以即便是处在波涛汹涌［角逐场］上，他们依
然能够［任凭沧浪起，稳坐钓鱼台］。
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章节摘录

版权页：例如：某经理在给员工做报告时说：“我们企业内绝大多数的青年是好学、要求上进的。
”这里的“绝大多数”是一个尽量接近被反映对象的模糊判断，是主观对客观的一种认识，而这种认
识往往带来很大的模糊性。
因此，用含糊语言“绝大多数”比用精确的数学形式的适应性强。
即使在严肃的对外关系中，也需要含糊语言，如“由于众所周知的原因”、“不受欢迎的人”，等等
。
究竟是什么原因，为什么不受欢迎、其具体内容、不受欢迎的程度均是模糊的。
平时，你要求别人到办公室找一个他所不认识的人，你只需要用模糊语言说明那个人高个儿、有些微
胖、高鼻梁、戴眼镜，便不难找到了。
倘若你具体地说出他的身高、腰围精确尺寸，他反而很难找到这个人。
因此，我们必须至少在日常交际说话时放弃说话力求准确这样一种观念。
下面，本书为大家介绍几种常见的语言含糊法：一、宽泛式含糊法。
宽泛式含糊法是用含义宽泛、富有弹性的语言传递主要信息的方法。
例如：现代文学大师钱锺书先生是个自甘寂寞的人。
他居家研读，闭门谢客，最怕被人宣传，尤其不愿在报刊、电视中扬名露面。
他的《围城》再版以后，又拍成了电视，在国内外引起轰动。
不少新闻机构的记者，都想约见采访他，均被钱老执意谢绝了，一天，一位英国女士，好不容易打通
了他家的电话，恳请让她登门拜见钱老。
钱老一再婉言谢绝没有效果，他就妙语惊人地对英国女士说：“假如你看了《围城》，像吃了一只鸡
蛋觉得不错，何必要认识那个下蛋的母鸡呢？
”这位女士终被说服了。
钱先生的回话，首句语义明确，后续两句：“像吃了一只鸡蛋觉得不错”和“何必要认识那个下蛋的
母鸡呢？
”虽是借喻，但从语言效果上看，却是达到了“一石三鸟”的奇效：其一，是属于语义宽泛，富有弹
性的模糊语言，给听话人留下深入思考的余地；其二，与外宾女士交际中，不宜直接明拒，采用宽泛
含蓄的语言，尤显得有礼有节；其三，更反映了钱先生超脱盛誉之累、自比“母鸡”的这种谦逊淳朴
的人格之美。
一言既出，不仅无懈可击，而且又引人领悟话语中的深意，格外令人敬仰。
二、回避转移法。
在许多交际场合中，成功的狡辩所产生的幽默效果也非常好。
用适当的含糊，可以使你在表面上显得又痴又傻，可实际的机智又非常人能比，分明是大智若愚。
一次，乾隆皇帝突然问刘墉：“京城共有多少人？
”刘墉猝不及防，却非常冷静地回了一句：“只有两人。
”乾隆问：“此话何意？
”刘墉答日：“人再多，其实只有男女两种，不是只有两人？
”皇帝又问：“今年京城里有几人出生？
有几人去世？
”刘墉回答：“只有一人出生，却有十二人去世。
”
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编辑推荐

《男人那点心事》：要想做个成功的男人，就得有点［心事］。
这里所说的［心事］不是阴谋，不是为达目的不择手段，而是为人处世的技巧，是帮助男人走向成功
的桥梁。
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