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内容概要

　　《别说你懂交际学》我们要想处理好人与人之间的关系，需要有理论的指导。
但是交际无论怎样复杂，怎样难于观察和研究，我们都不应当逃避，因为逃避没有出路，现实早已向
人们提出了这样的课题。
本书从个体事例与社会活动入手，对交际中所遇到的各种实际情况都找到了方法。
希望你在读完这本书以后，可以成为一个交际高手，并且迈向成功。
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章节摘录

　　积极的表现欲是推销自己的驱动力　　一个有才干的人能不能得到重用，很大程度上取决于他能
否在适当场合展示自己的本领，让他人认识。
如果你身怀绝技，但藏而不露，他人就无法了解，到头来也只能空怀壮志、怀才不遇了。
而有积极表现欲的人总是不甘寂寞，喜欢在人生舞台上唱主角，寻找机会表现自己，让更多的人认识
自己，让伯乐选择自己，使自己的才干得到充分发挥。
从一定意义上说，积极的表现欲是推销自己的前提。
　　某单位新分配来几位大学毕业生，其中有一位敢想敢说，表现欲较强，事事走在前面，有出众的
表现。
在领导眼中他是个人才。
他不负众望，策划了几次重大公关活动，为企业打开局面作出了贡献。
不久他被任命为这个单位最年轻的经理。
相反，与他同来的两位毕业生⋯⋯
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编辑推荐

　　《别说你懂交际学》交际是人们生活中的普遍现象。
人是具有社会性的，任何人的生活和工作都离不开交际。
尤其是在当今社会，随着人们交际面的日益扩大，交际频率的日益加快，交际的效率更高，交际的观
念和方式也不断改变。
因此，掌握交际的一些原理和实务，就成为了现代人的必需。
这就是一种社会性的存在，而每个人只有通过社会化过程才会获得社会性。
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