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前言

行奸商之道，或可赚得一时利益，却抹不去一世骂名；以诡诈做人，虽一时得逞，终难免众叛亲离！
纵观红顶商人胡雪岩的一生，可以说一直在遵循着这样一个原则——“先做人，后做事”。
    试看古今中外那些成功者，无不具有非凡的人格魅力，而这魅力正源自于他们的智慧与修养。
胡雪岩出身微贱，自幼与诗书无甚渊源。
他行事靠谋、挥金如土、妻妾如云，自然不能以孔子口中的君子为其定义，但其独特的人格魅力确实
不在任何“君子”之下。
故世人称“古有先秦陶朱公，近有晚清胡雪岩”。
在中国近代史上，以商人出身，却能政商两兼顾，官达二品，富甲天下者，恐怕唯胡光墉一人而已。
    乃至时至今日，商界之人仍对其顶礼膜拜，常吟叹：“为政必看曾国藩，经商必读胡雪岩！
”其生前死后，殊荣如一，委实奇哉！
    奇，有“独特”、“罕见”、“与众不同”之意。
这个“奇”字横贯胡雪岩一生，一字点破毕生特点，真可谓入木三分。
    胡之一生委实极奇特、极复杂。
他处于新旧交替的时代，承传统之法，开后世先河，故鲁迅先生称其日“中国封建社会的最后一位商
人”。
“最后”含三层含义：一是“集大成者”；二是“承前启后”；三是“不再出现”。
这是一“奇”。
    胡雪岩的创业、发达也乃一“奇”。
创业之“奇”一在“快”，胡雪岩短短10年间，由地位卑微、一贫如洗的学徒发迹到富甲天下，崛起
惊人。
二在其白手起家。
而恰恰又是这两点迎合了广大创业者的胃口，给那些渴望成功之人以勇气与希望。
    如果说时代之“奇”是机遇，是天助，那么，谋略之“奇”是自助。
浸于几千年中国传统谋略之中的胡雪岩，可谓将古代谋略充分地运用于生意场上，并对中国古代商人
的经营手法做了一个全面的总结与提升。
连环计、双面手法、美人计；营销、扬名、借势、用人、用情、用义等皆见于其一生之中。
所以，自助者天亦助之。
    毋庸置疑，胡雪岩绝对当得起这“神奇”二字。
他生逢乱世，经历坎坷，借势而起，行走于官商两道，存活于诡诈之中，却能如鱼得水、左右逢源。
虽混迹于商贾间，仍不失豪侠之概；积亿万家私，仍不忘心忧天下；虽郁郁而终，却得百世芳名。
大丈夫如此，夫复何求？
    “胡雪岩”就像一卷经典，引人入胜，百读不厌，每一次翻看，都会带给你新的发现。
今天，我们再读胡雪岩，不仅要揣摩他的为商之道，更要借鉴他的做人理念。
若此后读者能化“神奇”为己用，则是笔者最大的荣幸！
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内容概要

《胡雪岩那套本事》简介：胡雪岩是中国晚清时期的一位传奇人物，该书所讲述的胡雪岩，并不是把
他当作一个历史人物来研究，因为胡雪岩死前被清廷抄家，留下的资料很少。
但是关于胡雪岩的传奇故事，却在民间口口相传，流传甚广。
胡雪岩出身贫寒，却在短短十几年的时间迅速发迹，成为当时中国最有钱的巨商富贾；胡雪岩替清朝
政府向外国银行贷款，帮助左宗棠筹备军饷，收复新疆，慈禧太后赐他黄袍马褂，被人们称为红顶商
人；胡雪岩奉母命建起一座胡庆馀堂，真不二价童叟无欺，瘟疫流行时还向百姓舍药舍粥，被人们称
为胡大善人。
然而，富可敌国的胡雪岩，在短短三年时间内倾家荡产，刚刚62岁就郁郁而终。
一百多年过去了，人们为什么还记得胡雪岩？
因为他创办的胡庆馀堂还在，因为他修建的大宅子还在，更因为他传奇的一生，给我们留下了许许多
多的思考。
胡雪岩的一生，为什么会如此大起大落？
他成功的经验是什么，他失败的教训又在哪里？
敬请关注谭晓明编著的《胡雪岩那套本事》。
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章节摘录

版权页：   很多平庸、无能的人总是为自己的失败找借口：“我没有机遇！
”这俨然是在自欺欺人。
机会对于每个人而言是平等的，就看你有没有能力去把握。
胡雪岩从不坐等机遇来找自己，他会以坚强的意志、无畏的勇气、全心的付出、高人一筹的智慧去创
造机会，因为他知道能够改变命运、拯救自己的人，唯有自己！
 毫无疑问，无论在哪行哪业，当权者的态度最终决定着员工的前途。
如果不能让老板看好，员工的下场一般会是“走好吧您”！
 怎样才能给老板留下一个好印象？
这是困扰职场人士良久的问题。
其实很简单，只要把事情“做好”即可。
当然，这“做好”二字也是有着一定学问的。
 其一，必须将事情尽量做得圆满一些，让老板看到你的“能干”。
有了这种印象，他才能在分配重要任务的时候想到你，这无形中也就增加了你成功的机会。
 其二，要懂得巧干。
职场中有很多人常念叨“我没有功劳也有苦劳”。
诚然，苦劳是一种资本，勤奋努力也是职场人必备的素质，但是，苦干又怎比得上巧干？
不管过程如何，老板看中的只是结果。
在现在这个时代，能苦干但不出结果的人已然越来越不被认可了，这样的人很难取得成就。
 苦干只是成功的一个条件，但并不是唯一条件。
勤奋当然好，但智慧的勤奋岂不是更好！
那些成功者除了比一般人勤奋，更重要的一点是，他们比一般人更善于运用智慧！
 在那个年代，像胡雪岩一样外出谋生的人到处都是，但并不是每个人都能做出一番成就。
胡雪岩之所以成功了，最重要的原因在于他不仅肯干，还绝不蛮干。
从大阜杂粮行到金华火腿行再到钱庄，他给每一位老板都留下了非常好的印象。
可以说，“初出江湖”的胡雪岩完全是凭借着自己的勤奋与智慧，抓住了那些对自己人生起决定性作
用的机遇。
 胡雪岩出身贫寒，只读过两年私塾，8岁时便开始给人家放牛，以减轻家庭负担。
13岁那年，胡雪岩捡到一个包裹交还给失主，从而得到了去大阜杂粮行做学徒的机会。
 来到粮行以后，胡雪岩表现得非常好，老板交代的事情，他做得一丝不苟，老板没有交代的事情，他
也能抢着去做。
因为他明白，机会是何等的来之不易，只有学到手的东西才是自己的。
他越是这样想，工作也就越勤快，当然，换来的也是老板对他的越发看重。
就这样，一晃两载过去，胡雪岩到了志学之年。
此时，他又迎来了人生的第二个机遇。
 这一年，有位浙江金华的客人来到大阜杂粮行谈生意，可是刚到不久便染病在床，一病不起。
一提及金华，大部分人率先想到的多半是金华火腿。
没错，这位客人正是经营一家金华火腿的掌柜。
他病在异乡，又举目无亲无人照料，身体虚弱得根本无法返回金华，心中是既落寞又着急。
 胡雪岩是个热心肠，得知此事以后，他便主动做起了护理工作，忙前跑后，照顾得非常周到。
不久，在胡雪岩的悉心照料之下，金华客商的身体便恢复了健康。
这令客商十分感动，对着杂粮行老板大大夸赞了一番胡雪岩，并询问他如何得来这样一个好徒弟。
于是，粮行老板便将自己包袱失而复得的前前后后，以及胡雪岩这两年在店中的表现对客商细说了一
遍。
 那位客商听完以后极其感叹，就主动找到胡雪岩，问他：“我们金华要比大阜有趣很多，你愿不愿意
随我一起去金华？
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”胡雪岩像平常一样答道：“这件事我没法立刻给你答复，要征求我们老板的意见。
如果老板同意我去，我才可以答应你。
如果老板需要我在这里帮他的忙，就是我心中愿意，但也绝对不能跟你走。
” 随后，胡雪岩将金华掌柜的意图转告给了自己的老板，老板并没有阻拦，因为论规模和实力，金华
火腿行都要远胜于自己的杂粮行，这对胡雪岩来说，很可能是一个更大的机会。
可以说，胡雪岩是很幸运的，他遇到了一个好老板，他可以心甘情愿地给予自己培养出来的人才更大
的发展空间。
就这样，胡雪岩跟随金华掌柜来到了金华。
 到了金华以后，胡雪岩依旧保持着以往的勤劳与谦逊，他对老板言听计从，什么都做，什么都学。
这样一来，掌柜对胡雪岩更是非常看重。
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编辑推荐

“胡雪岩”就像一卷经典，引人入胜，百读不厌，每一次翻看，都会带给你新的发现。
今天，跟随《胡雪岩那套本事》再读胡雪岩，不仅要揣摩他的为商之道，更要借鉴他的做人理念。
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